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Yurthay Seramik
Yonetim Kurulu Bagkan Yardimcisi

Ureticl: Seramiksan Tiirkiye Satis Miidiirii M. Siireyya Caglar
loimizden Biri Kombi Klima Shop Yonetim Kurulu Bagkani Deniz Kaya
Gegerken Udradik: Adinsa Yapt Genel Miidiirii Hayri Ozdemir
Gegerken Ugradik: Bolge Miihendislik Genel Miidiirii Erkan Hezer




HITIT SERAMIK

www.hititseramik.com.tr

Dogalligin keyfini stirmek..
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1. ilter Yurtbay
Yurtbay Seramik
Yonetim Kurulu Bagkan Yardimeist

Dergi Adi: Tesisat insaat Malzemecileri Dernegi Dergisi

imtiyaz Sahibi ve Adresi:
Aydin Eser (baskan@timder.org.tr)
Demirciler Sit. 1. Cd. No:21 34780 Zeytinburnu, Istanbul

Sorumlu Yazi isleri Miidiirii ve Adresi:
N. Begiim Kiratlilar (dergi@timder.org.tr)
Nisbetiye Mh. Peker Sk. No:2C Besiktas, Istanbul

Yayin & Tasarim Yonetmeni:
Orhan Hopa (orhan@timder.org.tr)

Kurumsal iletigim Sorumlusu:
Ayse Arslan (ayse@timder.org.tr)

Yonetim Yeri Adresi:
Atatiirk Mh. Namik Kemal Cd. Ekincioglu Sk.
No:44/1 K:1 34758 Atasehir, Istanbul

Basim Yeri Adresi Telefonu:

Ozlem Matbaacilik ve Reklamcilik Ltd. Sti.
Maltepe Mh. Litros Yolu Sk. 2. Matbaacilar Sitesi
No: 2BB4 Topkapt, Istanbul ~ T: 0212 612 06 62
Sertifika No: 45257

Basim Tarihi:
Nisan 2021

Yayin Tiirii:
Yaygin Siireli

Yayin Yiiriitme Kurulu:
Aydin Eser, Deniz Kaya, Begiim Kiratlilar,

Nurhan Tanyeli, Orhan Hopa, Yeliz Kilicaslan, Ayse Arslan.

iletisim Bilgileri:

Atatiirk Mh. Namik Kemal Cd. Ekincioglu Sk.
No:44/1 K:1 34758 Atasehir, Istanbul

T: (0216) 580 8343

dergi@timder.org.tr

www.timder.org.tr

B2 [ imdeross

TiIMDER Yonetim Kurulu:

Aydin Eser, Deniz Kaya, Yiicel Baran, Ali Canik,

Begiim Kiratlilar, Bekir Zabci, Cemal Kir, Ertan Sapankaya,
Kemal Yildirim, Serdar Dénmez, Yildiray A. Yilmaz.

ILAN INDEKS]

Arka Kapak: Seramiksan

On Kapak igi:  Hitit Seramik

Arka Kapak igi:  Artemis

01 Kale
03 Teska
05 Livea - Motto Banyo
07 Eczacibagi Yapi Uriinleri Grubu
11 E.C.A. - Serel
13 Qua Granite - Hayal Seramik
17 Kalay Banyo
35 Bien Banyo
39 Formina - Ece Seramik
41 Alfiere Bagno
43 Aknur Endiistri Malzemeleri
45 Giiral Vit
47 Orka Banyo
49 Yurtbay Seramik
Sanica
Firat Boru
Norm Baglanti & Tesbit EImanlari
Geberit
Pimtas
NG Kiitahya Seramik
UNICERA
Bien Yapi Uriinleri
Ge-Ti

Blanco - Oztiryakiler

Dergimizde yayinlanan yazi ve gorsellerden imza sahipleri sorumludur. Ticari reklamlar, reklam verenlerin sorumlulugundadir.
Yayinlanan yazi ve gorsellerin her hakki saklidir. Izinsiz alinti yapilamaz, kullanilamaz.
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M. RIFAT HISARCIKLIOGLU . i AYDIN ESER . N. BEGUM KIRATI.II.AR -
TOBB BASKANI TIMDER YONETIM KURULU BASKANI TIMDER SORUMLU YAZI ISLERI MUDURU
"Ekonomi ydnetimi, reformlara odaklanmall' "UNICERA sektorlin hareket alanini genisletecek.” "KoronavirUs ticaret anlayisimizi degistirdi
. . :
EKONOMININ NABZI 12 TIMDER'DEN 14
A MAHFI EGILMEZ TIMDER Akademi Online Platformlarda Sektorle
EKONOMIST Bulusmaya Devam Ediyor
Enflasyon, Kur, Faiz ve Risk Iligkisi E-CozUm Anlasma Kapsami Genisled

M. SUREYYA CAGLAR DENIZ KAYA Z. ILTER YURTBAY

_ SERAMIKSAN ~ KOMBI KLIMA SHOP YURTBAY SERAMIK
TURKIYE SATIS MUDURU YONETIM KURULU BASKAN YONETIM KURULU BASKAN YARDIMCIS|

HABERLER

Istanbul Su Miizesi Aglliyor

HAYRI OZDEMIR ERKAN HEZER Beyrakt Ve Atamalr

ADINSA YAPI BOLGE MUHENDISLIK Red Dot'ta Creavit'e 2 Odl Birden
GENEL MUDURU GENEL MUDURU Daikin, Gclile Doymuyor

DemirDokim 2021 Yil Hedeflerini Belirledi

7@ PAZARLAMAN'N KIMYASl PROF. DR. SERDAR PIRTINI DOSIDER'In, 14. Olagan Genel Kurulu Gergeklestirdi
7 MARKA YONETlMl DR. SELCUK TUZCUOBLU Kale Pandemi Doneminde de Tesisatcllarin Yaninda

Kale Banyo Avrupa Su Etiketi Belgesi Ald

80 CAUSAN MUTLULUGU DR. OGR. UYESI GULBENIZ AKDUMAN Kalekim, Halka A1z igin SPK'ya Bagvuru Yapti

Kaleseramik, Gin'deki Yapr Fuarinda llgi Odagi Oldu

I:[I ETKlN YONET'M DR ATAKAN GENG Kelebek Bayi Adini Genisletiyor
2 ”_ETI$| M DE ILETlSIM ALMILA DALKILIG Kombi Klima Shop Genel Midurligu'ne Dijital Agilg Yapti

NG Kiitahya Seramik Yikselen Degerler Odil Toreni

4 |K|_|M KRlZI @ REHBER OTO TEST Orka Banyo Rusya'nin En BlyUk YapI Fuart Mosbuild'te

Pimtas Plastik Ureten Kadin Platformu Projes

@@ ARAM IZA KATI I_AN I_AR @2 URUNLER VitrAinin En Yeni Karolarina, Tasanimin En Eski Odili



LIVEA

BATHROOM

FURNITURE § ACCESSORIES

_Concept

Omotto.banyo/ ‘% livea.motto/ @Www.livea.com.tr

Kaliteli yasama, litks hayata,
mitkemmeliyete bir adim daha

gakla§mak icin..
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"EKONOMI YONETIMI,
REFORMLARA ODAKLANMALL

Koronaviriisiin muhtemelen bir siire daha
bizimle olacagi ve ekonomik etkilerinin
¢ok daha uzun siirecegi ongoriiliiyor.
Diinya ekonomisinde Biiyiik Buhran’dan
bu yana goriilen en kotii durgunluk
yasaniyor. Oniimiizdeki bes y1l icinde bu
durgunlugun diinya ¢apinda 28 trilyon
dolar milli gelir kaybina yol acacagi
tahmin ediliyor. Ozetle tiim iilkeler zor,
belirsiz ve yeni aksiliklere acik uzun bir
yolculuk ile kars1 karsiya. Bu siirecte
insanlik iki biiyiik gorevle kars1 karsiya;
krizle miicadele etmek ve daha iyi bir
yarin inga etmek.

Salginla bas ederken 6grendigimiz 3
ders var: Birincisi kalict bir ekonomik
iyilesme ancak pandemiyi her yerde
yenersek miimkiindiir. Bu nedenle,
ozellikle as1 gelistirme ve dagitimi
konusunda giiclii bir uluslararasi
isbirligine ihtiyac vardir. Ikincisi, saglik
krizi kalic1 olarak ortadan kalkana kadar
caliganlara ve isletmelere destekler
stirdiirtilmelidir. Ugﬁnciisii ise, insanlara
yani beseri sermayeye daha fazla yatirim
yapilmalidir.

Pandemi, zorluklarin yaninda firsatlara
da isaret ediyor. Yillar almas1 beklenen
dijitallesme siireci bir y1lda tamamlandi.
Dolayisiyla yeni teknolojilerin iiretilmesi
ve yayilmasi hizland1. Dijitallesme ve
uzaktan ¢alisma bircok firmayi salgin
sirasinda ayakta tuttu. Artan dijitallesme
ve teknoloji yayilimiyla birlikte iilkeler
gelecekte ekonomilerini daha akilli, daha
siirdiiriilebilir ve daha kapsayic1 olacak
sekilde doniistiirebilir. Tiim bunlar da
ancak daha yesil bir ekonomi ve daha adil
ticaret yoluyla miimkiindiir.

Bu hastalikla birlikte iyi ¢alisan bir
saglik sisteminin 6nemini kavradigimiz
gibi artik iklim degisikliginin olumsuz
etkilerini de gbrmek zorunday1z. Su
kitlig1 ve kuraklik simdiden hissediliyor.
Son on yilda iklime bagh afetlerden
kaynaklanan dogrudan hasar yaklasik
1,3 trilyon dolara ulagmis durumda.
Yasanan saglik krizini nasil sevmediysek,
yaklasan iklim krizini de kesinlikle
sevmeyecegiz. Karbon bazli ve ¢evreyi
kirletmeye dayali ekonomik biiyiime
modellerinin degistirilmesi sart.

Artik insani aktivitenin gezegen
tizerindeki baskilarimi dikkate almamiz
gerekiyor. Bundan boyle yalnizca insani
gelismeye degil, insani gelismenin
gezegenimize ve dolayistyla hepimize
maliyetine de bakmak gerekiyor. Avrupa
Birligi’nin Yesil Mutabakat siirecini boyle
anlamak gerekiyor. Avrupa pazarinin
bir pargasi olan Tiirkiye’nin de Avrupa
ile uyumlu bir yesil doniisiim stratejisi
saptamasi ihtiyact doguyor. Ayrica
Amerikanin geri donmesiyle birlikte
Paris Iklim Anlagmasr’nin da énemi
artiyor.

Pandemi sonrasi biiytimeyi hizlandirirken
cevremize de yardimci olabiliriz. Yesil

projeler ve 6zellikle bu yondeki kamu
yatirimlari, tiretkenligi artirmanin

yan1 sira milyonlarca yeni ig yaratma
potansiyeline de sahiptir. Yesil altyap1
yatirimlari, daha yiiksek karbon
fiyatlar1 ve yenilenebilir enerji tiretimine
siibvansiyonlarla 2050’ye kadar sifir
emisyona ulagabiliriz. Pandemi sonrasi
donem bu nedenle cevreyi ve dogay1
kurtaracak daha yesil ve ayn1 zamanda
daha miireffeh bir diinya insa etmek i¢in
tarihi bir firsattir.

Ote yandan daha adil ve kiiresel bir
ticaret mimarisine ihtiyacimiz var.
Kurallara dayal1 uluslararasi ticareti
giiclendirmemiz gerekiyor. Ciinkii en
onemli yoksullugu azaltma ve kalkinma
araci ticarettir. Yapilan arastirmalar, artan
ikili ticaretin ve ekonomilerin karsilikli
entegrasyonunun, barig ortamini dnemli
oOlctide destekledigini gosteriyor. Bu
nedenle kiiresel ticaretin dengeli artmasi,
catisma olasiligini azaltacaktir. Bu da
acik ve Ongoriilebilir uluslararast ticareti
gerektirir. Diinya Ticaret Orgiitii'nde
daha fazla etkinlik ve isbirligi, ticari
gerilimleri yatistirabilir ve uluslararasi
ticarette daha adil bir yap1 saglayabilir.

Son olarak da biiyiiyen kiiresel bor¢
stokuyla ilgilenmeliyiz. Kiiresel kamu
borcunun 2021’de kiiresel tiretimin

% 100’1 gibi rekor bir seviyeye ulasmasi
bekleniyor. Krizle miicadele etmek

ve toparlanmay1 saglamak i¢in kamu
harcamalarinin artirmasi gerekiyordu.
Ancak birgok diisiik gelirli iilke i¢in simdi
acil eylem gerekiyor. Ozellikle diisiik
gelirli iilkelerde kamu borg seviyeleri
cok yiikseldi. Agir borg yiikleri goz
Oniine alindiginda, oncelikle diisiik
gelirli iilkelerde borg ertelemesine

ve silinmesine ihtiya¢ var. Gelismis
tilkeler en fakir uluslarin borg¢larini
hafifletmelidir.

Sonug olarak ekonomideki daralmanin
sonuna gelindigi goriiliiyor. Ancak
kiiresel iyilesme uzun, diizensiz ve
belirsiz olacak. Makro politika destekleri
bu iyilesme hiz kazanmadan ve
kesinlesmeden geri ¢ekilmemelidir. Viriis
gelirleri azaltirken, gida fiyatlar1 hizla
artt1 ve bunun 2021’de de devam etmesi
bekleniyor.

Kiiresel gida iiriinlerinde son 6 yilin

en yliksek degerleri goriildii. Diinya
genelinde ilave 90 milyon kisi fakirlik
sinirinin altina geriledi. Ama kiiresel
varliklar artt1. Gelir adaletsizligi biiyiidii.
Sadece Amerika'da en zengin ilk 10
kisinin serveti 540 milyar dolar yiikseldi.

Kiiresel servet vergisi gibi uygulamalari
konusmanin zamani geldi. Ve belki

de en 6nemlisi, politika yapicilarinin
bu toparlanmanin 6tesine bakmasi ve
gelecekte daha kapsayici, daha akill

ve daha yesil bir biiyiime saglayacak
uzun vadeli adimlara 6ncelik vermeleri
gerekmektedir.

M. RiFAT HiSARCIKLIOGLU

TOBB Baskanl

Ulkemizdeki temel risk alanlari olarak;
kamu maliyesinde hareket alaninin
kalmamasi, yiiksek bor¢lanma ihtiyaci,
doviz rezervlerindeki kayip, cari agiktaki
ve bunun finansmanindaki sikintilarin
devam etmesi, igsizlik ile enflasyonun
yiiksek seviyelerde bulunmasi, AB ve
ABD basta olmak iizere dis iliskilerdeki
gerilimlerin siirmesi, hukuk sistemindeki
aksakliklar, kamu idaresindeki
kurumsal yapida etkinlik saglanamamasi
ve kurumlara yonelik giivensizlik
gosteriliyor.

Tiim bunlar ekonomide kirilganlig1
artiriyor, risk alma ve yatirim yapma
istahini azaltiyor. Yapisal reformlari
hayata gegirerek, 2021’1 yeni bir
baglangica cevirebiliriz. Ekonomideki
hasarlarin tamiri elbette vakit alacaktir.
Ama bu yonde atilacak ciddi ve

kararli adimlar ileriye doniik timitleri
artiracaktir.

Son donemde bu yonde verilen mesajlar1
onemli goriiyor ve 2021’in, 2020’ye
kiyasla daha fazla umut vadettigine
inaniyoruz. Yeni bir rotaya girilmek
isteniyor, is Alemi de Oniinii gormek,
hesap yapabilmek istiyor. Tiirkiye nin
bu rota diizeltmesini gergeklestirerek
pandemi sonrast donemin dinamiklerine
odaklanmasi gerekiyor.

Giiven saglanir ve gelecege iligkin
belirsizlikler azalirsa, enflasyon ve

faiz diiser, yatirimlar ve istihdam artar,
ekonomi biiyiir. Bunun i¢in de ekonomi
yonetimi, reformlara odaklanmali. Hem
salgin sonrasi doneme hazir olmamizi
saglayacak hem de yatirimcilara giiven
verecek bir program tasarlamali.

Niifus yapimiz, liretim kapasitemiz,
merkezi konumumuz ile biiyiime
potansiyeli en yiiksek gelismekte olan
tilkelerden biriyiz. Her yeni takvim yili,
yeni bir baglangi¢c umuduyla birlikte gelir.
Reel sektor olarak ekonomide baglayan
toparlanmay1 gelecek i¢in umut verici
goriiyoruz. Ciinkii talih hazir olana giiler.
Risklere degil, firsatlara odaklanmaliy1z
ve ekseni genigletmeliyiz. Evet,

kritik virajlar1 astik. Ama Oniimiizde
inigli-¢ikisli uzun ve zor bir yolculuk

var. Temkinli ama kararl bir sekilde
ilerlemeyi siirdiirmeliyiz.



ViftrA

El degmeden temizlik

VitrA Temassiz Teknolojisi ile tasarlanan entegre taharet muslugu ve
kumanda paneli, toplum saghgini korumak icin gelistirildi.

VitrA
Temassiz
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“"UNICERA FUARI SE_KTGRUN
HAREKET ALANINI GENISLETECEK."

22.0lagan Genel Kurul ile birlikte
yonetim donemimiz sona eriyor. Geride
biraktigimiz 2 yilin muhasebesini
yaptigimda, sektoriimiizii daha iyi
noktalara tagtyabilmek adina 6nemli
calismalara imza attigimizi, fuarimizin
etki giiciinii artirarak uluslararasi
kimligini pekistirmek adina 6nemli
goriismeler gerceklestirdigimizi ve
sektor paydaslarimizla daima ayni
safta hareket ettigimizi sdyleyebilirim.
Uyelerimizi diizenli olarak ziyaret
ederek sektorel sorunlarla ilgili
istisarelerde bulunduk, sektore deger
katmak adina yapilabilecekleri
degerlendirdik. Diizenledigimiz ekonomi
sohbetleriyle iiyelerimizi bilgilendirdik,
akillarindaki soru isaretlerini alaninda
uzman isimlerin katilimiyla gidermeye
calistik. Cesitli kurumlarla bir araya
gelerek iiyelerimize avantaj saglayacak
anlagsmalara imza attik. Akaryakittan
sagliga, e-tahsilattan telekomiinikasyona
kadar bircok farkli alanda caligsma
yiiriittiik ve liyelerimizin yararina
sunduk.

Yonetim donemimizin yarisini ise

tiim diinyay1 etkisi altina alan ve
yasami sekteye ugratan koronaviriisiin
etkileriyle miicadele ederek gecirdik.
Sektoriimiiziin siireci en az hasarla
geride birakmast adina gerekli adimlar:
attik, bilgilendirmelerde bulunduk ve
iyelerimizin gelismelerden anbean
haberdar olmalarini sagladik. Yonetim
Kurulu toplantilarimizi online olarak
gerceklestirerek sektoriin durumuyla
ilgili degerlendirmelerimizi paylastik,
iiyelerimizle dirsek temasinda hareket
ederek sorunlarini dinledik ve elimizden
geldigince sorunlarinin ¢dziimiinde
destek olmaya calistik.

“UNICERA'nin ihracat rakamlarina olumlu
yansimalari olacagina itimadim tam.”
Sektoriimiiziin en dnemli etkinligi
konumunda olan ve diinyanin sayili
fuarlar1 arasinda gosterilen UNICERA
Fuarimiz: da yine koronaviriisiin
golgesinde gergeklestirdik, fuarin {igiincii
giiniinde ilk vakanin agiklanmasiyla
olusan panik ortaminda ziyaretci
sayilarinda azalma meydana gelmis
oldu. Mevcut ziyaret¢ilerle yapilan

alim sdzlegsmelerinin bir kismi1 da
pandemi nedeniyle yasanan aksakliklar
nedeniyle uygulamaya konulamadi ve
katilimcilarimiz magduriyet yagamis
oldu. 2020 Fuarinda yasanan kayiplari
telafi edebilmek ve katilimcilarimizin
bagarili bir fuar gecirmelerini garanti

altina almak adina fuarin kapanigindan
bu yana hummali bir ¢alisma
yliriitiiyoruz. Daha ilk basta, fuar tarihini
belirlerken koronaviriisiin sicrama
donemlerini goz oniinde bulundurarak
tarihimizi 2-6 Kasim 2021 olarak
belirledik ve bugiin geldigimiz noktada
bu kararin ne kadar yerinde oldugunu
gorebiliyoruz. Yasanan uzun kapanma
doneminin ardindan gerceklesecek olan
UNICERA Fuarr'nin yerli ve yabanci
ziyaret¢i agisindan oncelikli tercih
olacagina inaniyorum. Ziyaretci say1sini
artirmak ve gelen misafirlerin giivenligini
saglamak adina da ¢aligmalarimiz
devam ediyor, bu yilki fuarin sektor
adina dnemli kazanimlar saglayacagina,
ihracat rakamlarina olumlu yansimalari
olacagina itimadim tam.

'SEKTORUMUZ
OLDUKCA GUGLU,
GELISMEYE AGIK
VE IHRACATI HER

GECEN GUN ARTAN
BIR SEKTOR.”

Ulke ekonomimiz koronaviriisiin
etkisiyle bir¢cok alanda kan kaybetmis
olsa da tesisat insaat malzemeleri

sektorii agisindan 2020 yilinin basarili
gectigini sdyleyebilirim. Uzun zamandir
tizerinde durdugumuz ve gelistirilmesi
gerektigini belirttigimiz yenileme
pazarinda 6nemli hareketlilikler yasandi,
yasaklarin etkisiyle daha cok vakit
gecirmeye basladigimiz yasam alanlarini
iyilestirmeye duyulan ihtiyag¢ sektorii
besledi, bu etkinin oniimiizdeki donemde
de devam edecegine inaniyorum.
Sektoriimiiz oldukga giiclii, gelismeye
acik ve ihracati her gecen giin artan bir
sektor. Bu anlamda devlet tegviklerinin de
artmastyla iilkeye doviz girdisi saglama
noktasinda oniiniin acik oldugu asikar.

“TIMDER Akademi Online yogun ilgi
goriiyor.”

Pandemi dolayisiyla yasadigimiz bir
bagka gelisme de 16 yildir araliksiz olarak
stirdiirdiigiimiiz ve sektore deger katmay1
hedefledigimiz TIMDER Akademi’yi
online olarak gerceklestirmemiz oldu.

16 y1illik bir gelenege ara vermek yerine
giiniin kosullarina uygun hale getirerek

AYDIN ESER
TIMDER

Yonetim Kurulu Basgkan
baskan@timder.org.tr

devam ettirmek dernegimizin gelisime
acik yapistyla 6zdeglesen bir karardi.
Pandemi 6ncesi donemde de konuyla
ilgili caligsmalar yiiriitiiyor ve etkisini
Ol¢limlityorduk, koronaviriis online
egitime gecis slirecimizi hizlandirmig
oldu. Online olarak gergeklestirdigimiz
egitimlerimizle ilgili katilimcilarimizdan
son derece iyi tepkiler aldik hatta
egitimlerin 6nlimiizdeki yillarda da
online olarak devam etmesini isteyen
katilimeilarimiz oldukea fazla. Istanbul
gibi yogun trafikli bir sehirde egitimin
gerceklegsecegi yere ulasana kadar saatler
harcamak yerine, dersleri ev konforunda
takip etmek katilimcilar acisindan 6nemli
avantajlar sagladi. Bununla birlikte
ilkemizin her noktasindan katilimcilar
egitimlerimize rahatlikla katilma imkani
buldular. Bu noktada 6niimiizdeki donem
yasanacak gelismelere ve gelen taleplere
bakilarak TIMDER Akademi icin en
dogru yol haritas1 belirlenecektir.

Dernegimizin bir diger 6nemli etkinligi
olan Geleneksel Taner Oguz TIMDER
Hal1 Saha Futbol Turnuvasr’ni ise

mevcut pandemi sartlar1 nedeniyle

bu sene gerceklestiremedik, sektor
paydaglarimizin aileleriyle birlikte katilim
sagladiklar1 ve 6nemli bir sosyallesme
aract olan etkinligimizin pandemi

sona erdikten sonra hakkiyla devam
ettirilecegine eminim.

Tiim iiyelerimize verdikleri destek

icin sahsim ve yonetim kurulumuz

adina tesekkiir ederim. Yeni yonetimin
dernegimiz ve sektoriimiiz adina hayirl
olmasini diliyor, sektoriimiizii daha iyi
noktalara tastmak adina biiyiik bir gayretle
calisacaklarina yiirekten inaniyorum.



“Suna kaniolmak lizumdur ki
f .o a/y . . ! jﬁVW . .o W{e/
kadwn eseridir”
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| "KORONAVIRUS
TICARET ANLAYISIMIZI
DEGISTIRDL."

2020 y1linin ana giindemini olusturan
koronaviriis salgini geldigimiz noktada
hala etkisini siirdiiriiyor. Yasaklar,
normallesme siirecleri, as1 tartigsmalari,
sokaga cikma kisitlamalari, risk
haritalarindaki giincellemeler artik
glinliik rutinimizin ve sohbetlerimizin
bir pargasi. Koronaviriis yasam seklimizi
degistirirken ticari hayat tlizerinde de
onemli etkiler gosteriyor. Ulkemiz
geng niifus oran1 ve degisimlere

adapte olma hiziyla zaten bir siiredir
dijitallesme yolunda hizla ilerliyordu.
Salginla birlikte aligma siireci daha da
hiz kazand:1 ve artik online toplantilar,
evden ¢aligmalar, e-ticaret hayatimizin
ayrilmaz parcast haline geldi.

Teknolojiden uzak duran, yiiz yiize
sohbeti yegleyen ileri yas grubu dahi bu
stire¢ icerisinde evden ¢ikamadigi igin
sevdikleriyle online olarak goriismek
durumunda kald1 ve teknolojik cihazlarla
hagir nesir olmaya basladi. Bu degisim
koronaviriisiin ortadan kalkisiyla birlikte
yok olmayacak, aligkanliklarimiz
arasinda kendine yer edindigi i¢in
bizimle birlikte var olmaya devam
edecek.

“Dijital siire¢lere hizli adapte olan
firmalarin yiikseligine taniklik ettik."
Yasadigimiz bu siirecte dijital siireclere
hizl1 adapte olan firmalarin yiikselisine
taniklik ettik. E-ticaret hi¢c olmadig1
kadar tercih edildi, biiyiik kii¢iik biitiin
ihtiyaclar icin ilk tercihimiz aligveris
siteleri oldu. Farkl1 kategorilerde
hizmet veren e-ticaret siteleri ihtiyaci
hizl1 6ngorerek gida sektoriine yoneldi
ve liriin gamlarini bu dogrultuda
giincelledi. Hizl1 teslimat yapan gida
odakl1 girigsimler one ¢ikti, bircok
market de bu rekabetten geri kalmamak
adina arag filosunu ve ¢alisan sayisini
artirdr.

“Firmalarin yapilarini ve yeniliklere
adapte olma hizlarini gozden gegirmeleri
sart.”

Siirecin e-ticarete sagladigi en biiyiik
katkilardan biri de, e-ticarete karsi
temkinli olan, 6deme yontemlerine,
tiriinlerin kalitesine giivenmeyen
kitlenin, gardini indirmek zorunda
kalarak deneyimin bir pargasi haline
gelmesi oldu. Pratiklik, kampanya ve
indirim avantajlari, iiriin gesitliliginin
fazlalilig1 ve temassiz 6deme gibi bir¢ok
avantaj saglayan e-ticaretle tanisan

bu yeni kitle koronaviriis salgin1 sona
erdikten sonra eski aligkanliklarina

geri donmeyecektir. Bu acidan salginin
onemli degisiklikleri tetikledigi asikar.
Burada sirketlere diisen en 6nemli gorev;
stirekli olarak kendilerini giincellemeleri,
donemi iyi takip ederek siire¢c yonetimini
bu dogrultuda yapmalari, rakip
analizlerini geciktirmemeleri ve her
konuda hizl1 aksiyon alabilecekleri

bir yaprya evrilmeleri. Geleneksel
biirokratik anlayislarla yonetilen, hizli
karar opsiyonlar1 olmayan firmalar bu
slireci zarara ugrayarak hatta sektorden
silinerek geride birakacaklar. Bu
gercekten hareketle firmalarin yapilarini
ve yeniliklere adapte olma hizlarini
gozden gegirmeleri sart.

“Magaza ziyaretgilerini artirmanin yolu
dijital kanallardan gegiyor."

Magazacilik sektorii icin de ayni
durumun gecerli oldugunu soyleyebiliriz.
Sosyal medyay1, dijital platformlardaki
caligmalar1 dnemseyen, biit¢esinde
geleneksel reklamin yani sira dijital
reklama da yer ayiran firmalar cirolarini
hizla artirtyor. Miisteri memnuniyetinin
ne kadar biiyiik onem tasidigini ve en
ufak bir sikayetin dahi firmanin imaj
lizerinde derin izler birakabilecegini
ornekleriyle goriiyoruz. Bu nedenle
magazacilik sektoriindeki firmalarin
Google lizerindeki yorumlarina,
sikayetvar.com gibi platformlardaki
sikayetlere kulak vermeleri, bu
bildirimleri yanitsiz birakmamalar1 ve
yorumlar1 olumluya dondiirmek i¢in caba
sarf etmeleri gerekiyor. Bugiin aligveris
yapacak, hizmet alacak tiiketici ncelikle
firmayla ilgili 6n arastirma yapmay1
tercih ediyor, yorumlara ve gikayetlere
bakarak kararini veriyor. Giliniimiizde
magazacilik sektoriiniin kullanabilecegi
pekcok dijital yenilik mevecut, SEO ve
SEM'’i iyi bilen altyapisini bu dogrultuda
giincelleyen, sosyal medyasini aktif
kullanan, konum odakli1 reklamlara
agirlik veren firmalar dijital aramalarda
rakiplerinin oniine gegmeyi basariyor.
Ozellikle konum bazli reklam
caligmalar1 magazaya miisteri cekmek
isteyen igletmelere biiyiik fayda sagliyor.
Google Ads’in magaza ziyaretlerini
artirmaya yonelik gelistirdigi sistemle
verdiginiz reklamlar1 gordiikten

sonra ziyaret gergeklestiren kitlenin
ortak ozelliklerinden yola ¢ikilarak,
sonraki siirecte verilecek reklamlar

icin ¢ok daha saglikli bir hedef kitle

N. BEGUM KIRATLILAR
TIMDER Dergisi

Sorumlu Yazi igleri Miidiirii
dergi@timder.org.tr

saplamasi yapilmis oluyor ve biitgeniz
en iyi sekilde kullaniliyor. Bu yontemle
magazaniza en fazla ziyaretgi getiren
anahtar kelimeleri de saptayarak

farkli mecralarda da bu verilerden
yararlanabiliyorsunuz. Ustelik dijital
mecralarda 6ne ¢cikmanin maliyetinin,
calismalarin etkisi goz oniine
alindiginda son derece uygun oldugunu
sOyleyebiliriz. Rekabetten geri kalmak
istemeyen firmalarin konusunda uzman
kuruluslardan destek almalar1 veya
biinyelerinde uzmanlig1 olan ¢alisanlar
bulundurmalar sart. Dijital platformlar
¢ogunlukla miigterinin karsisina ilk kez
¢ikti§iniz mecralar ve ilk izlenimin
etkisi yadsinamaz.

“Evden ¢alismanin eskiye oranla daha sik
tercih edilecegi agikar.”

Pandemi siirecinde bir¢ok sirket evden
calisma yontemini benimsedi, is yapis
sekilleri online sisteme gore yeniden
diizenlendi. Bu durum ¢aliganlarda
onemli bir motivasyon saglarken,
igveren acisindan da ofis giderlerinin
azalmasi basta olmak iizere bircok
acidan yiiksek verim sagladi. Calisanlar
acisindan evden ¢aligmanin en biiyiik
dezavantaji calisma saatlerinin igice
gecmesi, mesailerin uzamasi ve
toplantilarin geg saatlere kaydirilmasi
oldu. Durumu suistimal eden sirketler
evde oldugunu bildigi ¢caliganina yogun
bir is yiikii yiikleyerek ekstra mesai
yapmasina neden oldu. Cok yeni ve
heniiz alisilmadik bir siire¢ oldugu icin
yasanan bu tarz aksakliklarin evden
caligma kavrami tamamen yerlestikten
sonra ortadan kalkacagina ve daha planl
olarak uygulanacagina inaniyorum.
Bundan sonraki siiregte ofis hayati
tamamen ortadan kalkmasa dahi evden
calismanin eskiye oranla daha sik tercih
edilecegi asikar. Artik kimse giinde 2-3
saatini trafikte, toplu tagimada gecirmek
sonrasinda da plazalara kapanmak
istemeyecektir.
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ENFLASYON, KUR, |
FAIZ VE RISK ILISKISI

Son kirk y1limiz enflasyonu konugsmakla
gecti. Ne yazik ki yalnizca konugmakla
gecti. Asagidaki grafik Tiirkiye'nin
(kirmiz1) enflasyonla sinavini gosteriyor.
2005 -2013 yillar1 arasinda gelismekte
olan iilkeler (GOU) ortalamasindan
(yesil) oldukca yiiksek bir enflasyona
sahip olsa da diinya ortalamasindan
(mavi) biiyiik bir kopma i¢inde
goriinmeyen Tiirkiye, asil olarak son dort
yilda ciddi bi¢cimde olumsuz bir ayrigsma
icine girmis (grafikte kullanilan veriler
icin kaynak: IMF, WEO Database,
October 2020.)

Tiirkiye’nin i¢cinde bulundugu grup

ve diinya ortalamasindan sapmasinin
hizlandig1 son dort yil Tiirkiye’ nin
yalnizca ekonomik riskleri degil sosyal
ve siyasal riskleri de artirdig: yillar.
Ekonomi politikasindaki hatalara ek
olarak dis politikadan i¢ politikaya,
sosyal konulara yaklagimlara kadar
stirekli diinyaya ve yiizyila ters diisen
kararlarin alindig1, 6n plana c¢ikarildigi
yillar bunlar.

Bizim gibi dolarizasyon i¢inde bulunan
ekonomilerde parasal akim semasini
sOyle yazmak miimkiindiir:

Riskler Z1Kurlar Z1Enflasyon A Faizler

Bu kisir dongiiyii kirmanin yolu riskleri
diisiirmekten geciyor.

Riskler £ Kurlar £ Enflasyon I Faizler

Kisir dongiiyii kirmaya tersten
baglayamazsiniz. Baslarsaniz soyle bir
goriiniim ortaya ¢ikar:

Faizler L Riskler Z1Kurlar Z1Enflasyon /1 Faizler

Tiirkiye, son kirk yilda risklerini
diisiirmeye degil faizi diisirmeye
odaklandig1 i¢in sorunu ¢ozemedi.

Bir sorunu ¢6zmenin yolu o sorunun
nedenini bulup onu yok etmekten gecer.
Hangisinin neden, hangisinin sorun
oldugunda tereddiidiiniiz varsa bunun
yanitin1 size ancak bilim verebilir.

Gergekler teorimize uymuyorsa
teorimizi degistirmemiz gerekir.
Teorimizi degistirecek yerde gergekleri
degistirmeye calisirsak yalnizca
kendimizi kandirmig oluruz.

IMF'nin 2021 Diinya ve Tiirkiye
Tahminleri

IMF, 2021 yilinda diinya i¢in oldukca
iyimser tahminler yapmig goriiniiyor.
Gelismis ekonomilerin %5,1, ABD’nin
de %6,4, Euro Bolgesinin %4,4 oraninda
bilyiimesi ancak salgin sorununda

ileri bir ¢ozlimle ve baz etkisiyle
miimkiin olabilir. Benzer bir iyimserlik
gelismekte olan iilkeler i¢in de gecerli.

IMF’nin Tiirkiye i¢cin 2021 tahminleri
de ayn1 iyimserligi yansitiyor. Yil ortasi
ve yilsonu kur hesaplamalarin1 TL

ve YSD cinsi GSYH tahminlerini ve
onceki yila ait y1lsonu kesinlesmis USD
kurunu kullanarak ben yaptim. 2021
yilsonu kurunun 7,78 olmas: yoniindeki
tahmin bana ¢ok iyimser geldi. Clinkii
kur su anda 8,15. Yilsonu enflasyon ve
igsizlik oranlarinin da oldukg¢a iyimser
oldugu goriilityor. Kurdaki yukar1 yonlii
her degisikligin USD cinsinden GSYH
ve kisi bagina geliri asagiya ¢cekecegini
tahmin etmek zor olmasa gerek.

Degerlendirme

Ozetle soylemek gerekirse IMF nin
gerek diinya (0zellikle gelismis diinya)
ve Tirkiye i¢in yaptig1 tahminler
ancak Covid-19 Salgininin 6nemli

MAHFi EGILMEZ

Ekonomist

mahfle@gmail.com
www.mahfiegiimez.com

oOl¢iide ¢oziilmesi ve baz etkisiyle
miimkiin olabilir. Salgin sorunu istenen
oOl¢iide ¢oziilemese bile baz etkisinin
gostergeler iizerinde olumlu etkisinin
olacagini beklemek yanlis olmaz. Buna
karsilik geride biraktigimiz yilin ilk
ceyregindeki gelismeler bize, salginin
yarattig1 olumsuzluklar: kalan 9 ayda
hizla degistirebilecegimiz yoniinde bir
izlenim vermiyor.

IMF’nin Diinyanin Ekonomik
Goriintimii Raporu’ndaki tahminler
iyimser bir senaryo iizerine kurulmus,
hatta biraz temenniyle karismisg bir
havay1 yansitiyor.

2021 Yih i¢in Diinya Tahminleri

Biiyiime Enflasyon i§sizlik Cari Denge/GSYH

Gelismis Ekonomiler 5.1 1,5 0,2
ABD 6,4 1,8 8,1 -39
Euro Bolgesi 4.4 1,3 8,7 2,8
Japonya 3,3 0,6 2.8 3,6
Diger Geligmigler 4.7 1,5 5,6
Gelismekte Olan Ulkeler 6,7 4,9 0,5

Cin 8.4 1,2 3,8 1,6
Hindistan 12,5 4,9 Bilgi yok -1,2
Rusya 3,8 4,5 5,8 3,9
Brezilya 3,7 4,6 13,2 -0,6
IMF / Tiirkiye 2021 Tahminleri 208 | 2009 | 220 | 2021
GSYH (Milyar TL) 3.758 4.320 5.044 6.026
GSYH (Milyar USD) 780 761 720 795
Yillik Ortalama USD/TL Kuru 4,82 5,68 7,01 7,58
Y1l sonu USD/TL Kuru 5,29 5,95 7,38 7,78
GSYH Biiyiimesi (%) 3,0 0,9 1,8 6,0
Kisi Bagina Gelir (USD, Cari Fiyatlarla) 9.507 9.151 8.548 9.327
Diinya GSYH’sindeki Pay (SAGP’ye gore %) 1,9 1,8 1,9 1,9
Toplam Yatirimlar / GSYH (%) 29,3 24,8 31,5 299
Toplam Tasarruflar / GSYH (%) 27,7 26,0 26,7 26,6
Enflasyon (Yillik Ortalama, %) 16,3 15,2 12,3 13,6
Enflasyon (Y1l sonu %) 20,3 11,8 14,6 12,5
Issizlik Orani (%) 11,0 13,7 13,1 12,4
Niifus (Milyon) 82,0 83,2 84,2 85,2
Kamu Kesimi Dengesi / GSYH (%) 2,2 -3,8 -3,5 3,3
Kamu Biiriit Bor¢ Stoku / GSYH (%) 30,2 32,6 36,8 37,1
Kamu Net Bor¢ Stoku / GSYH (%) 23,9 25,7 32,3 33,5
Cari Denge (Milyar USD) 21,7 6,8 -36,7 273
Cari Denge / GSYH (%) 2,8 0,9 -5,1 34
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TiMDER_AKADEMi ONLINE PLATFORMLARDA
SEKTORLE BULUSMAYA DEVAM EDIYOR

Yap1 ve ingsaat malzemeleri sektoriiniin
cat1 kurulusu TIMDER tarafindan 16
yildir araliksiz olarak diizenlenen ve
sektoriin yetismis isgiicii ihtiyacina
¢Oziim lretme, sektor ¢aligsanlarinin
yeniliklerden haberdar olarak uyum
saglama siireclerini kolaylastirma
misyonlarini istlenen TIMDER
Akademi, pandemi sartlar1 dolayisiyla bu
yil ilk kez online olarak gergeklesiyor.

Egitimlerin online ortamda aksamadan
devam edebilmesi i¢in yiiriitiilen

altyap1 calismalarinin ve pandemi
sartlarini da kapsayan detayli egitim
programi hazirliklarinin ardindan
hayata gecirilen TIMDER Akademi
Online egitim programi “Isletme
Yonetimi”, “Pazarlama ve Satig” ve
“Dijital Doniigiim” olmak tizere 3
modiil ve toplamda 17 dersten oluguyor.
Katilimeilar1 yogun bir programa maruz
birakmamak ve bu sayede katilim1 tesvik

etmek amaciyla haftada 1 kez olmak
iizere sadece Sal1 giinleri gerceklestirilen
egitimlerde interaktifligi maksimum
diizeyde tutmak hedefleniyor. Alaninda
uzman isimlerin bir araya geldigi
programda sektoriin en ¢ok ihtiyag
duydugu konular ele alinirken pandemi
etkisiyle meydana gelen zorunlu
degisimlere adapte olabilmek adina
yapilmasi gerekenler iizerinde duruluyor.

Anket galigmalari, egitimlerden duyulan
memnuniyeti ortaya koymus oldu.
Online donemin ilk egitimi 12 Ocak
Sal1 giinti Dr. Zeki Yiiksekbilgili'nin
sunumuyla gerceklesmis oldu. TIMDER
Akademi’nin uzun soluklu egitmenleri
arasinda yer alan Yiiksekbilgili'nin “Yap1
Sektoriinde Satisin Yeni Dinamikleri”
isimli egitimi yogun bir katilimla ve
interaktif bir tarzda islendi. Geleneksel
satis yontemlerinin giiniin ihtiyaclar
dogrultusunda yasadig1 doniisiimiin ve

yeni nesil pazarlama yontemlerinin ele
alindig1 egitime katilimcilar sorulariyla
aktif olarak katilim sagladilar.
Katilimcilarin online egitime dair
goriislerini ve Onerilerini 6grenmek
amaciyla ders bitiminde uygulanan anket
calismasi, egitimlerin online olarak
gerceklesmesinden duyulan memnuniyeti
ortaya koymus oldu.

“Sponsorlarimiza en igten tesekkiirlerimi
sunuyorum.”

16 yildir araliksiz olarak devam

eden ve bugiine kadar 1.020 sektor
caliganinin katilim gosterdigi TIMDER
Akademi ile ilgili konusan TIMDER
Yonetim Kurulu Bagkan1 Aydin Eser,
“Sektortin gelisimine katkida bulunma
misyonuyla hareket eden bir dernek
olarak, onceliklerimizin basinda her
zaman egitimi ulagilabilir kilmak
geliyor. Sektoriimiiz ¢ok kiymetli ve
gelecek vadeden bir sektor, gelisimi igin
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Nakit Akis Yonetimi

Etkin

hepimiz elimizi tagin altina koymali ve
elimizden gelen gayreti gostermeliyiz.
Bizler bu gayretle hareket ediyor ve
egitim faaliyetlerini her seyin iistiinde
tutarak sektoriimiizdeki firmalarin

da destegiyle yolumuza devam

ediyoruz. Yillardir dernegimizin her

sart ve durumda siirdiirdiigii, sektore
sundugumuz en biiyiik hizmetlerden

biri olan TIMDER Akademi’yi de
ertelemek yerine bu y1l pandemi
sartlarin1 gbz oniinde bulundurarak
online olarak gerceklestirmeye karar
verdik. Sektoriimiiziin yeniliklere adapte
olma hizi sayesinde online egitimlerimiz
biiyiik ilgi gordii, katilim sayilar1 bizleri
ve egitimcilerimizi tatmin edecek
diizeylere ulasti. Katilimcilarimizdan
aldigimiz geri doniisler ve her egitim
sonunda gerceklestirdigimiz anketler

de online egitimlerimizin basarisini
kanitliyor. TIMDER Akademi’yi daha
uzun yillar giiniin sartlarina uygun

hale getirerek devam ettirme niyeti
icerisindeyiz. Hep birlikte cabalayarak
sektoriimiizii bugiin bulundugu noktadan
daha iyi bir yere tastyabiliriz ve iilke
ekonomisine sundugumuz katkiy1
artirabiliriz. Elbette firmalarimiza

Yeni Normal Donemde
Isletmecilik Anlayisi

Detayl bilgi ve katilim igin;
www.timderakademi.com

da ¢ok biiyiik gorevler diisiiyor, egitim
faaliyetlerinin destekgisi olmalarinin
yani sira ¢alisanlarinin egitimlere
katilimlarini da tegvik etmelerini ve
katilimlar1 artirma noktasinda bizlerle

is birligi icerisinde hareket etmelerini
arzu ediyoruz. Bu noktada TIMDER
Akademi’'nin hayata ge¢gmesinde kilit

rol listlenen sponsorlarimiza da ayrica
tesekkiir etmek isterim, onlarin destegiyle
akademiyi bugiin bulundugu noktaya
getirmeyi bagardik. Stratejik Ortagimiz
konumundaki Tiirkiye Seramik
Federasyonu’na; Platin Sponsorlarimiz;
ECA, Kale, Canakkale Seramik,
Kalebodur, Kalekim, VitrA’ya; Altin
Sponsorlarimiz; Bien, Cayirova Boru,
Demirdokiim, Franke, Teka, Ukinox’a ve
Giimiis Sponsorlarimiz; Bosch, Borusan
Mannesmann, Daikin, Duyar Vana, GF
Hakan Plastik, Kombi Klima Shop, Orka
Banyo, Termoteknik ve Unites’e sahsim
ve sektor adina en icten tesekkiirlerimi
sunuyorum.” dedi.

TIMDER Akademi Online egitimlerin
biiyiik bir kismin1 olusturan; Pandemi
Siirecinde Zaman Yonetimi ve Verimlilik,
Dijital Ortamda Ekip Caligmasi ve

Dis Ticarette
Vizyon, Strateji ve
Hedef Belirleme

Uzaktan
Nefes Teknikleriile
Stres Yonetimi

Iletisimi, Pandemi Déneminde Yeni
Miisteri Iliskileri, Online Etkili letisim
ve Sunum, Pandeminin Kiiresel
Ekonomiye ve Tiirkiye Ekonomisine
Etkileri, Pandemi Siirecinde Marka
Iletisimi ve Farkindalig1, Icerik
Pazarlamasi ve Sosyal Aglar icin

Icerik Olusturma, Etkin Sosyal

Medya Kullanimi, Pazarlama ve Satig
Yonetiminin Sirlar1, Calisma Hayatinda
Motivasyon ve Mutluluk, E-Ticarette
Satislart Arttirma Taktikleri ve Web
Sitesi Yonetimi, Degisen Tedarik Zinciri
Yonetimi egitimleri sektoriin yogun
ilgisiyle tamamlanirken, Etkin Nakit
Akis Yonetimi, Yeni Normal Donemde
Isletmecilik Anlayis1, Dig Ticarette
Vizyon, Strateji ve Hedef Belirleme

ve Uzaktan Nefes Teknikleri ve Stres
Yonetimi olmak lizere geriye 4 egitim
kalmais oldu.

Tiim sektor ¢alisanlarinin bedelsiz
olarak katilabildigi ve 11 Mayis 2021
tarihine kadar devam edecek olan
egitimlerle ilgili detayli bilgiye
www.timderakademi.com web
sitemizden ulagabilir ve kayit
yaptirabilirsiniz.
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Detayli bilgi ve
basvuru igin;
0216 580 8343
timder@timder.org.tr

TIMDER VE E-COZUM ANLASMASININ

Yap1 ve ingaat malzemeleri sektoriiniin
cat1 kurulusu TIMDER, iiyelerine
sundugu avantajlara bir yenisi daha
ekleyerek E-Coziim firmasiyla olan
anlagmanin kapsamini genisletti.
Uyelerinin ihtiyag ve beklentilerini goz
oniinde bulundurarak farkli sektorlerden
firmalarla bir araya gelen ve sektor
paydaslarina 6nemli avantajlar saglayan
sozlesmelere imza atan TIMDER,
E-Coziim firmasiyla 2019 yilinda
imzaladig1 sozlesmenin iceriginde
onemli degisiklikler gergeklestirdi.
Netahsilat ve Netekstre kampanyalarinin
gordiigii ilgi ve caligmalarin devamina
iligkin olugan beklentiye yanit vermek
igin tekrar bir araya gelen TIMDER ve
E-Coziim yetkilileri, firma biinyesinde
sunulan tiim iiriin ve hizmetleri
kampanya sistemine dahil ederek
TIMDER iiyeleri i¢in %25 indirim
barindiran bir sdzlesmeye imza attilar.
Tiim TIMDER iiyesi firmalarin
yararlanabilecegi kampanyayla

ilgili detayl bilgi almak i¢in

timder @timder.org.tr adresiyle iletisime
gecebilirsiniz.

%25 indirim Avantajiyla
Yararlanabileceginiz Hizmetler

NeTahsilat

E-Tahsilat Sistemi

Netahsilat bir online kredi karti

tahsilat sistemidir. Tiirkiye’de sanal pos
hizmeti veren 20 bankanin sanal pos
entegrasyonu Netahsilat ile tek ekrandan
kullanilabilmektedir. Isletmeler,
kurumlar Netahsilat ile bayilerinden,

tiiketicilerinden, abonelerinden, hizmet
veya liriin sattiklar1 miisterilerinden
internet lizerinden tek ¢ekim veya taksitli
0deme alabilmekteler. Netahsilat’in bayi
tahsilat sistemi ile bayiler ve bayilerin

alt bayileri kendi diikkanlarinda
miisterilerine yaptiklari satiglarin
tahsilatin1 merkez sirketin sanal poslarina
yapabilmekteler. Boylelikle bayiler ve

alt bayiler bankalarla pos/sanal pos
anlagsmas1 yapmalarina gerek olmadan
ve daha da onemlisi yiiksek komisyonlar
o0demeden satis yapabilmekteler.

NetEkstre

Acik Bankacilik Tiim Hesaplar Tek Ekran
Sistemi

Acik Bankacilik tirtinii Netekstre, hesap
hareketleri gosterme servisi olarak
bankalardan hesap hareketlerinizi online
alir ve tek panel iizerinde tiim hareketleri
goriintiilemenizi saglar. Toplanan

tiim hareketler ortak bir veri yapisina
cevrilir ve web servis tizerinden ERP
sistemlerine (SAP, SAP Business One,
Canias, Abas, Oracle, IFS, Microsoft
Dynamics, Logo, Netsis, Mikro, Eta,
Harmony, Likom -¢ok yakinda- vb.)
aktarilir. Netekstre ile tiim banka
hareketleri tek panel iizerinde izlenebilir,
panel iizerinden 6zel raporlar olusturulup
export edilebilir, anlik raporlar alinabilir.

POSRAPOR

Pos ve Sanal Pos Entegrasyon Sistemi
Posrapor isletme ve kurumlarin fiziki pos
veya sanal poslariyla yaptiklari tahsilat
islemlerinin banka hareketlerine dair
detayli bilgi verir. Posrapor direkt olarak

KAPSAMI GENISLEDI

banka hesabinizla entegre ¢alismakta
olup tiim islem detaylarini banka veri
tabanindan ¢ekerek size tek platform
lizerinden goriintiileme/raporlama
imkani sunar.

Tiim pos ve sanal pos islemlerinin tek
ekrandan takip edilebildigi ve otomatik
olarak ERP/muhasebe sistemine
aktarilabilecegi Posrapor ile yonetim
ve denetim kolayliginin yani sira hata
olasilig1 da ortadan kalkmaktadir.

E-DBS

Dogrudan Borglandirma Sistemi

E-Dbs sisteminde entegre olan
bankalarda limitleri olan bayilerinizin,
kullanilabilir limitlerini tek ekrandan
kontrol edebilirsiniz. Tek panelden

rahat ve kolaylikla entegre olan tiim
bankalara fatura yiiklemesi yapabilir ve
sonuglarini tek panelden yonetebilirsiniz.
Tahsilatlariniz garanti altina alarak
kredili DBS ile bayilerinizden

hizl1 ve garantili tahsilat alinmasi
saglayabilirsiniz. Ayn1 zamanda ERP’ler
entegrasyon sayesinde hem fatura
yiikleme hem de akibetlerin tek seferde
cari hesaba iglenmesini saglayabilirsiniz.
E-Dbs sistemi ile firmanin bayi yada
miisterilerine yaptig1 satiglardan

dogan alacaklarin, hizli ve garantili
tahsilat1 saglanmis olacaktir. Dogrudan
Bor¢landirma Sistemi’'nde ana firmanin
bankaya ilettigi tutarlar, belirtilen vade
sonunda bayi/miisteri hesabindaki
bakiyeden, bakiye miisait degilse tesis
edilmis kredi limitinden otomatik olarak
cekilerek ana firma hesaplarina aktarilir.
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"ULUSLARARASI PAZARLARDA BASARILI OLMAK
ULKEMIZE KARSI SORUMLULUGUMUZ'"

Yurtbay Sirketler Grubu'nun temelleri
rahmetli dedem Zeki Yurtbay tarafindan
Zonguldak Caycuma’da kurulan tugla
fabrikasiyla atildi. Tugla iiretimindeki
yatirimlar, takip eden yillarda Delta
Tugla Fabrikasi ile siirdii, sonrasinda ise
Grup biinyesine Zonguldak’ta bir yem
fabrikasi (Yurtbay Yem) katilarak farkl
sektorlere adim atilmig oldu. Ailemizin
ekonomi diinyasinda taninmast ise, 1995
yilinda 700 bin m? agik ve 100 bin m?
kapali alanda, bugiin 25 milyon m?
iiretim kapasitesine sahip Yurtbay
Seramik Eskigehir Fabrikasinin
kurulmasiyla gerceklesti. Bunlara ek
olarak Grup biinyesinde, Eskisehir ve
Adana’daki tiretim tesislerinde aktif
olan Yurtbay Yap1 Kimyasallari ile
daha ¢ok sirketler grubu biinyesindeki
yapilarin ingasini gerceklestiren Yurtbay
Yap1 da bulunuyor.

Bugiin itibariyle Yurtbay Seramik 56
iilkeye ihracat yapan; yurt ici piyasada
bes bolge miidiirliigii ve iki bolge
yoneticiligiyle faaliyet gosteren ve
magaza say1sini artirmak, erigim agini
daha da genisletmek adina faaliyetlerine
araliksiz devam eden 6nemli bir sanayi
kurulusu haline geldi. Ailemizin 70
yillik sanayi tecriibesine, biz de iiglincii
kusak olarak hem yurt dis1 pazarlarda
hem de yurt i¢i pazardaki payimizi
artirarak katki saglamanin hakl
gururunu yastyoruz.

“Once kalite anlayisimiz basariyi
getirdi."

Basarimizin temelinde faaliyete
gectigimiz tarihten itibaren
benimsedigimiz “Once kalite”
anlayisinin oldugunu sdyleyebilirim.
Yogun rekabet kosullarinda fark
yaratabilmenin, sektorde kalici
olmanin kosulunun yiiksek kalite
anlayigina dayali bir iiretim ve miigteri
odakl1 bir satig politikasi oldugunu
diisiinliyorum. Bu nedenle kalite
anlayisimizi nihai Uirtiniin miisteri
nezdindeki memnuniyetini saglamakla
siirlandirmak yerine hammadde
tedarikinden {iriiniin miisteriye teslim
edilmesi ve miisteri memnuniyetinin
oOl¢iilmesine dek uzanan siireci icerecek
sekilde tasarladik.

Yurtbay Seramik’in kisa siirede
bilinirliginin artmasi da “nce
kalite” anlayisimizla baglantilidir.
Yaptirdigimiz pazar arastirmalari
seramik satin alimini belirleyen en
onemli faktorlerden birinin kalite
oldugunu ve Yurtbay markasinin

pazarda kalite algisiyla bagdastigini
ortaya koydu. Acikcasi bu sonuglar,
kaliteli iiriin elde etme ve iiretim
slirecimizi siirekli iyilestirme konusunda
bizi cesaretlendirdi.

“Ar-Ge faaliyetlerini kurum kiiltiiriimiiziin
bir parcasi haline getirdik.”

Yiiksek kalitenin etkin bir Ar-Ge
faaliyeti sonucunda olustugunun
bilincindeyiz. Bu bilin¢le Ar-Ge
faaliyetlerini kurum kiiltliriimiiziin

bir parcasi haline getirdik. Ayrica,
finansal planlarimizda Ar-Ge’yi

odak noktalarindan biri olarak
belirledik ve biitcemiz i¢indeki payini
stirekli artirma hedefi koyduk. Ben
Ar-Ge’yi bir harcama kaleminden
ziyade satig yaratici bir faaliyet ve
siirdiiriilebilir bagarinin temel anahtar1
olarak goriiyorum. Baglangicta

Ar-Ge harcamalar: karlil1§1 olumsuz
etkileyebilir ancak Ar-Ge sayesinde
elde edilen kazanimlar bir siire sonra
stirdiiriilebilir biiylimeyi de beraberinde
getirecektir.

"IHRACAT], IC
PIYASADAK]
RISKLERDEN
KORUNMA

ARACI OLARAK

GORMUYORUZ"

“Yetkin kisilerden olusan dinamik bir
Ur-Ge ekibi olusturduk.”

Sektorde yenilikci olmanin kaginilmaz
oldugu ve yeniliklerin ancak insan
odakl1 bir strateji uygulanarak
yapilabilecegi diigiincesinden
hareketle, alaninda uzman ve yetkin
kisilerden olusan dinamik bir Ur-Ge
ekibi olusturduk. Ur-Ge ekibimiz,
iiriin portfOyiimiizii miisterilerin ebat
ve desen taleplerini ve kendi talep
ongoriilerini dikkate alarak siirekli
geligtiriyor. Tecriibelerimiz bize seramik
sektoriinde liriin talebinin gerek ebat
gerek desen bazinda hizli bir gekilde
degistigini gosteriyor. Bu degisimi
yonetebilmek i¢cin hem miisteri ile
yakin bir ig birligi iginde ¢aligmak
hem de degisimin ne yonde olacagina
dair isabetli tahminlerde bulunmak

gerekiyor. Bu alanda talep degisimlerine
hizlica uyum saglayabildigimizi ve bu
konuda da oldukga basarili oldugumuzu
ve sOyleyebilirim.

Kurulusumuzdan bu yana kisa bir siire
gecmesine ragmen, Yurtbay Seramik
olarak i¢ piyasada 6nemli bir pazar
payina ve tiiketici nezdinde pozitif

bir marka algisina sahip oldugumuzu
gormek bizi ¢ok memnun ediyor.

2018 yilinda belirledigimiz 5 yillik
stratejik planimizda yer hedeflerimize
ulasacagimizi 6ngoriiyoruz. 2023
yilinda uygulamaya koyacagimiz yeni
5 yillik stratejik planimizi olugturmaya
bu yilin basi itibariyle basladik. Yeni
stratejik planimizdaki en 6nemli
hedefimiz, uluslararas1 pazarlardaki
konumumuzu giiclendirmek ve

yeni pazarlar gelistirmek. Aslinda
bugiin itibariyle ihracat gelirimizin
toplam gelirimiz i¢indeki payini %60
diizeyine ¢ikarmig bulunmaktayiz.
Ihracat gelirlerinin, i¢ piyasadaki talep
risklerine ve TL'nin deger kaybina
karg1 dogal bir koruma sagladig:
hepimizin malumu. Fakat biz ihracati,
i¢ piyasadaki risklerden korunma
aract olarak gérmiiyoruz. Uluslararasi
pazarlarda basaril1 ve kalic1 olmay1
iilkemize kars: bir sorumlulugumuz
olarak degerlendiriyoruz.

“Avrupa faaliyetlerimizi Almanya
merkezli olarak yonetmeyi planliyoruz.”
Bu amacla 6nemli adimlar attigimizi
sOyleyebilirim. Avrupa pazarlarina
erisim imkanlarimizi artirmak icin
Almanya’da ofis agma karar1 aldik.
2021 yili i¢inde bu lokasyonda satis ve
lojistik ekibi olusturma caligmalarina
baslamay1 ve Avrupa faaliyetlerimizi
Almanya merkezli olarak yonetmeyi
planliyoruz. Hedef pazarlara fiziki
olarak yakin olmanin operasyonel
yiikiimiizii azaltacagini ve miisterilerle
iletisimimizi kolaylagtiracagini
diisiiniliyor, bunun da dogacak pazar
payimizi olumlu etkileyecegini tahmin
ediyorum.

Mevcut faaliyetlerimizi yliriittiigiimiiz
Eskisehir Fabrikamizda son faz
yatirimimizi da tamamlamak iizereyiz.
Kapasitemizi 3 milyon m? artiracak

bu yeni yatirimda, 6zellikle yurt digt
miisterilerin taleplerini karsilayacak
iiriinler iretmeyi planliyoruz.
Uluslararasi pazarlarda iiriinlerimize
olan talebin giin gectikce artmasi bizleri
mutlu ediyor.

SOYLESI / TIMDER Dergisi 106.Say1, Nisan-Haziran 2021

—_
o



SOYLESI / TIMDER Dergisi 106.Sayl, Nisan-Haziran 2021

N
o

“Cine Organize Sanayi Bolgesi'nde yeni
bir yatirima imza attik."

Ayrica yeni bir yatirimimizin haberini
sizlerle paylagmak isterim. Aydin

iline bagli Cine Organize Sanayi
Bolgesi'nde 400.000 m? arsa i¢in Subat
ayinda on tahsis anlagmasi imzaladik.
Organize Sanayi Bolgesi’'ndeki altyapi
calismalarinin tamamlanmasinin
ardindan yatirima baglamayi ve 2022
yil1 icinde ilk fazini tamamlamay1
planliyoruz. Bu yatirim yeni kapasite
imkanlar1 saglayacagindan biiyiime
hedeflerimize ulasmamiza 6nemli katki
saglayacak. Ayrica, bolgenin hammadde
pazarlarina olan yakinlig1 ve lojistik
avantajlarinin maliyetlerimizi olumlu
etkileyecegini diisiiniiyoruz.

Tiirk Seramik sektorii hem Avrupa hem
Amerika hem de Ortadogu pazarinin
ihtiyaclarini kargilayabilme yetenegi
bakimindan rakip tiretici iilkelere
nazaran belirli bircok avantaja sahip. Bu
cesitlilik de gerek kalite anlayis1 gerek
teknolojiye yakin olma zorunlulugu
bakimindan iireticilerimizi siirekli
giincel ve konusunda zinde tutuyor. Tiirk
seramik sektorii diiniiyle, bugiiniiyle ve
yariniyla Tiirkiye Ekonomisinin parlayan
yildiz1 olmaya devam edecektir.

“Trendi satan olabilmek igin once
kendiniz trend olmalisiniz."
Sektortiimiiziin geldigi nokta bakimindan
satig noktalarimizdaki begeni ve

albeni olgularini 6ne ¢ikartmanin

oneminin farkindayiz. Bu konuda
pazarlama departmanimizin magaza
kurulumlarindaki siireci A’dan

Z’ye yonettigini sdylesek abartmig
olmayiz. Burada s6z konusu siirecin
asil mesakkatli olan kisminin magaza
faaliyete gectikten sonra basladigini
belirtmek isterim. Gelecekte de
tiikketici ihtiyaglarini 6n planda

tutan magazacilik anlayisimizin
iistiine konularak devam edecegini
diisiiniiyorum. Tasarladigimiz
magazalarin mimari ¢izgileri dahi
gliniin 6tesindeki ihtiyaclara hitap
edebilecek diizeyde. Trendi satan
olabilmek i¢in 6nce kendiniz trend
olmali, magazalariniza adim atan
herkese ilham kaynagi olmalisiniz.



"TRENDI SATAN OLAQ]LMEK ICIN ONCE KENDINIZ
TREND OLMALI, MAGAZALARINIZA ADIM ATAN
HERKESE [LHAM KAYNAGI OLMALISINIZ."

“Uriin yelpazemizi olabildigince

genis tutarak farkli pazarlara cevap
verebilmenin 6nemine inaniyoruz.”
Seramik trendleri birden fazla degiskene
gore farklilik arz edebiliyor. Diinyadaki
seramik trendlerini hem ebatsal hem de
teknolojik olarak yonetip yonlendiren
makina parki {ireticileri, seramik
satiginin yogun oldugu iilkelerdeki
is¢ilik ticretleri ve buna bagl baslica
sebeplerden otiirii son yillarda seramik
ebatlarinin biiyiime trendinde oldugunu
gozlemliyoruz. Ote yandan, belli bash
bazi iilkelerin gelisen trendlere hizli
cevap vermekte cekimser olduklarini da
gozlemliyoruz. Konuyu trendden ziyade
ihtiyac noktasinda ele almay1 daha
dogru buluyoruz; keza iiretici firmalarin
miisteri portfoyleri bu konuda belirleyici
unsur olarak goze carpiyor. Bizler
Yurtbay Seramik olarak yeni trendleri
piyasadaki ihtiyagla harmanlamay1 ve
belirli ebatlara kanalize olup kisith
servis vermektense iiriin yelpazemizi
olabildigince genis tutarak farkl
pazarlara cevap verebilmenin 6nemine
inaniyoruz. Bu konuda da piyasadaki

en versatil firma oldugumuzu
sOyleyebilirim.

“istikrarl biiyiimenin gesitli devlet
tesvikleri ile koruma altina alinmasi
elzemdir."

Tiirk Seramik Sektorii pandemi yil1
olarak degerlendirilen 2020 y1lin1 bile

%5’in iistiinde bir biiyiime ile kapatarak,
irettigi liriiniin sadece yerel olarak degil
uluslararas1 bazda ne kadar vazgecilmez
bir iiriin grubu oldugunu bir kez daha
kanitlamistir. Ulke 6zelinde ise seramik
sektorii %80’lik ihracat getiri endeksi
ile yapti81 ihracat sonrasinda iilkesine
en ¢cok doviz birakan sektorlerin basinda
gelmektedir. Pek tabii, bu istikrarh
biiyiimenin cesitli devlet tesvikleri ile
koruma altina alinmasi elzemdir. Biraz
once bahsi gegen %80’lik ihracat getirisi
endeksinin bir diger anlamu, iirettigimiz
tiriiniin %80’ini yerli kaynaklarla
meydana getirme yetisidir. Ornegin,
Feldspat hammaddesi seramik sektorii
icin en 6nemli hammaddelerden biri olup
tilkemiz, s6z konusu hammaddede diinya
rezervlerinin %70’ine sahiptir. Buna
bagl olarak, s6z konusu hammadde

ve diger degerli madenlerin ihracati

"SEKTORDEK|
TEKNOLOJIK
GELISMELERI
YAKINDAN TAKIP

EDIYORUZ'

ancak ve ancak oncelikli olarak yerli
lireticinin rekabet avantaji garanti altina
alindiktan sonra, miimkiin kilinmalidir.
Aksi takdirde, yukarida bahsi gecen tiim
avantajlarla tilkesine doviz getirmeyi
kendine misyon edinen yerli iiretici
rekabet avantajini kaybetme tehlikesiyle
karg1 karsiya kalmakta ve saglanan

bu fayda kiiresel bir riske doniisme
tehlikesini tagimaktadir. Yine risk olarak
tanimlanabilecek bir diger konu da enerji
maliyetleri; enerji, seramik sektoriiniin
en biiyiik maliyet kalemidir, 2021 yilinda
maliyetlere gelen artiglardan sonra enerji
maliyetlerine gelebilecek potansiyel

bir zam, iireticinin elini olduk¢a
gliclestirip karliliklar1 olumsuz yonde
etkileyecektir.

Teknolojinin hizla gelisip yayginlastig1
bir dénem yastyoruz. Teknolojideki bu
gelisim, hayatin her alaninda oldugu gibi
is diinyasinda da 6nemli degisimlere
neden oluyor. Teknolojideki gelisime
ayak uyduramayan girketlerin pazar
paylarini kaybettiklerini hatta zamanla
pazardan silindiklerini biliyoruz. Yeni
teknoloji yatirimlarini stratejilerinin

bir pargasi haline getiren sirketler ise
avantajli hale geliyor. Biz bu gerceklerin
farkinda olarak, sektordeki teknolojik
geligsmeleri yakindan takip ediyoruz.
Yeni iiretim teknolojilerine ilgi
duyuyoruz. Uretim ekibimiz makine
tedarik¢ilerimizle diizenli iletigim
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"SEKTORDEK] TRENDLERI, TALEPTEKI DEGISIMI, YENILIKG
URUNLERI TAKIP ETMEK VE MUSTERILERLE BULUSMAK
AGISINDAN FUARLARI COK FAYDALI BULUYORUM.

halindeler. Makine tedarikgilerimiz yeni
bir iiretim teknolojisi gelistirdiklerinde
iiretim ekibimizle temasa gegiyorlar.
Uretim ekibimiz de sik sik makine
tedarik¢ilerimize ziyaretler diizenleyerek
yeni teknolojileri fabrikalarimiza adapte
etme konusunda bizleri giincel tutuyorlar.

Uretimdeki hizl1 degisimi yonetmek
kadar satistaki degisimi de yonetmek
onemli. Siiphesiz pazarlama ve satig
fonksiyonunun en 6nemli araglarindan
biri fuarlar. Sektordeki trendleri,
talepteki degisimi, yenilikgi iiriinleri
takip etmek ve miisterilerle bulusmak
acisindan fuarlari ¢ok faydali
buluyorum. O yiizden fuarlara diizenli
olarak katiliyoruz. Pazarlama, satig

ve Ur-Ge departmanlarimizin birlikte
hazirladiklari yeni iiriin gruplarimizi
miigterilerin begenisine sunuyoruz.
Fuarlardan iirtinlerimize iliskin gelen
geri bildirimler ¢cok 6nemli. Bu geri
bildirimleri yakindan takip ederek bir
sonraki yilin trendlerini de tahmin etme
imkanina sahip oluyoruz.

UNICERA Fuari, temelleri uzun yillar
oncesine dayanan, ozellikle Avrupa

ve Ortadogu’dan gelen miisteriler igin
artik vazgecilmez bir nitelige ulagmig
durumda. Fuarlar, alicinin kararini
belirleme yetisine haiz olduklarinda
gercek anlamda uluslararasi niteligine
erigir. UNICERA da bu yetenege
fazlasiyla sahip.

"Yiiksek enflasyon, ozellikle de girdi
maliyeti agisindan sektordeki en onemli
risklerden biri olmaya devam ediyor."
2020 yilina iilke ekonomisi iyi bir
baglangig yapmustt. {1k ¢eyrekteki %4,5
oranindaki biiyiime de bunu destekliyor.
Ancak pandeminin ortaya ¢ikigtyla

tiim diinyada oldugu gibi bizde de
biiyiime yavagladi. Yine de Tiirkiye
ekonomisi 2020 yilim1 %1,8 bitytime ile
kapatmay1 bagardi. Ekonomideki bu
geligsmeler ingaat malzemeleri sektoriine
de yansidi. 2020 y1l1 genelindeki

diisiik faiz ortam1 mal ve hizmetlere
olan talebin canlanmasini sagladi.
Insaat malzemeleri sektorii de bu talep
artisindan payini aldi. Pandemi ile



olusan riskler, sektordeki hareketliligi
olumsuz etkilese de bir 6nceki yila gore
sektoriin daha basarili bir y1l gecirdigi
sOylenebilir. Ancak yiiksek enflasyon,
ozellikle de girdi maliyeti acisindan
sektordeki en onemli risklerden biri
olmaya devam ediyor. Hammadde

ve enerji fiyatlarindaki artislar,

2020 yilinda sektordeki maliyetlerin
belirgin bir sekilde artmasina neden
oldu. Maliyetlerdeki artigin 2021
yilinda devam edecegini ve sektordeki
karliliklar1 olumsuz etkileyecegini
diisiiniiyorum.

“2021 yilinin, hem diinya hem de iilkemiz
acisindan 2020 yilinin telafi edildigi ve
yeni bir biiyiime trendine baslandig yil
olacagini iimit ediyorum.”

Yurtbay Seramik A.S. olarak

2020 yilindaki biiyiime ve karlilik
hedeflerimize ulastigimizi
sOyleyebilirim. Bu yil satig geliri
acisindan da 6nemli bir biiylime
kaydettik. Yurt dig1 miisteri
portfoylimiizii gelistirdigimiz ve
ihracat gelirlerimizin arttig1 bir yil
oldu. Ayrica, bu yi1l verimlilik yonetimi
ve stok yonetimi konusunda 6nemli
uygulamalar1 hayata gegirdik. 2021
yilinda da hedeflerimize ulasacagimizi
ongoriiyoruz. Pandeminin etkilerinin
yilin ikinci yarisindan itibaren
azalacagini ve ekonomik aktivitenin
canlanacagini tahmin ediyorum. 2021
yilinin, hem diinya hem de tilkemiz
acisindan 2020 yilinin telafi edildigi ve
yeni bir biiylime trendine baslandig1 yil
olacagini iimit ediyorum.

Ben Tiirkiye ekonomisinin en kisa
stirede yiiksek biiytime hizlarina tekrar
ulasacagina inaniyorum. Geng ve
dinamik bir niifusa sahibiz. Sanayi ve
ticarette onemli mesafe kaydettik.

Biiytiik bir pazariz, yadsinamaz bir
lojistik avantajimiz var. Kosullar uygun
olunca yabanci sermaye gelmekte
tereddiit etmiyor. Biiyiik pazarlara ¢ok
yakiniz, uluslararasi rakiplerimize
kiyasla miigterilere daha hizli ve

giivenli sekilde ulasma imkanimiz var.
Bunu pandeminin ilk dénemlerinde de
gozlemledik. Pandemi dolayisiyla tedarik
zincirinde yasanan kirilma ve diger
politik etkenler, Cin’deki sipariglerin
Tirkiye’ye kaymasini sagladi. Biitiin
avantajlarimizi kullanarak istikrarl

bir biiytime yakalayabilir ve refah
olusturabiliriz. Yakin gelecekte orta gelir
tuzagini asip gelismis iilke kategorisine
yiikselecegimizi tahmin ediyorum. Tabii
bunun i¢in hem kamuda hem de 6zel
sektorde uzun vadeli planlarin yapilmasi
gerekir. Ozel sektoriin 6zellikle
verimliligi artirict projeler gelistirmesi
ve kamunun bu projeleri desteklemesi
gerektigine inantyorum.

Yurtbay Seramik olarak
kuruldugumuzdan beri “istikrarli
biiytime” hedefimize uygun olarak
faaliyet gosteriyoruz. 5 yillik stratejik
planlamalar yaparak “istikrarli biiyiime”
hedefimize ulasmamizi saglayacak
stratejiler gelistiriyoruz. Bu donem
ozellikle tedarik zinciri faaliyetlerimiz
icin verimlilik projelerine odaklandik.

Uretim tesislerimizde verimliligi
artirarak yliksek kaliteyi az maliyetle
elde etmeye cabaliyoruz. Bu konuda
bagaril1 olabilirsek uluslararasi alandaki
rekabet giiclimiizii artiracagimizi ve
ihracat gelirlerimizi daha da istikrarli
hale getirebilecegimizi diisiiniiyorum.

“Federasyonumuz takdire sayan bir efor
sarf ediyor."

Tiirkiye Seramik Federasyonu olarak
ilgili Devlet Kurumlari ile temaslarimizi
sicak tutmaya 6zen gosteriyor, bizlerden
talep edildigi olctide kendilerini
ekonomik konjonktiir, potansiyel

avantaj ve riskler konusunda giincel
tutmaya gayret ediyoruz. Bu konuda
Federasyonumuzun takdire sayan bir efor
sarf ettigini de belirtmek isterim.

“TIMDER, ihtiyaca hizh bir sekilde cevap
verebilen, giindelik degisimlere hizlica
uyum saglayabilen bir olugum"
TIMDER, sektordeki biiyiik, orta ve
kiiciik olgek olarak adlandirabilecegimiz
tiim saticilarin ve iiretici firmalarin
bulustugu bir platform. Ihtiyaca hizli

bir sekilde cevap verebilen, giindelik
degisimlere hizlica uyum saglayabilen
bir olusum. Paydasi oldugu Fuar ve
diger tiim organizasyonlarda tasin altina
elini koymaktan geri durmayan, ekip
olarak iglerine hakim bireylerden olusan
pratik bir yapiya sahipler. SERKAP
olarak kendilerinin faaliyetlerinden
memnun oldugumuzu sdylemek ister,
yine kendilerine 6zverili ¢calismalarindan
otiirii tesekkiir eder ve basarilarinin
devamini dileriz.
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"GELISMELER TURK SERAMIK SEKTORUNUN
BASARISININ KATLANARAK
ARTACAGINI GOSTERIYOR."

Eskisehir Anadolu Universitesi Iktisat
bolimii mezunuyum. 1992 yilinda
sektoriin onemli firmalarindan Ege
Seramik’te Bolge Satig Yoneticisi
olarak goreve bagladim. 1998 yilinda
Ege Bolge Miidiirii, 2000 yilinda Satis
Miidiir Yardimeisi, 2007 yilinda da
Satig Miidiirti oldum. 2009 yilinda

ise Seramiksan’da Satis ve Pazarlama
Grup Baskan Yardimcisi olarak goreve
bagladim, halen Seramiksan Satig
Grubunda seramik, vitrifiye, yap1
kimyasallar1 ve banyo mobilyalarini
kapsayan tiim iiriin gruplarindan
sorumlu Satig Grup Yoneticisi olarak
devam etmekteyim.

Seramiksan 1990 yilinda kurulan, 1994
yilinda 70 kisi ve yillik 2.000.000m?
kapasite ile iiretime baglayan bir

marka. 2020 yilina kadar gecen siireg
icerisinde ¢alisan sayimiz 1.600’e,
kurulu kapasitemiz ise 33.000.000 m*’ye
yiikseldi. 2014 yilinda devreye aldigimiz
vitrifiye fabrikamiz ile bugiin diinyadaki
en gelismis vitrifiye iiretim tesislerinden
birisine sahibiz. Seramiksan olarak
sadece i¢ piyasa i¢in degil diinyadaki
bir¢ok dnemli markaya i¢in de vitrifiye
tiretimi gerceklestiriyoruz.

“Uretimimizin %30'unu 60'tan fazla
iilkeye de ihrag ediyoruz."

Seramik, vitrifiye ve yap1 kimyasallar1
sektorlerinin en yliksek iiretim
kapasitesine sahip markalardan birisi
haline gelen Seramiksan olarak,

tiretimimizin %30’unu 60’tan fazla
tilkeye de ihra¢ ediyoruz. Bu oran kur
degisimleriyle cok fazla bir paralellik
arz etmiyor, yani kurlarda bir artig
oldugunda ihracat oranimizda artis,
kurlarda Tiirk lirasina karsi bir diigme
oldugunda ise ihracatta diisme s6z
konusu olmuyor. Seramiksan olarak
diinya genelinde 60’1n iizerinde iilkeye
yer, duvar ve porselen karonun yani

sira vitrifiye ve yap1 kimyasallar1
ihracat1 yaparken diinyaca iinlii pek

cok markanin da ana tedarikgisi
durumundayiz. 2014 yilinda italya’nin en
onemli markalarindan Rondine grubunu
bilinyemize dahil ederek bu alanda
Italya’daki en biiyiik yatirimlardan birine
imza atmig olduk ve 2019 yilinda da
yine Italya'nin en 6nemli iireticilerinden
Italcer grubuna satigin1 gerceklestirdik.
Seramiksan olarak karo grubunda 3

ayr1 tesiste liretim yapiyoruz. Bu tesisler
sirastyla; yer duvar ve sirlt porselen
iretimi, porselen karo ve full lappato
iretim tesislerinden oluguyor. Bunun
yant sira Dekosan ad1 altindaki ayri bir
sirket de Seramiksan adina Ar-Ge ve
tasarim faaliyetlerini yiiriitiiyor. Cevreye
duyarly, su tasarruflu, yiiksek verimlilik
ve montaj kolaylig1 saglayan akilli
klozetler ve %99.9 oraninda mikrobu
barindirmayan hijyen vitrifiye iirtinleri
son donemde ortaya ¢ikardigimiz
inovatif iirtinler arasinda yer aliyor.
Ozellikle pandemi siirecini yasadigimiz
bugiinlerde yurt i¢i ve yurt dis1 birgok
kurulus tarafindan hijyen sertifikasi

verilmis bu iiriinler lavabo ve klozetlerin
kullanildig1 hemen her alanda ekstra steril
bir alan yaratiyor.

“Karo grubunda 3 ayri tesiste iiretim
yapiyoruz."

Tiim diinyada oldugu gibi iilkemizde de
artik niifusun neredeyse %80’i sehirlerde
yastyor. Sehir hayatinin yiiksek temposu
aslinda farkinda olmadan hepimizin
iizerinde ciddi bir stres yiikii olusturuyor.
Bireylerin kendilerini 6zel hissettikleri ve
kendilerine ait 6zel bir alan olan banyolar,
kisilerin kendilerini izole ettikleri
bagimsiz bir bolge olarak karsimiza
¢ikryor. Biz iireticiler de bu alanlar i¢in
doganin i¢indeymis hissi uyandiran
iirtinler tiretmeye ¢alisiyoruz. Bunu
yaparken de sahip oldugumuz teknolojik
imkanlarla tiriinleri dogal goriiniimlii
olarak gerceginden ayirt edilemeyecek
sekilde tiretmeye calisiyoruz. Bu

anlamda trendler her gecen giin dogada
gordiigimiiz dogal tas, mermer, ahsap gibi
iirtinlerin 6ne ¢iktig1 malzemelere dogru
evriliyor. Vitrifiye grubunda ise renkli

ve mat Uritinler yavag yavag hayatimiza
girmeye bagliyor, flat lavabolar ve banyo
dolaplar1 son yillarda ¢ok daha fazla
hayatimizda yer aliyor. Vitrifiye grubunda
ozellikle 2-4.5 litre gibi ¢ok az bir su ile
temizlik yaparak her yil tonlarca suyu
tasarruf edebilen yeni teknoloji klozetler
on plana c¢ikiyor. Bu klozetler saglamis
oldugu su tasarrufu ile 2 yil gibi kisa bir
siirede kendisini amorti ederek cevreye ve
iilke ekonomisine ¢ok ciddi katki sagliyor.
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"SATIS NOKTALARIMIZIN STOK YUKLERINI AZALTACAK
EFEKTIF BIR YAPI KURDUK.

“Tiirkiye genelinde 250'nin iizerinde
Seramiksan Concept magazasi
olusturduk.”

Seramiksan olarak yer, duvar ve
porselen karo, vitrifiye tiretimlerimizin
yanina bu y1l banyo mobilyalarini da
ekledik. Oniimiizdeki yillardan itibaren
Seramiksan Concept magazalarina gelen
miisterilerimiz mutfak ve banyolar i¢in
aramis olduklari bir¢ok {iiriinii rahatlikla
bulabilecekler. Bu amacla Tiirkiye
genelinde 250’nin tizerinde Seramiksan
Concept magazasi olusturduk ve bu
say1y1 artirmaya devam ediyoruz.

Seramiksan mimari departmanimiz
genis calisan kadrosuyla perakende satig
noktalarimizin diinyadaki son trendlere
uygun birer sunum noktasi olmasi igin
gerekli ¢alismalar1 yapiyor. 2021 yilinda
basta Istanbul, Ankara, Antalya, Bursa
ve Adana’da olmak tizere Tiirkiye'nin
onemli merkezlerinde mevcut olan
showroomlarimizi yenilemeye ve yeni
showroomlar agmaya devam etmeyi
planliyoruz.

“Tiirkiye'nin 75 sehrinde hizmet
veriyoruz."

Seramiksan, ulusal marka olmak
hedefi ile yola ¢ikmisg bir firma. Bu
hedef dogrultusunda son 10 yilimizda
Tiirkiye’nin hemen her ilinde ve 6nemli
ilgelerinde bayilikler ve satig noktalar1
olusturmak tizerine kendimize bir
hedef belirledik ve bu dogrultuda ¢cok
ciddi caligmalar yaptik. Ozellikle
perakende miisteri grubunu hedef
alarak Tiirkiye’nin 75 sehrinde ve
bircok ilgesinde basta mimarlar ve
dekorasyon firmalar1 olmak iizere sektor
profesyonellerine ve nihai tiiketicilere
hizmet veriyoruz. Bu magazalarin
olusturulmasi ve giincelliklerinin
korunmasi amaciyla biinyemizde

8 mimar ve i¢ mimar arkadasimiz
gorev yapiyor, bunun disinda da
magazalarimizin yapimi agamasinda
iilkemizin en 6nemli tageron ve fuarcilik
sirketleri ile ig birligi yapryoruz.

Bayi sayimiz 2021 yil1 itibari ile 250’nin
tizerine ¢ikmis durumda. Bunun yani
sira 1000°den fazla tali saticimizda

Seramiksan markasini Tiirkiye nin
hemen her noktasinda tiiketicilerimizle
bulusturuyoruz. Rekabetin ¢ok yiiksek
oldugu karo, vitrifiye, yap1 kimyasallar1
ve banyo mobilyalar1 pazarinda,

yiiksek tiretim kapasitemiz ve giiglii
stok yapimizla satig noktalarimizin

stok yiiklerini azaltacak efektif bir yap1
kurduk. Bugiin bayilerimiz aradiklar1
neredeyse her iiriine giiniin 24 saati B2B
sistemimiz iizerinden rahatlikla ulagarak
sipariglerini sisteme girebiliyor ve yine
otomatik olarak sevkini iilkemizin
istedigi yerine yonlendirebiliyor. Uriin
kalitemizden asla taviz vermeden
“kosulsuz miisteri memnuniyeti’’
felsefesi ile hareket eden, pazardaki en
diisiik miisteri sikayeti oranina sahip
markalardan biriyiz. 2020 yilinda
devreye aldiginiz dijital ortamda siparis
girig sistemimizi 2021 yilinda daha

da verimli bir sekilde kullanmak ve
kullandirmak adina hem Seramiksan
personeline hem de bayi ve tali
bayilerimize teknolojik anlamda yatirim
yapmaya devam edecegiz. Bunun yani
sira iiretimde kullandigimiz dijital bask1
teknolojilerine, optik okuyuculara ve
robot sistemlerine olan yatirimlarimiz
ve yenileme ¢alismalarimiz hizla devam
edecek. 2014 yilinda devreye aldigimiz
bugiin Tiirkiye’deki ve diinyadaki

en gelismis iiretim teknolojilerinden
birisine sahip olan Seramiksan vitrifiye
fabrikasinin da 2021 ve 2022 yilinda
kapasitesini arttirmak adina gerekli
caligmalara baglayacagiz.

“Sahip oldugumuz avantajlar iilkemizin
on plana ¢ikmasini saglayacaktir.”
Tirkiye konumu itibari ile diinyanin

en onemli lojistik merkezlerinden biri.
Ozellikle seramik, porselen ve vitrifiye
gibi agir tiriinlerin navlun ticretlerinin
yiiksek olmasindan kaynaklanan
dezavantaj1 avantaja gevirebilecek bir
imkana sahip. Bunun yani sira; 60-70
yillik bir karo ve vitrifiye tiretim
tecriibesine sahip olunmasi, sektorde
istihdam edilen 250.000’den fazla
kalifiye i giicii, sektorde kullanilan bazi
ham maddelerde diinyadaki en biiyiik
rezervlerden birisine sahip olunmasi ve
rakiplere gore cok daha yeni bir makine

parkina sahip olunmas iilkemizi gelecek
donemde rakiplere kiyasla daha 6n plana
cikaracaktir.

Ayrica kiiresel salgin sebebi ile

hijyene olan ilginin hizla artmasi,
banyo ve mutfak gibi hijyene en ¢ok
ihtiya¢ duyulan alanlarda kullanilan
malzemelere olan ilgiyi de hizla arttirdi.
Bu durum gelecekte de seramik ve
vitrifiye sektoriinii olumlu yonde
etkileyecektir. Avrupa’daki iireticilerin
son yillarda ¢ok daha fazla yiiksek
teknoloji gerektiren alanlara yatirim
yapmalar1 da Tiirkiye’yi Avrupa’nin en
onemli iireticisi konumuna getiriyor.
Ancak bu olumlu geligsmelerin yaninda;
kisa donemlerdeki hareketlenmelere
dayanilarak iilke i¢indeki atil kapasitelere
ragmen yapilan yatirimlar bagta fiyat
rekabeti olmak iizere sektoriimiize

cok ciddi zararlar veriyor. Olumsuz
say1labilecek bir diger husus olarak da
komsumuz Iran’in kullanamadig1 ham
madde ve enerji avantajini yaptirimlar
kalktiginda kullanmaya baslamasiyla
iilkemiz icin rekabet yaratmasi ihtimali
oldugunu soyleyebiliriz.

2020 y1l1 baglarinda, tiim diinya bugiine
kadar cok fazla tanik olunmayan

biiyiik bir pandemi problemi ile kars1
karsiya kaldi. Ocak ve subat ayinda
Uzakdogu’da ortaya ¢ikan hastalik mart
ay1 ile beraber kendisini iilkemizde

de gostermeye basladi. Alinan hizli
tedbirlerle beraber nisan ve mayis
aylarinda kontrol altina alinan hastalik
yaz aylarinin gelmesi ve uzun bayram
tatillerinin de etkisiyle ne yazik ki ekim
ve kasim aylarinda tekrar sorun olmaya
basladi. Basta hizmet sektorii olmak
iizere bircok sektorii olumsuz etkileyen
salgin hastaliga ragmen 2020 haziran ve
temmuz aylarinda verilen diisiik faizli
krediler, insaat sektoriinii olumlu sekilde
etkiledi. Yaklagik ti¢ yildir birikmis olan
konut stoku hizla eridi. Sokaga ¢ikma
yasaklarinin etkisiyle evlerde gegirilen
uzun donemlerin artmasi, insanlarin
tekrar banyolarini ve mutfaklarini
yenileyerek yasam alanlarinin konforunu
arttirmalar ve giizellestirmeleri i¢in
firsat dogurdu.

"DONEMSEL HAREKETLENMELERE DAYANILARAK
YAPILAN YATIRIMLAR SEKTORUMUZE
COK CIDDI ZARARLAR VERIYOR."



"GENIS URUN PORTFOYUMUZ, YAYGIN BAYi AGIMIZ VE
YUKSEK KAPASITEMIZ ILE GOK HAZIRLIKLI OLARAK

GIRDIGIMIZ BU DONEMI SON DERECE VERIMLI GEGIRDIK.”

Tiim bunlarin yani sira yarim kalan
ingaatlarin hizla tamamlanmasi
ozellikle seramik, vitrifiye ve banyo
mobilyalarina olan talebi beklenenin
otesinde bir hizla arttird1. Diger
yandan kurlardaki hizl yiikselis zaten
diinya piyasalarinin altinda seyreden
Tiirk seramik ve vitrifiye iiriinlerinin
fiyatlarini yurt dis1 piyasalar i¢in cok
daha cazip bir hale getirdi.

Seramiksan olarak genis iiriin
portfdyiimiiz, yaygin bayi agimiz ve
yiiksek kapasitemiz ile ¢ok hazirliklh
olarak girdigimiz bu donemi son
derece verimli ge¢irdik. Bizimle ig
yapan basta yetkili saticilarimiz olmak
izere tali bayilerimiz, mimarlarimiz,
miiteahhitlerimiz ve dekorasyon
firmalarimiz lirlin tedarigi ile ilgili
herhangi bir problem yasamadilar.

2021 yilinda da basglayan yeni projelerin
hizla ilerlemesi ve devam eden konut
projelerinin tamamlanmasiyla tadilat
ve dekorasyon iglerinin ayni tempoda
devam edecegi kanisindayiz. Yurt dist

pazarlarda da Tiirk seramik sektoriiniin
eskiye gore ¢cok daha etkili ve bagarili
olacagim diisiiniiyoruz.

“Fuarlarin iiriinlerimizi, teknik kapasite
ve kabiliyetlerimizi ve marka felsefemizi

en iyi anlatabilecegimiz alanlar oldugunu

diisiiniiyoruz."

Seramiksan olarak Tiirkiye ve diinyada
bircok dnemli sektorel fuara katiliyoruz.
Fuarlarin iirtinlerimizi, teknik

kapasite ve kabiliyetlerimizi ve marka
felsefemizi en iyi sunabilecegimiz,
anlatabilecegimiz alanlar oldugunu
diistiniiyoruz.

Ulkemizin seramik ve vitrifiye
sektoriindeki liretim kapasitesi dikkate
alindiginda fuarin yeteri kadar ciddiye
alinmadi: diisiincesindeyiz.

Fuarin yer ve tarihlerinin her sene
tartismaya acik olmasi iilkemize,
ekonomimize ve sektoriimiize ne yazik
ki bircok kisinin farkina varmadigi
zararlar veriyor.

Bunun yani sira her yi1l Nisan ayinda

yapilan, on binlerce yurt dig1 ziyaretgisi
olan ve diinyanin en dnemli mermer
fuar1 olarak kabul edilen Izmir Mermer
Fuar1 ile UNICERA Fuarr'nin eg
zamanli olarak yapilmasinin hemen
hemen ayni1 miisteri grubuna doniik
hizmet vermeleri nedeniyle seramik
fuarina gelen ziyaret¢ilerin sayisini
olumlu etkileyecegine inaniyoruz.

TIMDER hem egitim hem fuarlar hem
de sektoriin sorunlarina sahip ¢ikan
en 6nemli platformlardan birisi olma
0zelligini uzun yillardir bagariyla
devam ettiriyor. TIMDER Dergisinin
uzun yillardir tiim Tiirkiye’ye ulasiyor
olmasinin, sahip oldugu zengin
icerigin ve kalitesinin siirdiiriilmesinin
sektoriimiiz i¢in son derece dnemli
oldugunu diisiiniiyoruz. TIMDER’e
emek veren bagta Yonetim Kurulu
Bagkan1 Aydin Eser olmak iizere tim
yonetim kurulu liyelerimize ve gecmis
donemlerde hizmet vermis olan tiim
yoneticilerimize buradan sahsim ve

Seramiksan adina bir kere daha tesekkiir

etmek istiyorum.

URETICI / TIMDER Dergisi 106.Sayi, Nisan-Haziran 2021



oA YONETIM KURULU BASKANI
KOMBI KLIMA SHoP DENIZ K AVA



"KOMBI KLIMA SHOP'UN URUN GAMI
HER GEGEN GUN GENISLIYOR'

1971 dogumluyum, evliyim ve 2

oglum var. Ticaret hayatiyla, cocuk
yasta tanistim. Bu donemde edindigim
ticari deneyimin dnemli bir sermaye
olduguna inaniyorum, bu sayede hem
Tiirk insanin1 tanimig oldum hem de
esnaflar1 anlamaya bagladim. Ortaokul
yillarina geldigimde makine miihendisi
olmaya kesin olarak karar vermistim,
1988 yilinda iiniversite tercihlerimi
yaparken de bu kararim hala gecerliydi.
Ben tercihlerime makine miithendisligini
yazdigim esnada Ankara’ya doZalgaz
geldi, tam zamanlama ile sektore ilk
adimim1 atmis oldum.

“Demirdokiim'de edindigim tecriibe beni
bambagka bir noktaya tasidi.”
Universite devam ederken Kogtas’ta
staj yapmaya basladim, bu deneyim
bana cok sey katti. Okulu bitirdikten
sonra bir dogalgaz firmasinda 2 ay
caligtim, taahhiit yapmak megakkatli
geldiginden ve ticaret yapma

istegim agir bastigindan toptancilik
yapmak istedim. O donemlerde
toptancilik bizim sektoriimiizde pek
yaygin degildi, genellikle bireysel
satiglarla ilerleniyordu zaten pazar
da bugiinkii kadar genis degildi,

toptancilik i¢in gereken sermayeye

de sahip olmadigimdan profesyonel

is hayatin1 deneyimleyebilmek

adina Demirdokiim’de ige bagladim.
Demirdokiim’de gegirdigim 10 y1l cok
kiymetliydi, ¢ok fazla sey 6grendim.

O donemde Tiirkiye’nin ilk 50 sanayi
sirketinden biri olarak radyator,

kat kaloriferi, sofben, termosifon

gibi Uriinlerde pazar lideri olsak da
dogalgazli iiriinler i¢in rekabette
Avrupali markalara gore gerideydik.
Dogalgazli iiriinlere gecisle, 10 y1l
icinde lirlin gaminda ve dagitim
kanalinda basarili iglere imza attik,
sektore liderlik ettigimiz durumlar
oldu. Demirdokiim’de edindigim gerek
yonetsel gerek operasyonel is tecrilbbem
beni bambagka bir noktaya tagidi.

“2012 yilinin mayis ayinda Kombi Klima
Shop'u sektore takdim ettim”
Demirdokiim’de gegirdigim 10

yilin sonunda esnaflik ve kurumsal

is hayatinda edindigim tecriibeyi
harmanlayarak ticaret yapmaya karar
verdim. 2006 yilinda Demirdokiim
bayisi olarak ticarete basladim ve 6 y1l

boyunca bagarili bir ticari hayatim oldu.

Bu donemlerde globallagme tilkemizi

olumlu etkiledi, yap1 marketlerin

de etkisiyle tiiketicilerin istek ve
beklentileri degisti, daha cok alternatif
talep eder hale geldiler, internet
yayginlastikea tiiketici bilinci de artti.
Tiim bu unsurlar da tek bir markayla
miisteri kargisina ¢ikmanin yeterli
olmadigin1 diisiinmeme neden oldu

ve Kombi Klima Shop’u kurgulamaya
bagladim. Fikrin ¢ercevesini ¢izdikten
sonra altyap1 planlamalari, tiriin gam1
ve IT siirecleri gibi konular iizerinde 2
sene kadar ¢alistim. 2012 yilinin mayis
aymda Kombi Klima Shop’u sektore
takdim ettim, sektoriin de ¢ok hosuna
gitti ¢iinkii Kombi Klima Shop yalnizca
miisteriye birden fazla marka sunan bir
proje degildi, tahsilat sistemlerinde de
bir¢ok yeniligi barindirtyordu. Mevcut
durumda yalnizca senetle tahsilat
yapiliyorken bir anda Kartl: tahsilat,
DBS gibi sistemler hayatimiza girmisgti
ve biz bunlar1 iyi 6ngorerek Kombi
Klima Shop’u bu yeniliklerle inga
etmistik. Elbette sektorde bu yenilikleri
ilk yapan firma olarak hep zorlandik
ancak tilkemizin gosterdigi ilerleme

ve toplumumuzun geng niifus orani
yaptigimiz icraatlarin karsilik bulmasini
sagladu.
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~ 'BASARIMIZIN ARKASINDA
GUCLU BIR EKIP VE SIKI BIR CALISMA VAR"

Ticarete bagladigimda sektoriin %99’u
acik hesap senetle ¢alistyorken su anda
%80’1 kredi kartiyla calistyor, geri kalan
kisimda yine DBS, teminat mektubu
gibi risksiz satig yontemleri kullaniliyor,
riskli satig oraniysa %I seviyelerine
kadar diistii.

Kombi Klima Shop’un sektorde gordiigii
kabul bizim daha sevkle calismamizi
sagladi, tiim Tirkiye’yi dolastik,
temas etmedigimiz nokta kalmadi.
B2B ile yolumuza devam etme karar1
aldik, ustaya ve nihai tiiketiciye satig
yapmiyoruz, basitce firmadan alip
firmaya satiyoruz. Uriin verdigimiz
firmalarin satiglarin1 artirmak adina
irlin gamimiz1 gelistirdik, 6deme
kosullarinda ¢esitlilik sagladik,
distribiitorliikler aldik, tireticilerle
yaptigimiz iyi anlagmalar sayesinde
calistigimiz firmalara ek kazanglar
sunmaya bagladik. Sektoriimiiz ¢ok

kiymetli ve gelecegi olan bir sektor,
tiiccarlarimizin da dmriiniin uzun
olmasi lazim, bizim amacimiz da bu
omrii miimkiin oldugunca uzatmak, su
ana kadar iyi gittigimizi diislintiyorum.

“Ekibinizi iyi secerseniz verimli is
iiretirsiniz”

Kombi Klima Shop’un basarisi,
biinyesindeki ekip ¢alismasinda sakli,

tek basiniza yapabilecekleriniz sinirlidir.

verimli ig iretme imkaniniz olur.
Firmay1 kurarken de buna cok

onem verdim, sektoriimiiziin degerli
iretici firmalarindan; DemirDokiim,
Vaillant ve E.C.A.’dan degerli isimleri
biinyemize katarak ve el birligiyle
Kombi Klima Shop’u bugiinlere tagidik.

Ciromuzun %75’ini kombiden elde
ediyoruz, klimada heniiz arzu ettigimiz
noktaya ulasabilmis degiliz. Kombideki

pazar payimiz %10’a yakinken klimada
bu oran %1,5 civarlarinda seyrediyor.
Aslinda bu oranlar tesadiifi de degil,
yeni bir sirketiz ve biiyiirken ¢ok
dagilmadan, en iyi bildigimiz yoldan
ilerlememiz gerekiyordu. Ben de
iklimlendirme sektoriinde 1sitma tarafini
iyi bildigimden 6nce bu yapilanmay1
tamamlamay1 sonra klima, termosifon
gibi iiriin gruplarini giiclendirmeyi
tercih ettim. Bu iiriin gruplarinda da
istedigimiz noktaya geldigimizde
kombinin cirodaki pay1 %40’larda
seyretmeye baglayacak.

“Atasehir'de yeni bir ofis agtik”

Uriin gamimizda biiyiik gelistirmeler
yapmak iizere Atagehir’de yeni bir

ofis daha actik ve buray1 yonetim

ofisi olarak kurguladik. Ekibimizi
gliclendirerek mekanik malzeme, klima,
termosifon gibi tiriin gruplarina agirlik
verecegiz.



"KOMBI KLIMA SHOP OLARAK
FATURA KESMEDIGIMIZ IL YOK

Su anda 45 kisiyiz, 10 kisi son 3 ayda
aramiza katildi, ekibimizi daha da
biiyiitmek istiyoruz.

Dudullu’da da operasyonel siirecleri
yiiriittiiglimiiz bir subemiz ve depo
alanimiz mevcut, 81 ilde hizmet veren
toptanci bir firma oldugumuzdan
buradaki 1.200 metrekarelik alanin
yeterli gelmesi miimkiin olmuyor, depo
ve lojistik i¢in ayrica profesyonel destek
aliyoruz.

Sektordeki bir¢ok firmanin ya
distribiitorii ya da bayisiyiz,
anlagsmalarimizi Tiirkiye geneli icin
yapiyoruz ve lireticilerden aldigimiz
imkanlari tiim firmalara birebir
yansitryoruz. Kombi Klima Shop
olarak fatura kesmedigimiz il yok,
iklimlendirme her sehrin ihtiyaci,
giiniimiizde kasabalara bile dogalgaz
veriliyor. Insanimiz artik konfora
alisti, ofiste ve arabada klima olunca
bu rahatli1 evde de arar hale geldi
bu nedenle 81’ iiriin sattyor olmamiz
stirpriz degil.

Sektoriimiiziin giiven veriyor olmasi

ve cografi konumumuz dolayisiyla
Tiirkiye artik sektoriimiiziin iiretim

iissii oldu. Avrupal: sirketler lokal
firmalar1 satin aldilar ya da direkt
yatirim yaparak sektore girmis oldular.
Su an iilkemizdeki ihtiyacin 5 kat1 kadar
radyator liretimi yapiliyor ve Cin’e satig
gerceklestiriliyor. Yine kombide de
ihtiyacin yaklagik 2,5 kat1 kadar iiretim
yapiliyor. Bosch Tiirkiye fabrikasinda
direttigi 900 binin iizerinde kombinin
300 binini i¢ pazara satiyor geri kalanini
ise ihrag¢ ediyor, Baymak ve Vaillant
gibi markalarda da benzer tablolar soz
konusu, tiim bunlar sektoriimiiz adina
olumlu gelismeler. Uretim burada
gerceklestigi icin Tiirk halki da iiriinleri
daha uygun fiyatlarla alabiliyor.

IS POMPALARI
YAYGINLIK
KAZANACAK"

Sektorde yeni bir girisim daha olacak,

su an Avrupa iklimlendirme sektorii
elektrikli iiriinlere yonelmis durumda.
Yenilenebilir enerjiyi one ¢ikarmak
adina cesitli tegvikler s6z konusu,
temelinde giines enerjisi takviyeleri olan,

cevreci ve diisiik giderli iiriinler arasinda
yer alan 151 pompalar1 yogunlukla
tercih ediliyor. Tiirkiye’deki balkon
kiiltiirii yavas yavas yok oldugundan
bina yapilarimiz dis iinite gerektiren
151 pompast i¢in ¢cok uygun degildi
ancak pandemiyle birlikte balkonlarin
yeniden deger kazanmasi siirecin
gidisatin1 degistirecek gibi goriiniiyor.
Hayatimiza yeniden balkonlu evlerin
girmesi 151 pompasi i¢in de elverisli
bir ortam yaratacak, su an yalnizca
dogalgaz olmayan yerlerde kullanilan
1s1 pompalar: yayginlik kazanacaktir.
Mevcut durumda dogalgaz olan
yerlerde daha ucuza mal oldugu i¢in
cogunlukla kombi kullaniliyor ancak
yasal diizenlemeler ve iiriin gaminin
gelismesiyle rekabetci fiyatlar olugsacak
ve 151 pompast satiglari ciddi sekilde
artacaktir.

2021 YILINI
ENFLASYONLA
MUCADELE
YILI OLARAK
GORMELIYIZ"

2020 yilina damgasini vuran pandemi
bircok sektorii olumsuz etkilese de ev
iiriinleri satan igletmelerin tek sikintisi
talebi ge¢ kargilamak oldu. Bizim
satiglarimiz siirecten olumlu etkilendi,
evde daha fazla zaman gecirilmesi
eksiklerin daha ¢ok goze batmasina
yol act1. Insanlar evlerini boyamaya,
esyalarim1 degistirmeye, kombilerini
yenilemeye bagladi. 2021 yilindaysa
yeni bir sorunla kars: karsiyayiz;
pandeminin ve 2018’de baslayan
ekonomik calkantilarin etkisiyle tekrar
hayatimiza giren enflasyon. Uzun yillar
enflasyonlu bir iilkeydik ve olumsuz
etkilerini yogun bir sekilde yasamistik.
2004 yilindan sonra alinan ekonomik
tedbirlerle, yasanan globallesmeyle,
Avrupa’ya giris siirecinde gelismekte
olan iilke statiisiine ulasmamizla
Avrupalilarin para aktardig: bir lilke
haline gelmis ve bir bolluk bereket
donemi yasamigtik. 2018 yilina
geldigimizde ise enflasyon yeniden
hayatimiza girdi ve hiikiimet kabine
degisikligi ve ekonomik tedbirlerle
enflasyonla miicadele etmeye caligtyor.

2021 yilin1 enflasyonla miicadele yil1
olarak gormeli, tedbirli olmali ve
biiylimeyi ihracatta aramaliyiz. Esnafin,
tiiccarin, sanayicinin ve vatandasin
harcamalarin1 dikkatli yapmasi

gereken bir donemdeyiz. Enflasyonla
miicadelenin birinci yolu i¢ talebi
kismaktan geciyor, talebi kismak i¢in
de hiikiimet kredi kartina taksit sayisini
azaltiyor, faiz oranlarini yiikseltiyor. Bu
donemin farkinda olarak hareket etmek
biiyiik 6nem tastyor.

Bir de 2020 y1linda kredi faizlerindeki
diisiikliik nedeniyle yasanan bor¢lanma
konusu var, i¢ piyasada donen bu para
sayesinde 2020 yilin1 atlattik ancak
simdi o kredilerin geri 6demesi var, az
once bahsettigim talep kisma nedeniyle
yasanacak ig daralmasina bu 6demeler
eklenince bizi zor bir yilin bekledigini
sOyleyebiliriz.

“TIMDER iki taraf igin de faydali
oldugunu ispat etmis bir olugum"
TIMDER, sektoriimiiziin ve iilkemizin
saygin bir dernegi. Misyonunu ¢ok

iyi gerceklestiren, asil liyeleri olan
dagitim kanallariyla fahri tiyeleri olan
iireticiler arasindaki dengeyi iyi gozeten,
her iki taraf icin de faydali oldugunu
ispat etmis bir olusum. Ozellikle
egitim konusunda gosterdikleri cabay1
cok degerli buluyorum. Akademi
programinin giiniin kosullarina uygun
olarak sekillendirilmesi, sektoriin
yararina iicretsiz olarak sunulmasi

ve Istanbul Universitesi ile is birligi
yapilarak sektoriin nitelikli eleman
ihtiyacina ¢oziim iiretilmesi ¢ok
krymetli ¢caligmalar.

Ben basarinin 3 unsurdan olustuguna
inanityorum; akademik, sosyal ve
duygusal basar1. Bunlardan sadece
biriyle bir noktadan digerine gidilemez,
TIMDER 3 unsur i¢in de ayr1 ayr1
caligmalar yiiriitiiyor. Akademik
basarida iireticilerle dagitim kanallarini
bulusturuyor, sosyal, duygusal tarafta
futbol turnuvasi yaparak sektor
paydaslarinin aileleriyle birlikte bir
araya gelmelerini ve kaynagmalarini
sagliyor. TIMDER, benim dahil
oldugum ilk sivil toplum kurulusu ve
¢ok dogru bir karar vermigim. Topluma
faydal1 olmay1 bir misyon olarak
goriiyordum ama yaptiklarim hep
kisitli kaltyordu, TIMDER sayesinde
daha fazla kisiye dokundum, yap1
grubuyla tanismis oldum. Eger buradaki
faaliyetlerimle sektore kiiciik de olsa bir
katkim oluyorsa ne mutlu bana.
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GENEL MUDURU
HAYRI OZDEMIR



"REKABETTE ONE GIKMANIN ALTIN KURALY,
DENEYIM SAHIBI OLMAK"

1970 yilinda Sakarya’da dogdum.
I1kokul egitimimi koyde, ortaokul

ve lise egitimimi Adapazari’'nda
tamamladim. Meslek lisesinden
mezun olduktan sonra bir siire aileme
destek olmak amaciyla tarim makinesi
operatorliigii yaptim.

Askerlik gorevimi yerine getirdikten
sonra da 1992 yilinda bolgemizin en
biiyiik ingaat malzemeleri firmasinda 6n
muhasebe sorumlusu olarak ¢aligmaya
bagladim. Satig ve pazarlamaya

yatkin oldugumu diisiinmem ve
cevremdekilerin de tesvikiyle 1994
yilinda ayni firmada pazarlama gorevine
getirildim. Sakarya depremi sonrasinda
yikilan magazamizin yerine insa edilen

yeni magazada, 2002 yilindan 2015
yilina kadar magaza ve pazarlama
miidiirti olarak ¢aligtim. Calistigim siire
boyunca edindigim bilgi ve tecriibeyle
yapabileceklerimi gorme arzusuyla
2015 yilinda isyerimden ayrilarak,
kardesim Ozkan ile birlikte Adinsa
Yap1 Malzemeleri firmasini kurdum.
Adapazarr'nda 300 metrekarelik
magazamizda Seramiksan ana bayisi
olarak hizmet vermeye basladik.

Islerimiz arttikca magazamiz kiiciik
gelmeye basladi ve 1 yilin sonunda
850 metrekarelik bir alana kavustuk.
Bu kadar kisa bir stirede onemli bir
basar1 kazanmamizin temel sebebinin,
Tirkiye'nin seramik, vitrifiye ve

yap1 kimyasallar1 sektorlerinin en
onemli iiretim kapasitelerine sahip
markalarindan birisi haline gelen
Seramiksan ile kurdugumuz uyuma

dayanan is birligi olduguna inantyorum.

Adinsa Yapt Malzemeleri olarak;
seramik, yap1 kimyasallari, seramik
saglik gerecleri ve armatiir gruplarinda
hizmet veriyoruz. Ekibimiz 14 kisiden
olusuyor. Ciromuzun %60’11k kismin1
miiteahhit ve tali bayi kanalimiz,
%40’l1k kismin1 da perakende
olusturuyor. Magazamizin gordiigii ilgi
tizerine 1350 metrekarelik showroom
alan1 ve 6000 metrekarelik depo alani
olan yeni bir magaza kurma fikri
planlarimiz arasinda yer edindi.
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Ozkan Yetim & Hayri Ozdemir

“Yenileme pazan etki alanini
genisletiyor."

Sektore ilk girdigimiz donemlerde
liretici ve satici sayisi ¢ok azdi, tiriinlerin
yaslanma hiz1 arasinda da, gecmisle
bugiin arasinda ciddi ugurumlar
meydana geldi. Ge¢cmis yillarda ayn1
ebat ve renklerdeki iiriinleri yaklasik 5
yil boyunca satabiliyorken, su an boyle
bir siire s6z konusu dahi degil. Bunun
en 6nemli sebebi miisterilerin degisen
beklentileri; gecmiste seramiklerin
kullanigli olmast ve kolay temizleniyor
olmasi yeterliyken bugiin gorsellik en
onemli unsur haline geldi. Degisen

bu beklentiler de bayilerin biiyiik ve
gosterigli showroomlar yapmalarini
zorunluluk haline getirdi. Uretici
tarafinda ise kapasiteler artt1, yeni ve
farkl1 ebatl iirlinler ortaya cikti. Yapilan
arastirmalar Avrupa ve Amerika’da 7
yilda bir, Tiirkiye’de ise 10 yilda bir
evlerin yenilendigini ortaya koyuyor, bu
da artik yenileme pazarinin etki alanini
genislettigi anlamina geliyor. Sektorde
varligini devam ettirmek isteyen
firmalarin degisen beklentileri iyi

takip etmeleri, yeniliklere hizli adapte
olabilmeleri gerekiyor.

Kentsel doniisiim de kamuoyunu ¢ok
mesgul eden bir konu ancak hala somut
bir adim atilmadigini goriiyoruz.
Yenileme pazari dzellikle bizim
bolgemizde yogun olarak gelisiyor, bizler
de bu pazardan alacagimiz pay1 artirmak
adina caligmalarimizi siirdiiriiyoruz.

Sakarya’da kurulan organize sanayi
bolgelerine dogru yasanan gogler konut
ihtiyact yaratarak bizim sektoriimiizii de
olumlu olarak etkiliyor.

“Seramigi yeniden hafizalanimizdaki gibi
gormek istiyoruz."

Son yillarda biitiin tasarim trendleri
dogal malzemelere, dogal dokulara
dondii. Ahsap, mermer, beton, dogaltas
gibi dokular 6n plana c¢ikti. Marka
olarak her zevke ve ihtiyaca hitap eden
cok cesitli karo ve vitrifiye serilerimizi
miisterilerimiz ile bulusturuyoruz.
Giiniimiizde seramikte dogal mermer

ve dogal ahsap goriintimlii iiriinler
revacta ancak birkag yi1l sonra daha
renkli ve kii¢iik ebatl1 {iriinlerin tercih
edilmeye baslanacagini diisiiniiyorum.
Mevcut iiretimler bize seramigi ve renk
cesitliligini unutturdu. Seramigi yeniden
hafizalarimizdaki gibi gérmek istiyoruz.

“Miisterilerimizin aidiyet bagi
kurmalarini sagliyoruz.”

Cogu sektorde oldugu gibi bizim
sektoriimiizde de yogun bir rekabet
yasaniyor. Bu rekabette 6ne ¢ikabilmek
icin de tecriibeli olmak cok biiyiik

fark yaratiyor. Miisteriye dogru iiriin
sunabilmek, sadik miisteri portfOyiinii iyi
yonetebilmek, miisterileri kaybetmemek
adina yapilmasi gerekenleri iyi tespit
etmek sart. Seramiksan’in genis

tirlin portfoyii ve her zevke hitap

eden estetik iiriin ¢esitliligi, ayn1
zamanda da satig sonrasi servis ag1

sayesinde miisterilerimizin satig
Oncesi ve sonrasi taleplerine karsilik
verebiliyoruz. Bizler miisterilerimizi
dinliyor, goriiglerine onem veriyor ve
onlarin yonlendirmeleriyle kendimizi
gelistiriyoruz. Bizi diger firmalardan
ayiran en 6nemli dzelligimiz,
miisterilerimizin bizden biriymis
gibi hissetmelerini ve aidiyet bagi
kurmalarini saglayabilmemiz.

“Ureticilerin kendi stok sahalarini
olusturmalan gerekiyor."

Siirekli gelisen ve yenilenen pazarda
maliyetlerin artmasi ve yogun rekabetten
dolay1 karlarin azalmasi, stok yiikiiniin
bayilerin {iistiine yiiklenmesine neden
oldu. Kisa vadede bayilerin stok
yiikiinden kurtulmalari icin, iireticilerin
kendi stok sahalarini olusturmalar1
gerekiyor. Aksi taktirde siirekli olarak
yeni iiriinlerin piyasaya girmesiyle 3-5
y1l gibi kisa bir siirede bayilerin depolar1
seramik mezarlig1 haline gelecektir.

Bu noktada Seramiksan biinyesinde
barindirdi8: yiiksek ve giincel stok yapisi
ile problemlerimizin ¢dziimiinde en
biiyiik yardimcimiz ve destek¢imiz.

Uretici firmalarin, yaganan finansman
sorununu ortadan kaldirmak amaciyla
kredi kartina taksit imkani sunmasi
bayilerin yiikiinii bir nebze azaltt1.

Yine bu konuda da bayisi oldugumuz
Seramiksan’in, bankalarla yapmis
oldugu 6zel anlagmalar, bizlere cesitli
taksit avantajlar1 sunarak ticaretimizi
kolaylastirtyor. Bununla beraber var olan
satig baskisi nedeniyle bayiler riskli olsa
da cekle satisa devam etmek durumunda
kaliyor. Bu sorunun da ilerleyen siiregte
¢ozlilmesini umuyoruz.

2020 yilinin baslarinda sektoriimiizde
pandemi dolayisiyla biiyiik bir belirsizlik
vardl. Yaz doneminin baslamasiyla
birlikte konut kredilerindeki olumlu faiz
indirimleriyle piyasada kimsenin 6n
goremedigi yogun bir is hacmi olustu.
Bu yogunluk 2020 y1linin sonuna

kadar da devam etti. Konut stoklarinin
sifirlanmasi, miiteahhitlerin yeni
projelere imza atmasini ve sektorde
hareketliligin artmasini destekledi.

Bu hareketliligin bir siire daha devam
edecegini diisiiniiyorum.

“Ureticiler dis piyasaya agirlik veriyor.”
Ingaat malzemeleri sektoriinde kisa ve
orta vadede ¢oziilmesini istedigimiz
en biiyiik problem; ireticilerin dig
piyasaya agirlik vermesi, i¢ piyasay1
desteklememeleri. Satisin1 yaptigimiz
tiriinlerin i¢ piyasaya zamaninda
aktarilmamasi nedeniyle sorunlar
yasantyor. Bu noktada iiretici firmalarin
sorunun ¢oziimii i¢in, miizakere
sartlarini ve goriis birligi icin uygun
atmosferi olusturmalar1 gerektigini
diisiiniiyorum.
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GENEL MUDURU
FRKAN HEZER



'DENEYIM KAZANDIKGA
SEKTOR EMEGINIZIN KARSILIGINI
FAZLASIYLA VERIYOR”

Sektore girigim 1998 yilina dayaniyor.
Okuldan arta kalan zamanlarda
ustalarimizin yaninda ¢irak olarak
calisirdim. Bu ise goniil verdim ve
Selcuk Universitesinde egitimimi
tamamladim. Sonrasinda miihendislik
firmalarinda proje tasarimcisi ve

satig temsilcisi olarak calistim. 2016
yilindan bu yana da Bolge Miihendislik
firmasinda Genel Miidiir olarak gorevimi
stirdiirityorum. 2010 yilinda kurulan
Bolge Miihendislik; kadrosundaki 2
miihendis, 30 personel ve 20 ustasiyla
Istanbul ve Izmir’de faaliyetlerine devam
ediyor.

Bolge Miihendislik olarak yilda yaklagik
2000-2500 konut, is yeri ve sanayi
projesine imza atiyoruz. Genellikle
1sitma alaninda hizmet veriyor, biitiin
projelerimizi IGDAS ve Izmirgaz
sartnamesine uygun olarak tasarliyoruz.

Miisteri kaybetmektense para
kaybetmeyi tercih ediyoruz. Yillarin
vermig oldugu deneyim paradan ¢ok
mutlu miisteri kazanmanin 6nemli
oldugunu gosterdi. Bu kazang bizim
degismez prensibimizdir. Hedefimiz;
miisterilerimize vermis oldugumuz
taahhiitlerimizi temiz, eksiksiz ve

zamaninda yerine getirmek, bu
hizmetleri saglayabilmek icin de
yenilikleri yakindan takip ediyoruz.
Biinyemizde caligsan personel ve
ustalarimizin egitimlerini oncelik olarak
kabul ediyoruz.

“2021'i 2020'nin iizerinde bir kar marjiyla
kapatmayi hedefliyoruz."

Bolge Miihendislik olarak 2020 y1lin1
beklentinin tizerinde bir kar marjiyla
kapattik, aldigimiz bu sonug gelecege
daha saglam adimlarla yiirimemizi
sagliyor. Sonraki yillarda da bu
basarimizi devam ettirebilmek igin
yeniliklere onem veriyoruz. Hedefimiz
%95 olan miisteri memnuniyetimizi
%100’e ¢ikarmak. Bu hedefimize
ulasabilmek adina giiler yiizlii ve
deneyimli personellerle ¢aligmaya
0zen gosteriyoruz. Basarinin tesadiif
olmadigin1 ¢ok iyi biliyoruz.

“Biiyiime planlarini mevcut daralmayi
dikkate alarak yapmak gerekiyor."
Hesaplarimizi uzun vadede yaparak
saglam adimlar atmay1 hedefliyoruz.
Bunun disinda kadromuzu ve arag
filomuzu daha da genigletmek istiyoruz.
Sektorde bir daralma var, biiyiime
planlarini da bu daralmay:1 dikkate

alarak yapmak gerekiyor. Bunu yani sira
sektorde yetkili olmayan firmalar cok
hizl1 bir gekilde tiiriiyor, bu durum da
haksiz bir rekabetin dogmasina neden
oluyor.

“Airfel'in satiglarinda Tiirkiye ciro
birincisiyiz."

Airfel’in satiglarinda Tiirkiye ciro
birincisiyiz. Bu birinciligin sirr1
Airfel’in, Bolge Miihendislik ile iyi

bir partner olmasidir. Bunun yani sira
markanin 5 yillik garanti siiresi, miisteri
memnuniyetine verdigi onem ve fiyat
politikalarinin tatmin edici olmasi da
tercih edilirligini artiriyor.

“Sektordeki en biiyiik problemimiz
kalifiye eleman.”

Biiyiimek icin gereken sermayeye
sahip olsaniz dahi kalifiye elemaniniz
olmadan ilerleyemiyorsunuz.

Kalifiye eleman ve vade sorunlari
¢oziildiigii siirece sektoriimiiziin
Oniiniin agik oldugunu diisiiniiyorum.
Sonraki yillarda kalifiye eleman
sorunu yasamamak adina sektordeki
arkadaglarimizin stajyer eleman ve ¢irak
yetistirmeye onem vermesi gerekiyor.
Gelecegimiz i¢in kalifiye elemana
yatirim yapmaliyiz.

GECERKEN UGRADIK / TIMDER Dergisi 106.Sayi, Nisan-Haziran 2021

w
~



HABERLER / TIMDER Dergisi 106.Sayi, Nisan-Haziran 2021

w
0]

ISTANBUL SU MUZESI ACILIYOR

Adell Armatiir ve Vana Fabrikalari A.S.'nin Adell Ab-1 Hayat Su Medeniyetleri Koleksiyonu ve Miizesi
Kiiltiir ve Turizm Bakanlii oluru ile istanbul Su Miizesi, 6zel resmi miize statiisiine kavustu.
15 Mayis 2021 tarihinden itibaren yeni yiiziiyle kapilarini acacak istanbul Su Miizesi'ne
2021 sonuna kadar girisler serbest, {icretsiz olacak ve hafta ici her giin
saat 10.00 ile 16.00 arasinda ziyaretgi kabul edilecek.

Adell Armatiir ve Vana Fabrikalar1 A.S.
Su Medeniyeti iizerine TIEM Miizesi
kayitl1 koleksiyoneri olarak yaptig1
faaliyetleri, Topgu ailesinin sektordeki
40. y1l1 olmas1 nedeni ile Istanbul Su
Miizesi — Istanbul Water Museum olarak
stirdiirecek.

Kiiltiir ve Turizm Bakanlig1 oluru ile
Istanbul Su Miizesi 6zel resmi miize
statiisiine kavugstu. Miize sergileme i¢in
yapilan tadilat ve tefrisata takiben

15 Mayis 2021 tarihinden itibaren yeni
yliziiyle kapilarin1 acacak. Miizenin
acilisindan 2021 yil1 sonuna kadar
girisler serbest, licretsiz olacak ve hafta
ici hergiin saat 10.00 ile 16.00 arasinda
ziyaret edilebilecek.

3000 y1l 6ncesine ait musluklarin ve

su kaplarinin yer aldig1 Istanbul Su
Miizesi’nde Yunan, Roma, Selguklu,
Bizans ve Osmanli donemlerine ait seckin
su kiiltiiriine iligkin eserler bulunuyor.

Suyun kaynaktan alinip mahalle
cesmelerine ve evlere taginmast ile ilgili
objeler, suyun sifa getirdigine yonelik
inanglar kapsaminda kullanilan sifa
taslari, ibadete hazirlikta kullanilan su
kaplari, Istanbul’un meshur menba sulari
(Tasdelen, Hiinkar, Goztepe, Camlica,
Kayigdagi, Karakulak Kanlikavak

Suyu vb.) ile alakal1 efemara ve objeler
de miizede sergileniyor. Ayrica su ve
temizlik, yitkanma kiiltiiriine iligkin her
tiirlii hamam esyast da koleksiyonlar
icerisinde bulunuyor. Su kaplarinin yani
sira su medeniyetine iligkin bircok resim,
fotograf, makbuz, fatura, hiiccetler, su
konulu fermanlar, su konulu yazma eserler
de ziyaretciler tarafindan goriilebiliyor.

Istanbul Su Miizesinin kurucu
direktorliigiinii Dr. Ercan Topgu, Miize
miidiir vekilligini E. TIEM miidiirii
Seracettin Sahin, Miize danismanligini
eskiden oldugu gibi Madeni ve Tombak
Eserler Uzman1 Giiner Liman yiiriitiiyor.

Kurulumu, anahtar teslim olarak

Rudus Miizecilik — Fatih Boliikler

ve ekibi tarafindan yapilan Istanbul

Su Miizesi’nin danigma kurulunda;
Istanbul Universitesi Miizecilik B&lim
Bagkani1 Prof. Dr. Fethiye Erbay,
Bogazici Universitesi Giizel Sanatlar
Boliimii’'nden Dog. Dr. Mutlu Erbay,
Sanat Tarih¢isi, Dolmabahc¢e Saray1
Uzmani1 Omer Faruk Serifoglu, E. Tiem
Miidiirii Seracettin Sahin, Tombak

ve Madeni Eserler Uzman1 Giiner
Liman, Fenerbah¢e Miizesini kuran ve
Fenerbahce tarik kurulunda yer alan R.
Serta¢ Kayserilioglu, Haluk Perk Miizesi
Kurucusu Haluk Perk, Geleneksel
Sanatlar Uzman1 ve Yazar Ibrahim
Ethem Goren ve Miize Direktorii Dr.
Ercan Topgu yer aliyor.

Istanbul Su Miizesi UNESCO Diinya
Su Miizeler Birligi iiyesi ve Tiirkiye
temsilcisidir. (Golobal Water Museum
Net- Wamunet)
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BAYMAK'TA
"STRATEJIK"
ATAMA

Baymak'ta pazarlama ve
marka alaninda basarili
calismalara imza atan Ece
Salihoglu, Stratejik Pazarlama
Miidrltgiine atand.

Yarim asri1 agkin koklii gegmisiyle
Tiirkiye iklimlendirme sektoriiniin dncii
ismi olan Baymak’ta Stratejik Pazarlama
Miidiirliigiine Ece Salihoglu getirildi.
Kasim 2017’den bu yana Baymak’ta
pazarlama ve marka alaninda basarili
caligmalara imza atan Salihoglu, yeni
gorevinde Baymak ve BDR Thermea
Group’un diger marka stratejilerinin
belirlenmesinde ve pazarlama
faaliyetlerinin koordinasyonunda kilit rol
listlenecek.

Ece Salihoglu Kimdir?

Sabanc1 Universitesi Endiistri
Miihendisligi boliimiinden 2013 yilinda
mezun olan Ece Salihoglu, yiiksek
lisansin1 2014 yilinda Ingiltere’de
Warwick Universitesi'nde Miihendislik
Isletme Yonetimi alaninda tamamladi.
Kariyer yolculuguna 6grencilik
yillarinda baglayan Salihoglu, sirastyla
Biesterfeld International GmbH,
Mercedes Benz-Tiirk AS, BSH Ev
Aletleri San. ve Tic. AS ve BP Petrolleri
AS’de stajyer olarak gorev aldi. Calisma
hayatina 2013-2014 yillar1 arasinda
Ingiltere’de Hollister Co’da Pazarlama
Sorumlusu olarak devam eden Salihoglu,
yaklasik 3 y1l boyunca Pagabahce

San. ve Tic. AS’de Stratejik Planlama
alaninda ¢esitli gorevler iistlendi.

2017 yilinin Kasim ayinda Baymak’a
Pazarlama Uzmani olarak katilan
Salihoglu, 2019 yilinin Ocak ayinda
Marka Yoneticiligine atand1. Salihoglu,
Subat 2021 itibariyla gorevine Stratejik
Pazarlama Miidiirii olarak devam
edecek.

BAYMAK'TA
DIJITAL
DONUSUM ICIN
UST DUZEY
ATAMA

Baymak'ta Dijital Dondigtim
Kidemli Midiirliigline Derya
Giinsel atandi. Giinsel yeni
gorevinde Baymak'in dijital
doniisiim stratejilerinin
gelistirilmesinde kilit rol
tstlenecek.

50 yilr asan koklii gegmisiyle Tiirkiye
iklimlendirme sektoriiniin 6ncii markasi
Baymak’in Dijital Doniisiim Kidemli
Miidiirii Derya Giinsel oldu. Giinsel yeni
gorevinde Baymak’in dijital doniigiim
stratejilerinin geligtirilmesinde kilit rol
tistlenecek.

Derya Giinsel Kimdir?

Lisans egitimini 2007 yilinda
Istanbul Teknik Universitesi Endiistri
Miihendisligi boliimiinde tamamlayan
Derya Giinsel, is hayatina ayni yil
Korozo Ambalaj’da iiretim miihendisi
olarak bagladi. 2008-2010 yillar1
arasinda Unilever SAP Projelerinde,
Kidemli SAP SD Danigsmani olarak
gorev alan Giinsel, 2010-2013 yillar1
arasinda ise BSH Tiirkiye’de Kidemli
SAP SD Danigmani olarak calist.

2013 yilinda Bayer Tiirk’te SAP Is
Uygulama Uzmani olarak goreve
baslayan Giinsel, sirastyla Bayer Tarim
Uriinleri IT Is Ortag1, IT Operasyonlar
Vekil Miidiirii ve Bayer insan Sagligi IT
Is Ortag1 gorevlerini iistlendi.

Subat 2021 itibariyla Baymak biinyesine
katilan Giinsel, Dijital Doniistim Kidemli
Miidiirii olarak gorevine devam edecek.

ODE YALITIM'IN
YENI SATIS VE
PAZARLAMA
GENEL MUDUR
YARDIMCIS|
0ZGUR KAAN
ALIOGLU OLDU

ODE Yalitim, satis ve pazarlama
organizasyonunu yeni bir atama
ile gliclendirdi. Tiirkiye'de ve
yurt disinda cesitli kademelerde
yoneticilik gorevleri tistlenen
Ozgiir Kaan Alioglu, ODE
Yalitim Satis ve Pazarlama
Genel Miidiir Yardimcisi olarak
calismalarina baslad.

Tiirkiye’de ve ihracat yaptig1 alt1
kitadaki 75’in lizerinde iilkede yalittm
sektoriiniin 6nde gelen sirketlerinden
ODE Yalitim’in yeni Satig ve Pazarlama
Genel Miidiir Yardimcist Ozgiir Kaan
Alioglu oldu.

Ozgiir Kaan Alioglu kimdir?

Orta Dogu Teknik Universitesi

Makine Miihendisligi Boliimii mezunu
olan Ozgiir Kaan Alioglu, yap
malzemeleri, yap1 kimyasallar1 ve HVAC
endiistrilerinde ¢alist1. Profesyonel
kariyerine Ertem Sihhi Tesisat Teknoloji
A.S.’de Satig Miihendisi olarak baslayan
Alioglu, sirastyla Vaillant Tiirkiye’de
Proje Satig Miidiirti, URSA Is1 Yalitim’da
Genel Miidiir, Bozzetto Kimya’da Orta
Dogu Ticari Direktorii, Austrotherm
Tiirkiye’de Genel Miidiir ve Austrotherm
GmbH’de Grup s Gelistirme Direktorii
olarak gorev ald1.
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RED DOT'TA

CREAVIT'E 2 ODUL BIRDEN

Creavit, diinyanin en prestijli tasarim odiillerinden biri olan Red Dot Award'da,
Loop lavabo ve Mare serisi ile 2 tasarim 6diiliine birden layik gordldi.

Tiirkiye’nin global banyo markast
Creavit, diinyanin en prestijli tasarim
odiillerinden biri olan Red Dot
Award’da, Loop lavabo ve Mare serisi ile
2 tasarim Odiiliine birden layik goriildii.
1955’ten bu yana, iiriin tasarimi, tasarim
konsepti gibi kategorilerde diizenlenen
Red Dot, uluslararasi diizeyde en 6nemli
tasarim odiillerinden biri olarak kabul
ediliyor.

Creavit’in lirtin tasarimi kategorisinde
odiil alan 2 iirtiniinden biri, 0.5 cm’lik
tamamen ince kenar tasarimina sahip
Loop lavabo serisi oldu. Minimal tarzin
en giizel drneklerinden biri olan Loop
lavabo serisi; beyaz, cappuccino, basalt
ve siyah renk alternatiflerine sahip. Loop
lavabonun yuvarlak, kare ve dikdortgen
olmak iizere 3 formu bulunuyor. Uriin
tasarimi kategorisinde 6diil kazanan

diger Creavit iiriinii ise Mare serisi. Mare
serisi, yumusak hatlar1 ve akici tasarimi
ile dikkat ¢ekiyor. Mare klozetler,
kanalsiz Rim-Off 6zellikleri ile bakteri
barinimini engelliyor.

Aldig1 birgok odiille, Tiirkiye’yi diinyada
bagari ile temsil eden Creavit, iiriinleri
ile diinyanin dort bir yanindaki yasam
alanlarina tarz katmaya devam ediyor.

DemirD6kiim'UN DUZCE'DEKI YENI YETKILI SATICIS!

ARSE ISIOLDU

Ustiin teknolojiye sahip iriinleriyle iklimlendirme sektoriine dnciiliik eden DemirDokiim'iin yeni yetkili
saticisi Diizce ilinin Akgakoca ilgesindeki Arse Isi oldu. Acgilis toreni, Akgakoca Belediye Baskani
Mehmet Okan Yanmaz ve DemirDokiim yoneticilerinin katiimiyla gergeklesti.

Iklimlendirme sektoriiniin 6ncii
markalarindan DemirDokiim, Tiirkiye
genelindeki yetkili satici sayisini
artirmaya devam ediyor. Tiirkiye'nin 81
ilinde tiiketicilerini genis iirlin gamiyla
bulusturan DemirDokiim’iin yeni yetkili
saticis1 Arse Is1 oldu. Is ortaklarinin
katkilariyla sektordeki basarilarina her
gecen giin yenilerini ekleyen sirketin
Diizce Akgakoca ilgesindeki yeni yetkili
saticisinin agilis toreni Belediye Bagkani
Mehmet Okan Yanmaz, DemirDokiim
Satig Direktorii Firat Irfanoglu, Istanbul
Anadolu ve Bat1 Karadeniz Bolge Satis
Miidiirii Ozgen Hiiseyinoglu, Bélge Satis
Yoneticisi Fatih Canbul, Satig Sorumlusu

Onur Terzioglu ve Arse Is1 sahibi Serkan
Serdar’in katilimryla gerceklesti.

Acilis toreninde gerceklestirdigi
konugsmada DemirDokiim’iin bu yeni is
birligiyle birlikte Diizce bolgesindeki
giiclinli daha da artacaginin altini ¢izen
DemirDokiim Satig Direktorii Firat
Irfanoglu; “DemirDokiim olarak miisteri
memnuniyeti birinci 6nceligimiz.
Miisteri memnuniyetinde basariya
ulasmamizda ise i ortaklarimiza biiyiik
bir rol diisiiyor. Koronaviriis pandemisi
nedeniyle olaganiistii bir siirecten
gectigimiz 2020 yilini is ortaklarimizin
katkilartyla % 90’1n iizerinde miisteri

memnuniyeti skoruyla tamamladik.
DemirDokiim ailesine katilan Arse Is’'ya
hos geldiniz diyor; bu yeni is birli§inin
her iki taraf icin de hayirlara vesile
olmasini diliyorum” dedi.
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CCSiB:

| CIMENTO, CAM, SERAI\/HK.VE TOPRAK URUNLER
IHRACATI 2020 YILINDA 4 MILYAR DOLARA YAKLASTI

Cimento, Cam, Seramik ve Toprak Uriinleri ihracatcilari Birligi (CCSIB), 2020 yilina dair ihracat
verilerini ve yaratilan katma degeri, diizenledigi basin toplantisi ile kamuoyuyla paylasti.

Cimento, Cam, Seramik ve Toprak
Uriinleri Ihracatgilar Birligi (CCSIB),
bu sektorlerin 2020 yilina dair
ihracat verilerini ve yaratilan katma
degeri, cevrim i¢i olarak diizenledigi
basin toplantisinda paylasti. CCSiB
Yonetim Kurulu Bagkani Erdem
Cenesiz, Bagskan Yardimcilari
Feyyaz Unal ve Tansu Kumru’nun
katilimryla diizenlenen toplantida,
Birlik biinyesindeki sektorlerin 2020
ihracatinin 4 milyar dolara yaklastig1
aciklandi.

Erdem Genesiz: “istikrarli biiyiime
grafigimizi siirdiirdiik."

Birlik biinyesindeki sektorlerin
pandeminin zorlu kosullarina ragmen
ihracattaki istikrarl biiyiime grafigini
siirdiirdiigiinii soyleyen CCSIB
Yonetim Kurulu Bagkan1 Erdem
Cenesiz, “2020 yilinda 1,3 milyar
dolar ihracat gerceklestiren seramik
sektorii % 6,6 biiyiirken, 1,1 milyar
dolarlik ihracatla % 27,3 biiyiime
kaydeden ¢imento sektorii cok dnemli
bir basari elde etti. Cam sektorii ise
onceligini i¢ pazara vermis olmasina
ragmen 865 milyon dolarlik ihracatla
bir onceki yila ¢cok yakin rakamlara
ulasti. Tiim bunlarin neticesinde, Birlik
biinyemizdeki tiim sektorlerin toplam
ihracat1 3,9 milyar dolar1 gecerek,

4 milyar dolara yaklast1” dedi.

“Tiirkiye ortalamasinin ii¢ kati yerli
katma deger saghyoruz."

Cimento, cam ve seramik sektorlerinin
yarattig1 yerli katma degerin Tiirkiye
ortalamasinin ii¢ kat1 olduguna dikkat
ceken Erdem Cenesiz, “Seramik
sektoriimiiziin yerli katma deger

orant % 82, yani her 100 dolarlik
ihracatin 82 dolar1 iilkemize kaliyor.
Bu oran cam sektoriinde % 79, ¢cimento
sektoriinde de % 68’ buluyor. Uc ana
sektoriimiiz, 2020 yilinda 2,5 milyar
dolarlik yerli katma deger olusturarak
bu miktarda net doviz kazancini
iilkemize saglamig oldu. Yine bu ii¢
ana sektoriin son 10 yildaki toplam
27,6 milyar dolarlik ihracatindan
tilkemize sundugumuz yerli katma
deger ve yaratilan net doviz yaklagik
21 milyar dolar oldu” diye konustu.

“Uretim, tedarik ve lojistikteki giiciimiiz
kamu ile ozel sektoriin ortak basarisi.”
Tiirkiye’nin iiretim, tedarik ve
lojistikteki giiciinii pandemi doneminde
tiim diinyaya gosterdigini ifade eden
Cenesiz, sozlerini soyle siirdiirdii;
“Ulkemiz pandemi doneminde

cok onemli bir sinavdan gecerek
siirdiiriilebilir iiretimde, tedarikte

ve lojistikte diinyanin en basarili
iilkelerinden biri oldugunu ortaya koydu.
Zorlu sartlara ragmen iiretimimizi
aksatmadik; fabrikalarimiz calisti,
limanlarimiz faaliyetlerini siirdiirdii,
tirlarimiz Avrupa’ya sevkiyat yapmaya
devam etti. Ozel sektor ve kamunun
ortak basarisi olan bu durum, basta
Avrupa ve ABD olmak iizere diinya
genelindeki tedarikgiler tarafindan da
fark edildi, boylece uzak pazarlardaki
payimizi daha da artirdik. Birlik
biinyesindeki tiim sektorler itibariyla
baktigimizda en fazla ihracat yaptigimiz
iilkelerin ABD, Israil, Almanya,
Ingiltere, italya ve Fransa olmasi da
bunu gosteriyor. Bu riizgirla birlikte
yeni pazarlara agilarak biiylimeye ve
iilkemiz i¢in katma deger yaratmaya
devam edecegiz. 2021 yilinda % 7,5
biiyiime ile 4,2 milyar dolarlik ihracat
gerceklestirmeyi hedefliyoruz. Ozellikle
deniz ve demir yolu tagimaciligini yurt
icinde yayginlastirir, yurt digindaki
onemli ticaret merkezlerinin veya
anlagmali lojistik sistemlerinin i¢inde yer
alirsak ihracatimizin daha da artacagina
inaniyoruz.”

“Tasarim giiciimiiz sayesinde diinyanin
en biiyiik iireticisi Gin'e seramik ihrag
etmeye basladik.”

Tiirkiye’de son yillarda daha biiyiik
onem kazanan tasarim kiiltiiriiniin ve
gelistirilen yenilikg¢i iriinlerin ihracata
yaptig1 katkilara deginen Erdem
Cenesiz, “Gec¢mis yillarda Avrupali
tasarimcilarin iiriinleri bir dviing
kaynag olarak sunulurken giiniimiizde
Tiirk tasarimcilarin isleri ile diinya
capinda begeni kazantyoruz. Ozellikle
geng nesil, bilgisi, yetenegi ve dzgiiveni
ile cok basarili iglere imza atiyor. Bu
kapsamda trendleri yakindan takip
ediyor, hatta pek ¢ok iiriinde trendleri
belirliyoruz. Tasarim giiclimiiz sayesinde

diinyanin en biiyiik seramik iireticisi
Cin’e dahi iiriin satmaya basladik. Cam
sektoriinde ise pandemi siirecinde insan
sagligina katki saglamak hedefiyle
diinyada bir ilke imza attik ve cam
ylizeyler iizerinde viriis ve bakterileri
etkisiz hale getiren % 100 yerli bir
kaplama teknolojisi olan V-Block
Teknolojisini gelistirdik™ dedi.

“Ihracattaki baganmizi siirdiirebilmek
icin enerji maliyetlerinde rekabetgi
olmaliyi.z"

Enerji maliyetlerindeki rekabetciligin
ihracata direkt olarak yansidigina dikkat
ceken CCSIB Bagkan1 Cenesiz, soyle
devam etti; “Enerji maliyetlerimiz
gecmiste ¢cok rekabetci degildi ancak
ozellikle son bir yildir uygulanan enerji
politikalari, rekabetciligi yavas yavas
yakalamamizi sagladi. Bu rekabet¢iligi
korudugumuz ve artirdigimiz siirece
ihracat hedeflerimize ulasabiliriz.
Sozgelimi dogal gaz fiyatlarinin, spot
piyasalarin iistiinde olmamasi ¢ok
Onemli ciinkii diinyada spot dogal

gaz fiyatlar1 hizla degisiyor, rakipler
yaptiklar1 anlagsmalarla fiyatlar1 agag1
cekiyor. 2020 yilinda dovize bagh
dengelemeden sonra biz de su anda fiyat
olarak ¢cok yukarida degiliz ama ne
kadar asagida olursak rekabetciligimiz
o kadar artar. Benzer sekilde gecen yil
ciddi bir artig goriilen komiir fiyatlarinin
asag1 cekilmesi ve ihracatta sanayici
kuruluslarin yiiksek enerji maliyetini
dengeleyecek tegvik uygulamalarinin
hayata gecirilmesi de rekabet giiclimiizii
artiracaktir.”

“Ulkemizin rekabetgiligi ihracati
destekleyen bir kur politikasiyla
miimkiin."

Tiirkiye’'nin ihracattaki kiiresel payinin
artmasi i¢in rekabetci bir kur politikasina
ihtiya¢ duyuldugunu vurgulayan Erdem
Cenesiz, “Geng niifusa sahip bir liretim
ve ihracat iilkesi olarak, her sektorde
diinyayla rekabet edebilmemizin en
onemli kosullarindan biri, ihracati
destekleyen bir kur politikasidir. Bunu
sagladigimiz takdirde, iiretmeye,

ihra¢ etmeye ve kiiresel pazarda iist
siralarda yer almaya devam edecegiz”
aciklamasinda bulundu.
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Kurumsal iletigim Miidiirii Hiilya Dinger, CMO Vedat Yazar ve Pazarlama Miidiirii Murat Kurt

DAIKIN,

ODULE DOYMUYOR!

Daikin, “Yilin itibarlisinin” secildigi The ONE Awards Biitiinlesik Pazarlama Odiilleri'nde hem isitma
hem de sogutma kategorisinde birincilik kazanarak biiylik bir basariya imza atti. Bugline kadar
tasarimdan ihracata kadar cesitli alanlarda birgok ddiiliin sahibi olan Daikin, “Yilin itibarlisi"ndan
kazandigi 2 birincilikle basarisini bir kez daha tescillemis oldu.

Ustiin teknolojisi ve yenilikei
tirtinleriyle iklimlendirme sektoriiniin
citasini yukari tagimaya devam eden
Daikin, Marketing Tiirkiye ve pazar
arastirmalar sirketi Akademetre
isbirligiyle gerceklestirilen “Itibar

ve Marka Deger Performans

Ol¢iimii” arastirmasinin baz alinarak
diizenlendigi “The ONE Awards
Biitiinlesik Pazarlama Odiilleri”nde
hem 1sitma hem de sogutma
kategorisinde birincilik odiilii kazanarak
iklimlendirme sektoriine damgasini
vurdu.

Bu yil 7°nci kez yapilan ve 50’ye yakin
kategoride gerceklestirilen “Itibar ve
Marka Deger Performans Ol¢iimii”nde
once Akademetre tarafindan saha
arastirmasi yapilarak ilk iige kalan
markalar belirlendi. Toplam 12 ilde
bin 200 kisiyle gerceklestirilen
goriismeler sonucunda sektorlerinde
yil i¢inde itibarini en ¢ok artiran
markalarin belirlendigi ve markalarla
birlikte bu basariya ortak olan
paydaslarinin 6diillendirildigi

Ol¢timlemede Daikin, hem 1sitma hem
de sogutma kategorilerinde ilk siranin
sahibi olarak sektordeki iddiasini bir kez
daha gostermis oldu.

The ONE Awards Biitiinlesik Pazarlama
Qdiilleri’nde Daikin’in elde ettigi
basariya iligkin bir aciklama yapan
Daikin Tiirkiye CEO’su Hasan Onder,
“Pandemi nedeniyle tiim diinya olarak
zor zamanlar gecirdik. Bu 6diil ile bir
kez daha ekip calismasi ile agilamayacak
bir zorluk olmadigin1 gérmiis olduk.
Topluma ve cevreye deger katmak icin,
2025 yilina kadar ayn1 kararlilik ile
yolumuza devam edecek ve Daikin
olarak daha bir¢ok basariya imza
atacagiz” dedi.

Boylesi zor bir y1lda kurumsal itibar1
arttirmanin hem ¢ok daha zor hem ¢ok
daha kiymetli oldugunun altini ¢izen
Daikin Tiirkiye Pazarlama boliimii Genel
Miidiir Yardimcist Vedat Yazar, “2011
yilindan bu yana yaklasik 10 yildir,
iklimlendirme sektoriinde bircok ¢alisma
yapiyoruz. Topluma, ¢evreye verdigimiz

degerler ile yaptigimiz bu caligmalarin
sonucunu almak gurur verici. Birlikte
calistigimiz ekip arkadaslarim ve
ajanslarimizin emegi hepimizi birkez
daha gururlandirdr” dedi.

Marketing Tiirkiye Genel Yayin
Yonetmeni Giinseli Ozen ise, “Bu

yil The ONE Awards kazananlarinin
pazarlama iletisimi tarihinde 6zel bir
yeri olacak. Diger endekslerden farkli
olarak The ONE Awards basarida emegi
gecen herkesi odiillendiriyor. ‘Basari
bir takim ¢aligmasidir’ diyen The

ONE Awards halk jiirisinin se¢cimini
ortaya koyuyor. The ONE Awards genel
bir basariy1 degil yil icinde yapilan
calismalar1 degerlendirdigi icin ¢ok
kiymetli. Bu yarigmay1 marka ve marka
yonetimlerinin yilsonu karnesi gibi
diisiinmek gerekir” dedi.

Isitma ve sogutma olmak tizere iki
kategoride de birincilik elde eden
Daikin, 17 Mart 2021 tarihinde online
olarak diizenlenen torende odiillerini
ald1.



AURA

Tam istedigin gibi.
Ozglir, sinirsiz
ve senden.
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DemirDokiim 2021 YILI HEDEFLERIN
LIDERLER ZIRVESI'NDE BELIRLEDI

Iklimlendirme sektériiniin 6ncii
markalarindan DemirDokiim’iin is
ortaklariyla iligkilerini giiclendirmek
amaciyla geleneksel olarak diizenledigi
Liderler Zirvesi, bu yil koronaviriis
pandemisi nedeniyle dijital ortamda
gerceklestirildi. Teknolojinin destegiyle
yenilik¢i ve sektorde benzersiz dijital
bir ortamda webcast altyapisiyla canli
yayin formatinda diizenlenen etkinlikte
is ortaklarini “Dahast DemirDokiim”
temasiyla agirladi. Tiirkiye’nin dort bir
yanindan DemirDokiim yetkili saticilar
ve satig noktalar1 ile DemirDokiim
calisanlarindan olusan 500 kisinin
katildig1 Liderler Zirvesi'nde; CEO
Alper Avdel, Satistan Sorumlu Genel
Miidiir Yardimcisi Erol Kayaoglu,
Pazarlamadan Sorumlu Genel Miidiir
Yardimcis1 Ufuk Atan, Pazarlama
Direktorii Bilge Kiran ve Satig Direktorii
Firat Irfanoglu sirketin 2020 yil1 is
sonuglari ile 2021 yil1 hedeflerini

paylasti.

Ekranlarin sevilen yiizleri Ali Sunal
ve Doga Rutkay’in sunuculugunu
paylastigi, 300 m?’lik dev bir sahnede
gerceklestirilen zirvenin agilisinda,
2020°de biitiin diinyay1 etkileyen
pandemiyle birlikte kiiresel olcekte
biiyiik kayiplar yagsandigi, Tiirkiye i¢in
de oldukca zor gecen bir yilin geride
kaldigini belirten CEO Alper Avdel;
DemirDokiim ailesi, ig ortaklar1 ve
miisterilerinin kisisel ve ekonomik
sagligin1 korumak icin atilan adimlarin
sonucunda dengeli bir y1l1 geride
biraktiklarini kaydetti.

“Kurumsal bagigikligimiz yiiksek"
Sirketlerin de tipki insanlar gibi
degerlendirilmesi gerektigini vurgulayan
Alper Avdel, “Gerekli 6nlemleri alan,
beslenmesine dikkat eden, sporunu
aksatmayan, uyku diizenine dikkat eden
yani bu siirecte kendisine yatirim yapan
bireyler pandemi siirecinden daha az
etkilendi. Bu durum aslinda kurumlar
icin de gecerli oldu. Riskleri dagitan

ve 1yi yoneten, IT altyapisina yatirim
yapan, tedarik zincirini kuvvetlendiren,
caligan motivasyonunu artiran ve is

ortaklariyla iligkilerini giiclendiren; yani
kurumsal bagisiklig1 yiiksek sirketler

bu siirecte daha saglikli kalabildi. Biz
de DemirDokiim olarak kurumsal
bagisiklig1 yiiksek bir aileyiz. Pandemi
stirecine boyle girdik, sahip oldugumuz
degerlerle bu siirecten daha az etkilenen
bir noktada yer aliyoruz” dedi.

“[hracatta agresif biiyiime hedefine
sahibiz"

2021 yilina organizasyon degisim ile
baglayan DemirDokiim’iin sahada

daha once hi¢ olmadig1 kadar aktif ve
dinamik olacagini belirten CEO Alper
Avdel; “Stratejilerini ve hedeflerini
uzun vadeli belirleyen bir grubuz. Yeni
donemde kendi i¢gimizden ¢ikan yeni
yoneticilerimiz ve ig ortaklarimizla
lider oldugumuz alanlar1 gelistirmeye
devam edecegiz. Yeni is kollarinda
yakaladigimiz biiyiime hizin1 ayni
sekilde devam ettirmeyi hedefliyoruz.
Yiizde 90’1n iizerinde olan miisteri
memnuniyeti oranimizi daha da yukari
cekme hedefimiz var. Tiim bunlara

ek olarak da ihracatta agresif biiytime
hedefine sahibiz. Uriinlerimiz, hizmet
kalitemiz ve bu y1l hayata gecirecegimiz
projelerle sektorde pozitif ayrisacagimiz
bir y1l olmasin1 hedefliyoruz. Sektorde
67 yillik bir eser olan DemirDokiim’iin
onilimiizdeki yillarda da yeni ve yaratici
eserler birakabilmesi, liderligini
stirdiirmesi ve liderlik alanlarina
yenilerini eklemesi i¢in tiim hazirliklar:
yaptik” dedi.

“Coziim odakli markalar miisteri tercihi
olacak”

Konugmasinda 20 ve 21’inci ylizyilin
marka ve tiiketici yaklagimlarini
paylasan Satistan Sorumlu Genel Miidiir
Yardimecist Erol Kayaoglu, dniimiizdeki
donemde sagligini, ¢alisanlarini

ve ekosistemini ayakta tutabilen;

empati kabiliyeti yiiksek firmalarin
basaril1 olabilecegini belirtti. Uriin
tiretmenin giiniimiiz kogullarinda yeterli
olmadigini belirten Kayaoglu; “I¢inde
bulundugumuz yeni diinyada iyilik ve
yaraticilik 6n planda. Miisteri fayday1
gormek ve marka ile bag kurmak istiyor.

Ciinkii yeni diinyada pazar payinin
yerini goniil pay1 aldi. Goniil payini
kazanmak ise pazar payindan cok daha
zor. Bunun i¢in giiclii bir takim ruhuyla
hareket etmek ve kosulsuz giiveni var
etmek gerekiyor. Uzlagmaci bir tutumla
karsilikl1 fikir aligverisi yapabilmek ve
ortak bir kazanim noktasinda bulugsmak
yeni diinyada cok 6nemli bir hale geldi.
Bunun yaninda veriye dayali konugmak
olmazsa olmazlardan birisi. Veriye,
analitige veya senteze donlismeyen
fikirlerin omrii uzun olmuyor. Artik
tiikketicilerin ilk tercihi, tek bir gii¢
olarak maksimum eforla hareket eden,
is ortaklarini, miisterisini dinleyen,
empati becerisi yliksek ve ¢oziim odakli
markalar olacak” dedi.

“Miisteri memnuniyetinde referans
noktasi”

Pazarlamadan Sorumlu Genel Miidiir
Yardimcis: Ufuk Atan, DemirDokiim’iin
miisteri memnuniyeti ve miisteri
deneyimi alanlarinda yiiriittigi
calismalarla sektorde referans

noktast konumuna ulastigin1 kaydetti.
Yeni donemde belirlenen vizyon ve
hedeflenen faaliyetlerle DemirDokiim’iin
“kullanicilarinin markasi” olmay1
slirdiirecegini belirten Ufuk Atan;

“Titim ekiplerimizin, i ortaklarimizla
ve kullanicilarimizla daha ¢cok sahada
olacag1 bir donem bizi bekliyor. Hep
birlikte daha proaktif, biitiinsel, verisel,
odakl1 ve yaratici iglere imza atacagimiz
bir doneme giriyoruz. Odagimizda
miisterilerimiz ve is ortaklarimiz ile
birlikte gerceklestirecegimiz etkin ve
yaratici aksiyonlarimiz olacak.

Toplantinin son kisminda 2020 yilinda
“Miisterinin Yildizlarr” olan bolge
birincileri, hedef kategorilerde yiiksek
performansa sahip is ortaklar1 ve
miisteri memnuniyetinde liderligi elde
eden platinum satig noktalar1 ddiillerine
kavugtu. 2021 Liderler Zirvesi’nde ayrica
DemirDokiim’ iin 10, 20, 30 ve 40 yillik
is ortaklar1 da odiillendirildi ve kendileri
ile canli baglant1 ile “DemirDokiim’li
olmak” konusunda keyifli sohbetler
gerceklestirildi.



Siyah ve beyaz tonlariyla Stamp serisi,

beklentileri bir adim oteye tasiyarak 6zgun tasarimiyla
seckin mutfaklara imza atiyor.

yurtbayseramik.com  #dogadansanata
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DOSIDER'IN

14. OLAGAN GENEL KURULU GERCEKLESTI

Dogal Gaz Cihazlari Sanayicileri ve is Adamlari Dernegi (DOSIDER)'in,
14. Olagan Genel Kurul Toplantisi 30 Mart 2021 tarihinde Elite World Asia Otel'de gerceklesti.

Dogal Gaz Cihazlar1 Sanayicileri ve
Is Adamlar1 Dernegi’nin, 14. Olagan
Genel Kurul Toplantisi, 30 Mart 2021
tarihinde, Elite World Asia Otel’de
tiyelerinin katilimryla gerceklesti.

DOSIDER’in 14. Olagan Genel Kurul
Toplantisinin ag¢iliginda konusan
Yonetim Kurulu Bagkani1 Omer

Cihad Vardan; “Diinyanin tamaminin
menfi olarak etkilendigi ve eski
normallerimizin ne oldugunu bile
unutmaya basladigimiz bu donem,
kimimizin bizatihi rahatsizliga kapildigi,
kimimizin maalesef en sevdiklerini
kaybettigi ama her haliikarda hepimizin
tiim aligkanliklarini degistirmek zorunda
kaldig1 bir donem oldu.” dedi.

Vardan, sozlerine soyle devam etti:
“Ancak, hayat boyle degismis ve

bu pandemi siirecinde bir¢ok firma
igyerlerini kapatip, duragan bir
doneme girmis olmasina ragmen,
bizim sektoriimiizdeki firmalarimiz,
hemen hi¢ durmadi. Degisen caligma
sartlar1 dahilinde, hepimiz biitiin
gerekli tedbirleri alarak, kesintisiz
hizmet vermeye devam ettik. Gerek
fabrikalarda gerek evlerde gerekse de
ticari alanlarda dogal gazla ¢alisan
cihazlarin bulundugu hemen her yerde
bu cihazlarin ¢caligmasinin devamini
saglamak durumundaydik. Ozellikle
insanlarin evlere kapanmak zorunda
kaldig1 donemlerde firmalarimizin

calisanlar1 bazen korkarak, bazen de
muhataplarinin endigeleri dahilinde
hizmetlerini siirdiirmek zorunda
kaldilar. Biitiin bu hizmetleri yaparken,
maskeler, siperlikler, eldivenler, tulumlar
ve dezenfektasyonlar vazgecilmez
aksesuarlarimiz oldu.

Sonucta, dyle ya da boyle, bu siireci
bugiine, saglikli bir sekilde getirdigimize
inantyorum. Hatta donemsel olarak
yapmakta oldugumuz envanter
calismalarini inceledigimizde, bir

onceki seneye gore sektor genelinde
firmalarimizin hem satiglarinda

hem de servis hizmetlerinde artiglar
gerceklestigine de memnuniyetle sahit
olduk.”

Bu siirecte Yonetim Kurulu
toplantilarinin hi¢ ihmal edilmedigini
belirten Omer Cihad Vardan; “Sanal
ortamda da olsa, hepsini zamanina
uygun olarak gerceklestirerek, giincel
konular1 ve bilhassa pandemi siirecinde
karsilagtigimiz sorunlar istisare

ettik. Yurt disindaki gelismeleri de
takip ederek gerekli kararlar1 aldik.
Sektoriimiiziin giindemindeki konulari,
ilgili Bakanliklar ve birimlerine
gotiirdiik. Sorunlar1 onlarla birlikte
cozmeye calistik.” dedi.

Bu doénemde yine GAZBIR ve GAZMER
ile yogun temaslarinin oldugunu
sOyleyen Vardan; Ayrica iliskide

olduklar1 tiim sektor kurumlariyla da
caligsmalarini devam ettirdiklerini,
TOBB Iklimlendirme Meclisi, ISO, ISIiB,
ISKAV, ISKID, IMSAD gibi sektoriin
degerli kuruluglarinin gergeklestirdikleri
toplantilara ve etkinliklere istirak
edilerek, DOSIDER gériislerinin
paylasildigin1 soyledi.

Divan heyetinin seciminin ardindan,
gecmis donem yonetim ve denetim
kurullarinin faaliyet raporlar: goriisiilerek
ibra edildi. Mali tablolar ve tahmini

biitce 6nerilerinin goriisiilmesi ve kabul
edilmesi sonrasi yeni donem i¢in secilen
Yonetim Kurulu asagidaki sekilde olugtu;

Omer Cihad Vardan - Cukurova Is1
Dr. Celalettin Celik - Viessmann
Ekrem Erkut - E.C.A.

R. Rezzan Ozsarfati - Denko

K. Ayhan Eren - Erensan

Ali Ender Colak - Baymak

Alper Avdel - Vaillant

Ali Aktas - Bosch

Zeki Ozen - Daikin

Koray Fedar, Alarko - Carrier

Olagan Genel Kurul Toplantisindan sonra
gerceklestirilen ilk Yonetim Kurulu
Toplantisinda yapilan gorev dagilimi
sonucunda yeni dsnemde Omer Cihad
Vardan Yonetim Kurulu Bagkani, Dr.
Celalettin Celik Yonetim Kurulu Bagkan
Vekili ve Rezzan Ozsarfati de Sayman
Uye olarak secildiler.



SANICA

EVINIZIN KRALI
KRAL KOMBI
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KALE PANDEMI DONEMINDE DE
TESISATGILARIN YANINDA

Kale ve ITESO'nun, ustalarin mesleki bilgi ve becerilerinin gelistirilmesi icin 2018 yilinda Tiirkiye
genelinde baslattigi egitim seminerlerinin “Tesisatcilar Bulusmasi” ayagi, Kale'nin istanbul'daki Fulya
Magazasi'nda yapildi. Pandemi dnlemleri nedeniyle, ITESO'ya iiye sinirli sayida tesisat ustasinin davet
edildigi seminerde, katihmcilara sektordeki son gelismelerin yani sira yeni iirlin, montaj ve uygulama

teknikleri hakkinda video ve slayt gosterimi esliginde pratik fayda saglayan bilgiler aktarildi.

Kaleseramik ve ITTESO’nun (Istanbul
Dogalgaz Sihhi Tesisat Kalorifer
Teknisyenleri Esnaf ve Sanatkarlari
Odasi) sektordeki hizmet kalitesini
yiikseltmek hedefiyle 2018 yilinda
baglattig1 ve bugiine kadar Ankara,
Bursa, Antalya Erzurum, Denizli,
Adana, Trabzon gibi Tiirkiyenin
farkli noktalarindaki binlerce usta ile
gerceklestirilen ‘Egitim Seminerleri’
devam ediyor.

Kaleseramik Pazarlama Egitim
Yoneticisi Ramazan Oztiirk tarafindan

Fulya Magaza’da verilen egitimde,
ustalara; seramik saglik gerecleri,
tamamlayici iiriinler, banyo mobilyalari,
armatiirler, banyo aksesuarlari, akrilik
tiriinler, dus ve kiivet kabinleriyle ilgili
liriin uygulamalar1 ve pratik faydalar
saglayan yontemler anlatilirken, tesisat
ustalarinin merak ettigi tiim sorular
yanitland1.

ITESO Yonetim Kurulu Bagskan1 Yasar
Biter, her seminerde oldugu gibi Fulya
Magaza’da da; seminerlerin diizenli
yapilmasinin 6nemini vurgulayarak,

Odalarina kayitl nitelikli tesisat¢ilarin
son gelismelerle bilgilendirilmesinin
gerekliligini, iiriin kalitesi kadar iiriinii
tiikketiciyle bulusturan montaj kalitesinin
de kaliteli olmasinin 6nemini, {iriin
kalitesinin ancak dogru ellerde dogru
montajla gosterilebilecegini sozlerine
ekledi.

Tesisat ustalarinin iiriinlerle ilgili goriis ve
onerilerinin de degerlendirildigi seminerin
ardindan, verilen promosyon malzemeleri
ve acgiklanan yeni kampanyalar ise
tesisat¢ilardan tam not ald1.



Pn 20 ve Pn 25 Olarak
Cum Satis Noktalarimuizda

P
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FIRATBORU

www.firat.com
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KALE BANYO AVRUPA SU ETIKETI BELGESI ALDI

Uretim siireclerinde gevreci ve siirdiiriilebilirlik odakli ¢6ziimler sunan Kale Banyo, diinya su
kaynaklarini korumak ve israfi onlemek diisiincesi ile hayata gegirilen Avrupa Su Etiketi (European
Water Label) belgesini aldi. Glinimiiziin en 6nemli sorunlarindan biri olan su tiiketimi konusunda
farkindalik saglayacak olan etiket, Kale Banyo'nun yeni nesil tasarim felsefesiyle hayata gegirdigi
yerli Gretim armatdirleri, fotoselli bataryalari ve tiim Cold Start trlinlerinde kullanilacak. Avrupa'nin

tamaminda gegerli siniflandiriimis bu etiket ile tiiketiciler kullandiklari Kale Banyo driinlerinin ne
kadar su ve enerji harcadiklari konusunda seffaf bir sekilde bilgi sahibi olabilecek.

Tasarimi {istiin teknolojiyle
harmanlayan Kale Banyo, yenilik¢i
tirtinleri ile banyolarda ¢evre dostu
akilci ¢oziimler tiretmeye devam ediyor.
Kale Banyo, sundugu akilli ¢oztimlerle
armatiir ve bataryalarinda tiiketicilerin
vazgecilmezi olan ergonomi, su
tilketimi, dayaniklilik, hijyen, debi
miktar1 gibi bir¢ok 6zelligi bir arada
sunuyor.

Stirdiiriilebilir bir gelecek i¢in biiyiik

onem tastyan su tasarrufu konusunda
da iddiali olan Kale Banyo, bunu daha
da ileriye tagtyarak, Avrupa Su Etiketi

(European Water Label) belgesini aldi.

Kale Banyo’nun tasarrufa yonelik,
cevreci ve yenilik¢i tasarimlari artik
Avrupa Su Etiketi ile tiiketicilere,
iirlinlerin ne kadar su ve enerji
kullandigini gosterecek. Etiket; Kale
Banyo’nun Mare, Trevi, Verde, Nova,
Sempre, Basics serilerinin lavabo,
mutfak ve yiiksek lavabo bataryalari,

yerli tiretim fotoselli armatiirler

Inova, Reno, ve Sempre gibi yiiksek
lavabo bataryalari ile tiim Cold Start
iirtinlerinde kullanilacak.

Honeycomb akis diizenleyicisi
sayesinde suyu hava ile karigtirarak,
sessiz ve mitkemmel bir akis kalitesi
saglayan yerli armatiirler ve Cold Start
iirtinler dakikada 5 litre, yerli fotoselli
armatiirler ise 1,9 litre gibi diisiik su
tilketimi ile su tasarrufuna biiyiik katk1
sagliyor.

KALE BANYO'YA TSE'DEN GUVENLI URETIM BELGES]

Kaleseramik'in banyodaki giiclii markasi Kale Banyo, Tiirk Standartlari Enstitiisii'niin (TSE) belirledigi;
hijyen, enfeksiyon 6nleme ve kontrol degerlendirme programi sartlarini yerine getirerek ‘COVID-19
Giivenli Uretim Belgesi'ni almaya hak kazandi. Boylelikle Kaleseramik, tiim markalarinin iiretim
alanlarinda ‘Covid-19 Giivenli Uretim Belgesi'ni almis oldu.

Uretim siireclerinde gevreci ve
stirdiiriilebilirlik odakli hareket ederek
yasam alanlarinda saglik ve hijyenden
odiin vermeyen Kale Banyo'nun,
Canakkale Semedeli’'ndeki Vitrifiye
Fabrikasi, TSE tarafindan verilen
‘Covid-19 Giivenli Uretim Belgesi’

icin denetim siireclerini basari ile
tamamladi.

Pandeminin ilk giiniinden itibaren
magazalarindaki miisterilerden,
calisanlarina kadar A’dan Z’ye tiim
alanlarda tedbirleri 6zenle alan Kale

Seramik, Vitrifiye Fabrikasi’nda; ortaya

koydugu caligan, paydas ve toplum
saglig1 oncelikli giivenli tiretim anlayigla
TSE’nin belirledigi; hijyen, enfeksiyon
onleme ve kontrol degerlendirme
programui sartlarini yerine getirerek,
‘COVID-19 Giivenli Uretim Belgesi’ni
aldi.
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BAGLANTI ve TESBIT ELEMANLARI
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Kalekim Genel Miidiirii Timur Karaoglu

KALEKIM, HALKA ARZ ICIN
SPK'YA BAGVURU YAPT]

Kalekim, sirket paylarinin halka arzi
kapsaminda izahname onay1 icin
SPK’ya bagvuruda bulundu. 1973
yilinda Kale Grubu biinyesinde seramik
yapistiricilar1 ve derz dolgular tiretimi
ile faaliyetine baglayan Kalekim, bugiin
ingaat sektoriinde kullanilan 1s1 ve su
yalitimzi iiriinlerinden dekoratif siva ve
boyaya, zemin ¢oziimlerinden her tiirlii
yap1 kimyasalin1 da kapsayan genis bir
yelpazede iiretim yapiyor.

Inovatif, cevreci ve siirdiiriilebilir
tirtinleri ile yap1 kimyasallar1 sektoriine
onciiliik ederek jenerik markaya doniigsen
Kalekim, Tiirkiye'nin 7 ilinde (Istanbul,
Balikesir, Yozgat, Isparta, Mersin,
Erzurum ve Mardin) ve Arnavutluk’un
bagkenti Tiran’da kurulu olan toplam 9

fabrikasinda iiretim yapiyor.

Bugiin iiretim ve satig kapasitesinde
hem Tiirkiye’de hem de bolgede birinci
sirada yer alan Kalekim, sahip oldugu
giiclii dagitim agiyla 80’1 agkin tilkede
tirtinlerini tiiketici ve profesyonellerle
bulusturuyor.

Kalekim Genel Miidiirii Timur
Karaoglu, sunlar1 soyledi:

“Kalekim olarak; yarim asra yaklagan
bilgi, birikim ve tecriibemiz ile
faaliyet gosterdigimiz alanlarda
Tiirkiye’'nin kiiresel pazara da agilan
cok onemli markalarindan biriyiz.
Liderlik ettigimiz yap1 kimyasallar1
sektoriinde, her tiirlii yap1 kimyasalini
kapsayan genis bir yelpazedeki
tirtinlerimizi sadece yurt iginde degil,

Kalekim Pazarlama Direktdrii Tuba Ozdemir Hesse

ayn1 zamanda sahip oldugumuz giiclii
dagitim agryla 80’1 agkin iilkede tiiketici
ve profesyonellerle bulusturuyoruz.
Insana ve cevreye saygili, topluma
stirdiiriilebilir deger katan bir sirket
olarak, kuruldugumuz giinden bu yana
daima kaliteli, en iyi, en yenilik¢i
¢oziimlerimiz ile miisterilerimize,
topluma ve bizimle calisan herkese
deger katmaya ¢alistyoruz. Simdi de
halka arz bagvurumuzla birlikte, 50 yila
yaklasan birikimin sonucu ulagtigimiz
bu degeri yatirimcilarla paylagsmak igin
yola ¢ikiyoruz. Kimyamizdaki liderlik
vizyonunu yatirimeilarimizin giicii

ile birlestirerek, hem ulusal hem de
uluslararasi alanda daha biiyiik, daha
giiclii bir Kalekim i¢in hep birlikte
calisacagiz.”

YAPI SEKTORUNUN OSCARI ALTIN CEKUL'DEN

Kalekim, 1973 yilindan beri yayimda
olan Tiirkiye’nin ilk ve tek malzeme
katalogu Yap1 Katalogu catisi altinda,
26.kez hayat bulan “Altin Cekiil
Uluslararasi Yapr Katalogu Odiilleri’nde
“Bi’Boya Fresh Comfort” iiriinii ile Fikir
kategorisinde Tiizel Fikir Odiilii’ne ve
“Biboya.com.tr Lansman Kampanyas1”
ile Pazarlama kategorisinde En Iyi
Tanitim Projesi Odiilii'ne layik goriildii.
Yapida Inovatif Uriin, Fikir ve Pazarlama
olmak iizere 3 ana kategoride sahiplerini
bulan Altin Cekiil Uluslararasi Yap1

KALEKIM'E iKi ODUL

Katalogu Odiilleri'nde 6diil kazanan
Kalekim yenilik¢i ve siirdiiriilebilir bir
gelecek icin caligsmalarini siirdiirmeye
devam edecek.

“Bi'Boya ile yagam alanlarini
giizellestirmeye devam ediyoruz”
Yapi sektoriine hizmet veren tiim
markalar i¢in Altin Cekiil odiillerinin
her zaman belirleyici bir basamak

ve prestij kaynagi oldugunu belirten
Kalekim Pazarlama Direktorii Tuba
Ozdemir Hesse “Kalekim olarak, 47

yillik birikim ve tecriibemiz ile yap1
sektoriiniin gelisim yolculugunda her
zaman Oncii roller iistlendik. En iyiyi
sunma hedefiyle ¢iktigimiz bu yolda
bugiin de yenilikc¢i ve dinamik boya
markamiz Bi’Boya ile yasam alanlarini
renklendirmeye ve giizellestirmeye
devam ediyoruz. Bi’Boya’nin

ortaya koydugu basarinin bu kez de
sektoriimiiziin vazgegilmez bag ucu
kaynag1 Yapi1 Katalogu tarafindan
odiillendirilmesi ise, bu yolda bizlere gii¢
katiyor” diye konustu.
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KALESERAMIK, INOVATIF URUNLERI ILE YER ALDIGI
GIN'DEKI YAPI FUARINDA ILGI ODAGI OLDU

Kaleseramik, Cin'de diizenlenen uluslararasi Hospitality Design & Supplies Expo'ya (HDE) katildi.
Oteller ve ticari alanlar basta olmak {izere yapi malzemeleri alaninda sektoriin kiiresel dlcekteki
en onemli bulusma noktalarindan biri olarak kabul edilen fuarda, Kaleseramik yenilikgi irlin ve

¢Oziimleri ile ziyaretgilerin ilgi odagi oldu.

Yillik 64,5 milyon metrekare iiretim
kapasitesi ile Avrupa’nin en biiyiik 5’inci
diinyanin en biiyiik 15’inci seramik
tireticisi Kaleseramik, Cin’in Shanghai
sehrinde diizenlenen Hospitality

Design & Supplies Expo’ya damgasini
vurdu. 30 Mart — 2 Nisan tarihleri
arasinda diizenlenen uluslararasi

fuarda ilk kez yerini alan Kaleseramik;
yenilik¢i iirtinlerini Cinli tiikketici

ve profesyonellerin yani sira farkl
cografyalardan gelen katilimcilarla
bulusturdu. Kaleseramik standinda yer
alan Kalesinterflex Porselen Plakalar

ve porselen karolar ile banyo mobilya
tirtinleri, i¢ mekan tasarimcilari ve
satinalma ekiplerinin yani sira genel
fuar ziyaretcilerinin de biiytik begenisini
kazandu.

Kaleseramik’in, biiyiik ebatli seramiklerle
mekanlarda kesintisiz, biitiinsel bir
goriiniim talebini karsilayan genis

icerikli koleksiyonlar1 ve Kalesinterflex’in
alisilmigin diginda yeni kullanim

alanlar1 fuar alaninda farkli sekillerde
sergilendi. Fuar’da ayrica Kale Banyo'nun
her tiiketicinin kendi yasam alanini
kurgulamasi icin farkl: tarzlara 6zel
tasarimlar ve hayat1 kolaylastiran islevsel
¢oziimler sundugu banyo mobilyalar1 da
yer ald1.

Kalesinterflex uluslararasi pazarda da
biiyiik ilgi goriiyor

Seramik sektoriine bugiine kadar bircok
inovatif iiriin kazandiran Kalebodur;
sadece tilkemizde degil, yurt disindaki ¢cok
onemli projelerin de tercih edilen markasi
olmaya devam ediyor. Ozellikle Kalebodur
imzasi tagtyan diinyanin en biiyiik, en ince,
en hafif, en fonksiyonel ve en 6zel porselen
seramiklerinden biri olan Kalesinterflex;
cevre dostu yapisi, kolay kullanim1 ve
tistiin 6zellikleriyle mimari projelerin

vazgecilmez iiriini haline gelmis durumda.

Ar-Ge ve porselen teknolojisine yapilan
yatirimlarin bir sonucu ve ayni zamanda
Kale Grubu’nun kurucusu Ibrahim
Bodur’un vizyonunun, sezgisinin,
giicliniin ve cesaretinin bir 6rnegi olan
Kalesinterflex, kullanicilarinin deyimi
ile devrim niteliginde bir iiriin olarak
sektorde de fark yaratryor.

Kaleseramik tarafindan 16 yildan

beri gelistirilmeye devam edilen
Kalesinterflex, i¢c mekan duvar ve
zeminlerin yani sira dig cephelerde
mimarlarin oncelikli tercihleri

arasinda yer aliyor. Diinyanin en

biiyiik seramik karo {iireticisi Cin

bagta olmak iizere bircok iilkeye

ihrag edilen Kalesinterflex, bugiin

artik konvansiyonel kullanim

alanlarinin disinda mutfak mobilya ve
tezgahlarindan dis mekan mobilyalarina,
banyo mobilyalarindan lavaboya pek ¢ok
alanda kullaniliyor.
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TURKIYENIN ILK MUTFAK MARKAS| KELEBEK
BAYi AGINI GENISLETIYOR

Kelebek Mutfak, siirdiiriilebilir bir sekilde bayi agini genisletmeye devam ediyor. Bugiin yurt icinde 19
noktada bireylere yeni yasam alanlari kurgulayan Kelebek Mobilya, yilsonunda toplamda 33 bayiye
ulasmak vizyonuyla ¢alisiyor. Miisterilerinin hayalindeki mutfagi tasarladiklarini sdyleyen Kelebek

Mobilya Genel Miidiir Yardimcisi Tolga Kaya, “Mutfak mobilyasindan, tezgahina ve ankastre cihazlarina
kadar pek ¢ok farkl marka, model ve alternatifler sunuyoruz. Hedefimiz var oldugumuz ve hedef
pazarlarda derinleserek yilsonunda bayi agimizi 33'e gikarmak” dedi.

Yeni nesil teknolojiyi kullanarak
tasarladig1 mutfaklariyla adindan

s0z ettiren Kelebek Mutfak, hayati
kolaylastiran ¢dziimleriyle yasam
alanlarinin vazgecilmezi oluyor. Bugiin
Diizce’de 55 bin metrekare kapali olmak
iizere toplam 186 bin metrekarelik bir
alanda, yiiksek teknoloji ve iistiin kalite
yaklasimu ile tasarladigi mutfaklarini

19 bayisi iizerinden takipgileriyle
bulusturuyor. Tiirkiye’nin ilk mutfak
markasi olma vizyonuyla bayi aglarini
genisletmek i¢in siirdiiriilebilir bir
sekilde calistiklarini belirten Kelebek
Mobilya Genel Miidiir Yardimcis: Tolga
Kaya, hedeflerinin 2021 yilsonunda
toplamda 33 bayiye ulasmak oldugunu
soyledi.

“Kelebek Mutfak olarak 2021 yilinda
satig hattimizi genisletecegiz"
Gectigimiz yi1l 85’inci yilini kutlayan
Kelebek’in yeni bir yapilanma dénemine
girdigini agiklayan Kaya, “Kelebek
olarak 2020 yilinda ¢ok 6nemli atilimlar
gerceklestirdik. Mutfak Mobilyasi
sektoriinde tecriibeli ve cok giiglii bir
ekip olusturduk. 2019 yil1 sonunda
Kalamig’ta, 2020 yilinda Etiler’de
mutfak konsept magazalarimizi, 2021
Ocak ay1 sonunda ise Nisantagi'nda
magazamizi agtik. Yani sira ti¢ yeni

mutfak modelini satig hattimiza

aldik. Ucretsiz projelendirme ile
miisterilerimize uygun olan mutfak
cizimlerini yaparak tekliflerini ilettik
ve Whatsapp danigma hattimizla
miisterilerimize 7/24 online destek
sagladik. 2021 yilinda da daha

genis kitlelere hizmet verebilmek
amactyla bayilik agimiz1 genisletmeyi
hedefliyoruz. Istanbul, Bursa, Adana
ve Konya gibi biiyiiksehirlerde bayilik
agimizi genisletmek istiyoruz. Ayrica
2021 y1l1 hedeflerimiz arasinda yeni
satis hattimiza alacagimiz banyolarimiz,
mutfak modeli renklerimiz ile
miisterilerimize daha fazla secenek
sunmak yer aliyor” dedi.

Mutfakta hem konfor hem gorsellik hem
de fonksiyonellik 6nem kazandi...

2021 y1l1 sonunda 33 satis noktasi
hedeflediklerinin altin1 ¢izen Kaya,
projeli islerde ise secici davrandiklarini
aktardi. Marka firmalarla ve iyi
projelerde yer alma hedefiyle
calistiklarin1 aciklayan Kaya, son

3 yilda 20’den fazla prestijli bilyiik
projede yer aldiklarini ve yer almaya
devam edeceklerini sdyledi. Kelebek
Mutfak olarak ge¢misten aldiklari

giic ile miisterilerin giivenini vizyon
edindiklerini agiklayan Kelebek

Mobilya Genel Miidiir Yardimcis: Tolga
Kaya, “Mutfaklar artik sadece yemek
yapilan alanlar degil biliyorsunuz.

Ayn1 zamanda yasam alanlarimiza da
katild1. Esimiz veya cocuklarimizla
birlikte yemek yaparak eglenceli
zamanlar gecirdigimiz, ayni masa
etrafinda toplanarak hos sohbetler
ettigimiz alanlar haline geldi. Bu
nedenle mutfakta hem konfor hem
gorsellik hem de fonksiyonellik

onem kazand1. Ulasiimasi gii¢ dolap
diplerinden oniimiize kadar gelen kiler
mekanizmalar1 ve kose mekanizmalari
gibi hayatimizi kolaylastiran sistemler,
mutfaklarimizda bagsrolde yer almaya
basladi. Ayrica mutfak iist dolaplarinin
altinda kullanilan aydinlatmalar da ayr1
bir estetik kazandirdi. Renk konusunda
ise; siyah ve antrasit renklerin asaleti bu
yil revacta diyebilirim. Hicbir zaman
modasi gecmeyen beyaz renk, ozellikle
klasik mutfaklarin vazgecilmezi.

Bunlarin yani sira pastel ve natiirel
renkler bu yilin trendi. Ayrica her yil
aciklanan Pantone yilin renklerinde 2021
y1il1 gri ve giines saris1 biliyorsunuz. Bu
renklerden de cok 6zel 6rnek mutfaklar
hazirladik. Miisterilerimiz tiim 6rnek
mutfaklar1 showroom’larimizi ziyaret
ederek inceleyebilir.”
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KOMBI KLIMA SHOP YENi GENEL MUDURLUGU'NE

DIJITAL ACILIS YAPT!

Kombi Klima Shop Tic. A.S.'nin yeni ofisinin agiligi
4.000'in izerinde katilimla youtube iizerinden dijital olarak gerceklesti.

Kombi Klima Shop Tic. A.S., yine bir
ilke imza atarak Metropol Istanbul’daki
yeni Genel Miidiirliigii'niin a¢iligini
dijital olarak youtube {izerinden canli
gerceklestirerek ig ortaklarina farkli
bir deneyim yasatt. Kuruldugu giinden
beridir dijitallesmeyi merkezine alan

ve sektoriine her zaman deger katmay1
hedef haline getiren Kombi Klima Shop,
yeni ofis agilisini da bu vizyon ile 14
Ocak 2021 tarihinde sektorden birgok
temsilcinin katilimiyla gerceklestirdi.

Mesut Yar moderatorliigiinde canli
olarak yapilan acilista kurucu
ortaklardan, is ortaklarina, sektorel
dergilerden, derneklere, sektordeki
degerli markalarin iist diizey
yoneticilerinden, ATO Bagkani’na kadar
bir¢ok katilimer aktif olarak yer ald1.

Acilig, Mesut Yar’'in moderatorliigiinde,
Kombi Klima Shop Yonetim Kurulu
Bagkani Deniz Kaya'nin konugmasiyla
basladi. Deniz Kaya; “Kuruldugumuz
giinden bu yana djjital alana yatirim
yaptyoruz ve firma olarak hem
kendimize hem de sektoriimiiziin degerli
ig insanlarina faydali olmaya calistyoruz,
once insan diyoruz ve insana yatirim

yapiyoruz. Bizim icin 6nemli olan, is
ortaklarimizin karl ve siirdiiriilebilir
ticaret yapabilmelerini destekleyici
imkanlar sunmak. Bunun i¢in de
kendimize siirekli yeni hedefler
koyuyoruz. Yeni hedeflerimizi
gerceklestirmek icin de, her zaman
oldugu gibi, tedarikgilerimizin tecriibeli
ve cesur yoneticilerine ihtiyacimiz
olacak.” dedi.

“Kendimizi farkli kanallar araciligiyla
rahatlikla ifade edebilen bir firmayiz
ancak bugiin biz degil, sektor
temsilcilerimiz konugsunlar isterim,
sonrasinda konusulmadik bir konu
kalmas1 halinde tamamlamay: tercih
ederim” diyerek sozii sektor paydaslarina
devretti.

Kombi Klima Shop tanitim videosunun
ardindan s6z alan is ortaklar1 Kombi
Klima Shop firmasini; “Giiciinii ve
destegini her an yanlarinda hissettikleri,
seffaflik ve giivene dayal1 bir is ortaklig1
felsefesi ile beraber kazanma mantigiyla
hareket eden, sorun degil ¢oziim iireten,
cesitli {iriin yelpazesiyle, ¢oklu 6deme
sistemi alternatifleriyle, hem dijital
ortamda hem de diger iletisim araclari

araciligiyla 7/24 hizmet alabildikleri,
kaliteli, kusursuz ve samimi bir firma
olarak anlattilar.

Ankara’dan Bolu’ya, Sanliurfa’dan
[zmir’e, Igdirdan Usak’a Tiirkiye’nin
dort bir yanindan katilan 25 is ortaginin
katilimindan sonra s6z Kombi Klima
Shop calisanlarina geldi.

Kombi Klima Shop Satis Miidiirii Emre
Oztiirk; “Bugiin yeni genel miidiirliik
ofisimizin agilis heyecanini yasiyoruz
bunun yaninda Umraniye’deki yerimizin
sube ve depo olarak hizmet vermeye
devam edecegini de belirtmek isterim.”
diyerek soze basladi ve 16 kisilik geng
ve dinamik bir ekiple Tiirkiye genelinde
3.200 farkl1 firmayla calistiklarindan
bahsetti. 2020 y1lin1 %30 biiyiime ile
kapattiklarini ve 2021’de de miisteri
ihtiyaclarina odaklanmaya devam
edeceklerini belirtti.

Saha Satis Miidiirii Bahadir Solakoglu
da Tirkiye'nin 81 ilini diizenli olarak
ziyaret ettiklerini ve bu ziyaretlerde is
ortaklarinin ihtiyaglarini tespit ederek
en dogru ¢oziimii sunmaya ¢alistiklarini
sOyledi. Kombi Klima Shop firmasinin



satinalma calisanlarindan satig
calisanlarina, sevkiyat ekibinden IT
calisanlarina kadar herkesin s6z aldig1
acilista tiim ekip, 6zetle ana hedeflerinin
caligtiklar1 firmalarin memnuniyetini
saglamak oldugunu paylasti.

Kombi Klima Shop Kurucu Ortag1 Yeliz
Kaya ise “Biz ¢ok dinamik ve yenilik¢i
bir firmayi1z. Hemen hemen her giin

ya yeni bir kampanyamiz oluyor ya

lirlin gamimiz genisliyor. Tabii boyle
hizl1 bir firma olunca yaptiklarimiz: da
sektorle paylagmak icin her tiirlii iletisim
kanalini kullantyoruz. Is ortaklarimizla
hem geleneksel hem de dijital kanallari
kullanarak etkin iletisim kurmaya
calistyoruz. ‘Kombi Klima Shop’ adinda
gazetemiz var. Bu gazetede iireticilerin
roportajlari, haberleri, reklamlari ile
bizim sektorle paylagsmak istedigimiz
yeniliklerimiz, mesajlarimiz yer aliyor.
Gazetemizi Tiirkiye genelinde irtibat
halinde oldugumuz 7.000 firmaya
gonderiyoruz.

Kuruldugumuz giinden beri sirket
olarak aslinda dijitallesmede oncii bir
firmayiz. Once B2B sayfamiz ve mobil
uygulamamiz ile firmalarin bizimle
uzun yillar ¢alisabilecekleri bir platform
olusturduk. Siparisten ddemeye,
kampanyalardan cari mutabakata kadar
tiim is siireglerini kapsayan kullanimi
basit bu dijital platform tizerinden
firmalar 7/24 hizmet alabiliyor.
Sektorel dergilerle de etkili iletisim
icindeyiz. Gerek 6n kapak ilanlarinda
gerekse sayfalarda roportajlarimizla,
haberlerimizle ya da dergilerin dijital

platformlarinda banner’larimizla

yer aliyoruz. Bugiin de dijital acilig
yapiyoruz. Dijitalde yapacak bircok
projemiz daha var. Dijitale yatirim
yapmaya devam edecegiz ¢linkii
biliyoruz ki ¢agimiz dijital ¢ag” diyerek
sozlerini tamamladi.

Daha sonra sektoriin 6nemli medya
temsilcilerinden B2B Medya, DTK
Dergisi, Enerji ve Tesisat.com ile Termo
Klima Dergisi de Kombi Klima Shop’un
dijital acilisina konusmalariyla destek
verdiler.

Sektorel dergilerin videosunu takiben
Kombi Klima Shop Marka Satig ve
Pazarlama Miidiirii Bedri Mumcu da

sOz alarak; “Pazarlama ve kampanyalar
anlaminda sektorde fark yaratan bir
firmay1z. Bircok marka ve modeli
biinyemizde bulundurdugumuz icin
calistigimiz firmalar miisterilerine

hizl1 gekilde hizmet verebiliyorlar.
Seyahat kampanyasi, altin kampanyasi,
tanigma indirimi kampanyasi gibi bir¢ok
farkli kampanya organize ediyoruz.
Uriin gamimizda 80 marka ve 2.500
modelimiz bulunuyor. Giiniimiizde
zaman ¢ok onemli biz de firmalarimiza
B2B sayfamizdan hizli hizmet vererek
onlarin zamandan tasarruf etmelerini
sagliyoruz. Sektorel derneklerle de
iletisim i¢indeyiz. Derneklerin verdikleri
dijital egitimlere katiliyoruz ve herkesin
de bu egitimlere katilmasini 6neriyoruz.’
dedi.

1)

Sektoriimiiziin onemli dernekleri
Tiirkiye IMSAD, TIMDER,

TIMKODER ve TESIDER y&netim
kurulu bagkanlar1 da dijital agiliga
konugmalariyla destek vererek Kombi
Klima Shop’a yeni ofislerinin hayirlt
olmasini dilediler.

Kombi Klima Shop Mali ve Idari

Isler Miidiirii Mustafa Hatipoglu;
“Tedarikcilerimiz ve bankalarla
kurdugumuz giiclii igbirlikleri var.

Bu sayede kredi kart1 kampanyalari,
DBS ve benzeri finansal ¢coziimler
sunarak pazarin taleplerini en iist
seviyede karsilamaya calistyoruz. Stoklu
calistyoruz boylece is ortaklarimiz

her zaman istedikleri model/markay1
adetli bulabiliyorlar. Tedarik¢ilerimizle
kurdugumuz giiglii isbirligi ile pazarin
dinamiklerini ve ihtiyag¢larini ¢ok hizli
karsiliyoruz. B2B sistemimiz {izerinden
7/24 tahsilat hizmeti sunuyoruz. Bu
sayede is ortaklarimiz miigterilerinin
evinden bile tahsilat yapabiliyorlar.”
dedi.

Kombi Klima Shop’un ¢aligmakta
oldugu tedarikcilerden Argelik, Ariston,
Baymak, Bosch, E.C.A.Emas Makine,
Hogseven, Termoteknik, Sanica ve
Vaillant Group’un degerli yoneticileri
de dijital acilisa katilarak Kombi

Klima Shop ile ilgili diisiincelerini ve
mesajlarini paylastilar.

Ankara Ticaret Odas1 Yonetim Kurulu
Bagkani Giirsel Baran’in da degerli
katilimi ile devam eden dijital agilig, Dr.
Erkan Aydin’in agilig duasini takiben
Kaya Ailesi’nin fertlerince yapilan
kurdele merasimi sonrasinda sona erdi.
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NG KUTAHYA SERAMIK YUKSELEN DEGERLER
ODUL TGRENI REKOR KATILIMLA GERGEKLESTI

NG Kiitahya Seramik'in her yil is ortaklariyla bulustugu “Yiikselen Degerler Odiil Téreni" pandemi
dolayisiyla NG Sapanca Enjoy Otel'de Zoom uygulamasi iizerinden gerceklesti. Tirkiye'de ilk kez
NG Kiitahya Seramik'in 600 kadar is ortagi ile ayni anda Online baglanti kuruldu.

Yeni agilan NG Sapanca Enjoy Otel’de
gerceklestirilen torene, NG Kurucu
Bagkan1 Nafi Giiral, NG Kiitahya
Seramik Yonetim Kurulu Bagkani
Erkan Giiral, Kiitahya Porselen Yonetim
Kurulu Bagkan1 Sema Giiral Stirmeli,
NG Hotels Yonetim Kurulu Bagkani
Hediye Giiral Giir, Kiitahya Porselen
Yonetim Kurulu Bagkan Yardimcisi
Giilden Giiral ile aile iiyeleri katildi.
Ayrica Nafi Giiral'in degerli agabeyi
Giirallar Grubu Yonetim Kurulu Bagkani
Riza Giiral’'da torende yer ald1.

Nafi Giiral: "Arkamizda is degil iz
birakmamiz lazim."

Nafi Giiral, ig ortaklarina cok degerli
ogiitlerde bulundu: “Yiiz agartacak
sonu¢ almak i¢in sag agartmak gerekir.
Yiiz agartacak basarilariniz saclariniz
agardiginda devam ediyorsa iste o
zaman basgarilisiniz. Arkamizda is

degil iz birakmamiz lazim. Krizleri iyi
yonetmeliyiz. Her zaman soyliiyorum
kriz diye bir sey yok onlar hayatin dogal
akist icerisinde karsimiza c¢ikabilecek
seylerdir. Otomobil kullantyorsunuz
mesela beklemediginiz bir anda Oniiniize
kasis ¢ikabiliyor. Beklemediginiz bir
anda kargidan gelen bir hatal1 arac sizi
zor durumda birakabiliyor. Bunlari
atlatmak ve yolumuza devam etmek
zorunday1z.”

Erkan Giiral: “Yeni fabrikamizin adi
29 Ekim Fabrikasi olacak”
NG Kiitahya Seramik Yonetim Kurulu

Bagkani Erkan Giiral ise konugsmasina
2020 insaat sektoriinii degerlendirerek
bagladi.

“NG Kiitahya Seramik Yonetim Kurulu
Baskani Erkan Giiral: “2020’de 6zellikle
Ingaat sektoriinde iiriinlerimizin yok
sattig1 bir donemi yasadik. Pandemi
stirecinde NG Kiitahya Seramik
fabrikalarin1 % 100 kapasiteye ¢ikardik.
Bunun yetmedigini goriince yeni bir
fabrika yatirimi i¢in hemen kollar1
stvayarak yatirim karari aldik. 8 milyon
metrekare ile iiretim saglayacak bu
biiyiik projenin ilk fazini 2021 yilinin
ekim ayinda igletmeye acarak Tiirk
ekonomisinin hizmetine sunmay1
planliyoruz. 15 Temmuz Fabrikamizin
yaninda yer alacak bu fabrikamizin ad1
da 29 Ekim Seramik Fabrikasi olacak.
Birinci fazin tamamlanmasiyla birlikte
hi¢ vakit kaybetmeden ikinci fazin
calismalarina baglayacagiz. 2023 Ekim
ayinda ikinci faz1 ve Cumhuriyetimizin
100. yilinda boyle bir fabrikay: hayata
gegcirerek Tiirkiye'nin tek cat1 altindaki
en biiyiik, en kapsamli, en donanimli
ve en modern fabrikasini Tiirkiye
ekonomisine ve Kiitahya'ya kazandirmis
olacagiz. 2022 yilinda bugiin baslayan
ingaatlarin kabasi seramik is¢iligine
geldiginde bu talep artisinin ¢ok daha
fazla olacagin diisiiniiyorum. Yine bu
stireci “yoklarin satildig1” bir siire¢
haline getirecegiz.”

NG Kiitahya Seramik Yonetim Kurulu

Bagkani Erkan Giiral, ihracatta da
onemli basarilar yakalandiginin

altin1 ¢izdi: “NG Kiitahya Seramik
olarak ihracat bizim i¢in son derece
onemli. Son 5 senenin rakamlarina
baktigimizda pazar payimizi1 % 374
oraninda artirdigimizi gordiik. Gegen
sene diinyanin 79 iilkesinde yer
aliyorduk. Bugiin bu rakami artirmak
icin tiim mesai arkadaslarimizla
birlikte Kiitahya ve iilke ekonomimize
bu ¢aligmalarimizla katki saglamaya
devam etmek i¢in biitiin giiclimiizle
calisacagiz. Uretimimizin Gnemli bir
boliimiinii diinyanin bircok tilkesine
ihrag ediyoruz. NG Kiitahya Seramik
olarak 260 magaza sayisina ulagmig
olduk. 45-50 civarinda yurt diginda
magaza agimiz mevcut. Pandemi
siirecinde magaza aciliglarina da devam
ettik. Bu siirecte actiZimiz magaza
say1s1 28’dir. Biz bunu 20 olarak
planlamistik. Planladigimizin 6tesine de
gecmis olduk.”

Yiikselen Degerler Odiilleri sahiplerini
buldu

Her y1l geleneksel olarak diizenlenen
NG Kiitahya Seramik Yiikselen Degerler
Odiil Toreni’nde ciro siralamasinda ilk
yirmiye giren ig ortaklar1 odiillendirildi.
Ugiinciiliigii Mersin Yiicesoy Seramik,
ikinciligi Kayseri Dekoyap Yap1
kazandi. NG Kiitahya Seramik Antalya
ig ortag1 Opal Yapu ise bir rekora imza
atarak dokuzuncu kez iist iiste Tiirkiye
ciro birincilik 6diiliiniin sahibi oldu.
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ORKA BANYO RUSYANIN EN BUYUK YAPI FUAR
MOSBUILD'TE GOZ KAMASTIRDI

Orka Banyo Rusya'nin en biiyiik yapi fuari MOSBUILD'de
diinyanin dort bir yanindan gelen ziyaretgilerini agirladi.

Banyo mobilyasi sektoriindeki yenilikgi
tasarimlari ve kaliteli iiretimiyle tiim
diinyada fark yaratan Tiirk markasi
ORKA Banyo, 30 Mart — 2 Nisan
tarihleri arasinda Moskova’da
diizenlenen Mosbuild Fuarrnda
diinyanin dort bir yanindan ziyaretgilerle
bulustu. Tasarimi ve fonksiyonelligi
odagina alarak dinamik yapis1 ve

gliclii tiretim kapasitesi ile sektoriinde
yaklasik 30 yillik tecriibe edinen
ORKA Banyo, Rusya’nin en biiyiik yap1
fuar1 Mosbuild’te yenilikg¢i iiriinlerini
goriiciiye ¢cikardi. Her tarza ve banyoya
uyum saglayan tasarimlarla ORKA
Banyo, inovasyonu ve siklig1 banyolarda
bulusturan biitiinlestirici tarziyla dikkat
cekiyor.

Banyolar1 yasanabilir mekanlara
doniistiirmek icin her yil yeni iiriinler
tasarlayan ORKA Banyo, esnek
kullanim alanlarina sahip 6zgiin
tasarimlari ile giiniimiiziin trendlerine
uygun, modiiler, sik ve konforlu
tiriinler tiretiyor. Diinya standartlarinda
kaliteye sahip sik ve fonksiyonel banyo
mobilyalari iiretmenin tist diizey
teknoloji, essiz hizmet ve kaliteli
hammadde kullanimi gerektirdigi

bilinciyle hareket eden ORKA Banyo,
pandemi ile birlikte degisen kosullara
uyum saglayarak ve gerekli 6nemleri
alarak fuar organizasyonlarina devam
ediyor. Rusya’nin en biiyiik yap: fuari
Mosbuild’te ORKA Banyo Adria,
Bonito, Lisbon, Design, Dream, Utla,
Capetown, Diiden, Style ve Knidos
tirtinleri ile ziyaretgilerini karsiladi.

ORKA Banyo Genel Miidiirii Nalan
Yilmaz “Diinya markasi olma

stirecinde Rusya bolgesi firmamiz icin
onemli bir pazar. Mosbuild fuarindan
beklentimiz, iiriinlerimizi fuarda
potansiyel miisteriler ve nihai tiiketiciler
ile bulusturmak ve yeni isbirlikleri
gelistirmekti. Bu anlamda verimli bir
fuar gecirdik.” dedi.

Yeni nesil banyolara ORKA imzasi
Ozgiin tasarim ¢izgisiyle yeni

nesil banyo trendlerine yon veren
yenilik¢i Tiirk markast ORKA

Banyo, Milano’daki ofisi Aksu/Suardi
ile basaril1 tasarimlara imza atan
tasarimci Sezgin Aksu ile bugiiniin
banyolarin1 tasarlamaya devam ediyor.
ORKA Banyo i¢in tasarladigi ‘Boxes
Koleksiyonu’'ndan sonra 2021°de satisa

sunulacak yeni koleksiyonlar gelistiren
tasarimel Sezgin Aksu, “Banyolar
onemsemedigimiz, gormezden
geldigimiz, kendi haline biraktigimiz
bir alan degil, 6ne ¢ikardigimiz bir
yasam alani haline geliyor. Banyoda
tasarim algis1 ciddi bir oranda
yiikseliste. Bir tasarimci olarak bunu
gormek heyecan verici.” dedi.

Teknolojiyi tasarimla bulusturan lider
Tiirk markasi

Banyo mobilyasi sektoriinde gelistirdigi
kaliteli, tasarim odakli, cevreci ve
fonksiyonel iiriinlerle ORKA Banyo,
tiretim faaliyetlerini gergeklestirdigi
Diizce’deki ileri teknoloji fabrikasinda
240 kisiyi asan istihdamai, giiclii

ihracat yapilanmasi ile alaninda

sektor lideri olarak hizmet veriyor.
Pandemi siirecine ragmen 2020 yilinda
tamamlanan 20.000 m? lojistik merkezi
ve showroom’u ile toplam kapali alanini
40.000 m* ¢ikaran ORKA Banyo, 2021
yilinda da makine yatirimlarina devam
ediyor. Yillik ortalama 540 bin modiil
banyo mobilyasi iiretimi gerceklestiren
marka, Tiirkiye’de 81 ilde 450°den fazla
sat1s noktast ile tiiketicisiyle bulusuyor,
85 iilkeye ihracat gergeklestiriyor.
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PIMTAS PLASTiK URETEN KADIN PLATFORMU
PROJESIYLE DAHA GUGLD

PIMTAS Ureten Kadin Platformu kapsaminda
Gebze'deki tesislerinde girisimci kadinlar ve kamu yetkililerini agirladi.

PiMTAS, Ureten Kadin Platformu

Projesi kapsaminda Gebze’deki tesisinde

girisimci kadinlar1 ve kamu yetkililerini
agirladi. 30 Mart 2021 tarihinde

PIMTAS Yonetim Kurulu Baskan1 Samil

Tahmaz’in ev sahipliginde gerceklesen
etkinlikte projenin 6nemi iizerinde
durularak kadinin is hayatina dahil
olmasinin tasidig1 degere isaret edildi.

PIMTAS’1n topluma deger katan

calismalarina bir yenisini daha ekleyerek
hayata gecirdigi Ureten Kadin Platformu

projesinin toplantisina Opet Yonetim
Kurulu Bagkani Nurten Oztiirk, Gebze
Kaymakam1 Mustafa Giiler, Tuzla
Belediye Bagkan Yardimcisi Tiilay
Kalav, Kocaeli Sanayi Odasi1 Kadin
Girisimciler Bakani Dilek Cinar ve
Sanayi Bolgesi yoneticileri katilim
saglad1. Etkinlik kapsaminda s6z

alan Pimtas Ar-Ge Miidiirii Ozlem
Kozankurt: “Kadin girisimciligini,
ireten kadin platformunu temel alan bu
etkinlik hem farkindaliin artmasina
hem de karsilikli iletisim i¢inde
fikirlerin paylasilmasina biiyiik katki
sagladi. Burada yapilan fikir ve bilgi

aligverigleri herkes icin ufuk agici,
cesaretlendirici bir iklim olusturdu.
Bu anlamda kadin girisimciliginin
arttirilmasi noktasinda biitiin
calismalar1 ¢cok degerli buluyorum.”
dedi.

Ozlem Kozankurt ayrica; ‘Kadinin
girisimcilikte, sosyal hayatta ve
politikada giiclenmesi, tireten kadin ile
toplumsal cinsiyet esitligin saglanmasi
heyecaniyla calisiyoruz. Ureten Kadin
Platformu projemizin, yeni fikirleri
ile genglere ve kadinlara 151k olma
yolundayiz. “Evden Cik Yolun A¢ik™
projesi ile kadinlar1 sahaya cagiriyor
“Mabhalle Kumbara’ projesi ile
ihtiya¢ sahiplerine yonelik ¢alismalar
gelistiriyor ve “Mutfagim Biitcem™
projesi ile caligmayan kadinlarin ev
ekonomilerine katki saglamalarini
hedefliyoruz. ‘Goren Gz’ projesi

ile gorme engellilere, ‘Sinirsiz
Wireless’ projesi ile genglere destek
olmaya calistyoruz. Ayrica KOBI’lere
yonelik basta fuar ve tanitim destegi
olmak iizere bir¢cok proje gelistiriyoruz.”
diye belirtti.

Kamu ve 6zel sektoriin kadin
girigsimcilerden iiriin ve hizmet almasinin
iilkenin ekonomik ve sosyal gelisimine
katki saglayacagini ifade eden Ozlem
Kozankurt, “Tiirkiye’nin her bolgesinde
faaliyet gosteren iireten kadin ile giiclii
ve etkin bir dayanigma saglanacak.

Ayni zamanda iireten kadin platformu
girisilecek yeni projeler icinde bir zemin
niteliginde olacak™ dedi.

PIMTAS Yonetim Kurulu Bagkani Samil
Tahmaz ise konusmasinda su sozlere

yer verdi: “Gergeklestirmis oldugumuz
etkinligin kadinlarimizin ekonomiye
katki saglamasinda ¢ok onemli bir rol
oynadigina inaniyoruz. Bu anlamda
elbirligi ile is diinyasinda olan Kadin
Girisimcilerle gergeklestirecegimiz

projeler icin de giiclendirici ve tamamlayict

bir gii¢ teskil ettigini diistiniiyoruz.
Bu projeler ile is kadinlarimizin
giiclendiklerini, iglerinde bagariya

ulastiklarini ve diger kadinlarimizin oniinii

acmak i¢in ¢alistiklarini gérmekten biiyiik
memnuniyet duyuyoruz. Etkinligimize
katilan herkese tesekkiir ederim, yeni
ufuklarda bulugmak dilegimle.”
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SILVERLINE ONLINE GERCEKLESEN IS ORTAKLARI
TOPLANTISINDA 2021 “IYI GELECEK" DED|

'lyi Gelecek' mottosu ile Tiirkiye ve diinya genelindeki tiim bayilerini online platformda agirlayan Silverline
Ankastre, daha dnceki yillarda yiiz yiize gerceklesen is ortaklari bulugsmasini ilk kez online olarak
gerceklestirdi. Yaklasik 750 kisinin katildigi toplantida yonetim ekibi 2021 hedeflerini paylasti, ardindan
ekonomist Prof. Dr. Emre Alkin Covid-19 pandemisi gdlgesinde diinyadaki ekonomik gelismeleri ve

Yaklagik 1.800 kisilik istihdami, y1lda
ortalama 1,5 milyon adetlik tiretimi,
tasarim ve teknolojiyi bulusturdugu ve
uluslararasi odiillerle tescilledigi tirtinleri
ile Tiirkiye’de ve diinyada ankastre
sektoriiniin lider markalar1 arasina giren
Silverline, Covid-19 pandemisi nedeni
ile her y1l yiiz yiize gerceklestirdigi

ig ortaklar1 bulugsmasini bu y1l online
olarak gerceklestirdi. Dijital platform
lizerinden bayilerine seslenen yonetim
ekibi, 2020°de ger¢eklesen faaliyetleri ve
2021’de hedeflerini aktardi. Marka, tiim
is ortaklarinmi giiclii biiytime sinyalleri
verdi.

“lyi Gelecek” mottosuyla gergeklesen
ve yaklagik 750 is ortaginin katildigi

atilmasi gereken adimlari aktardi.

toplantida konusan Silverline Ankastre
Yonetim Kurulu Bagkani1 ve CEO
Mustafa Lagin “Zorlu pandemi
doneminde birbirimizden ayr1 kalsak da
tiim zorluklara ragmen Silverline ailesi
olarak pes etmedik, her zaman daha
iyisi i¢in ¢alistik ve basardik. Krizlerden
hep biiyiiyerek ¢iktik, 2020 yilinda
yasanan pandemi siireci de bizim icin
biiyiime y1l1 oldu. Haziran ayi itibar1

ile yasanan talep patlamasina en hizli
sekilde cevap vererek sektordeki iiretim
gliciimiizii ortaya koyduk ve pazar
payimizi artirdik. Simdi bazi sozler
verme zamani. Biz, iiretim tedarik, tiriin
konularin1 merkezden c¢ozeriz, siz yeter
ki bizim hedeflerimize, heyecanlarimiza
ortak olun. Bu yilin sonunda

hedefledigimiz 2 milyon adet liretim
hedefimizi birlikte gerceklestirelim. 2021
icin hedeflerimiz ve planlarimiz biiyiik.
Yatirim yapmaya devam edecegiz,
tiretim teknolojilerini ve kapasitemizi
biiyiitecegiz. Havalandirmaci
kimligimize, firin ve ocak iiretimi ile
pisirici kimligini ekledik. 2021 yatirim
yil1 olacak ve hepimize ‘Iyi Gelecek’
dedi. Sunumlarin ardindan 2020’de en
iyi ciro yapan ve 6diil kazanan bayilerin
aciklanmasindan sonra ekonomist

Prof. Dr. Emre Alkin bulugmaya

online baglanarak, Covid-19 pandemisi
golgesinde diinyadaki ekonomik
gelismeleri aktardi ve bu donemde hizli
dijitallesen ve katma deger yaratan
sirketlerin biiyiiyeceginin altin1 ¢izdi.
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2020'YI BASARILI IS SONUGLARI il___E TAMAMLAYAN
VAILLANT 2021'E GUGLU GIRDI

Iklimlendirme sektoriiniin 6ncii
markalarindan Vaillant Tiirkiye, her

yil yetkili saticilar ile bir araya geldigi
geleneksel Is Ortaklar1 Toplantisi'ni

bu y1l koronaviriis sebebiyle dijital
platformlar iizerinden gergeklestirdi.
“Farklisin Farkinda misin?” slogani

ile diizenlenen toplantiya Tiirkiye
genelindeki tiim Vaillant Tiirkiye
yetkili saticilari ile Vaillant Tiirkiye
calisanlarindan olusan 355 kisi katilim
gosterdi. Vaillant Group Tiirkiye
CEO’su Alper Avdel, Vaillant Group
Tiirkiye Satistan Sorumlu Genel Miidiir
Yardimcist Erol Kayaoglu, Vaillant
Group Tiirkiye Pazarlamadan Sorumlu
Genel Miidiir Yardimcist Ufuk Atan,
Vaillant Tiirkiye Pazarlama Direktorii
Hazim Bumin ve Vaillant Tiirkiye Satig
Direktorii Fatih Aylr'nin katilimiyla
diizenlenen toplantida Vaillant
Tiirkiye’nin pandemi nedeniyle zorlu
gecen 2020 yilinda, yenilikei bakis acist
ve dijitallesmeye yonelik yatirimlari
sayesinde elde ettigi basarilar aktarilarak
2021 hedefleri aciklandi.

300 m*lik dev bir sahneden 4K
kalitesinde canli yayinlanan toplanti
Burcu Esmersoy ve Kadir Copdemir’in
moderatorliigiinde gergeklestirildi.
Toplant1 acilisinda konusma yapan
Vaillant Group Tiirkiye CEO’su Alper
Avdel, firma olarak hayata gegirilen
yeni yapilanma siireci ile daha efektif
bir ¢alisma modeline ge¢is yaptiklarina
degindi. Avdel, “Vaillant Group
Tiirkiye olarak miisteri deneyimini
onceliklendirerek pazarda yarattigimiz
farki bir adim daha ileri tagidik. Bu
kapsamda hayata gecirdigimiz “Miisteri
Odakli Organizasyon Projesi” ile grup
biinyesinde yer alan Satig ve Pazarlama
Departmanlarinda organizasyonel
degisiklikler gerceklestirdik. Yilbast
itibariyle girdigimiz yeni donemde
miisteri ve piyasa odakliligimizi
gelistirerek daha cevik bir yapiya
ulagsmay1 hedefliyoruz” dedi.

Yeni donemde “Farklisin Farkinda
misin?” slogani ile geleneksel basarinin
otesine gecmeyi hedeflediklerini dile

getiren Avdel, “Koronaviriis etkisiyle
yasam bicimlerimizden aligveris
davraniglarimiza kadar kokten degisim
gecirdigimiz 2020 yilini, giiclii dijital
altyapimiz ile zamaninda ve etkili karar
alma kabiliyetimiz sayesinde basariyla
tamamladik. Kombide grup olarak
liderligimizi koruduk. 2020 yilinda
kombi bagta olmak iizere ana iiriin
gruplarimizda 6nemli artiglar elde ettik.
Yeni is kollarimizda hizli biiytidiik.
Kaskad satiglarimizi 2 katina ¢ikardik.
Is1 pompast satigtmizi % 50 seviyesinde
artirdik. Biitlin bunlarin yani sira
miisteri memnuniyetimiz yine % 90’
iizerinde gerceklesti. 2021 yil1 bizim i¢in
bir doniim noktasi. Yeni bir organizasyon
yapimiz, yeni projelerimiz ve yeni
iirtinlerimiz ile bu y1l i¢in oldukg¢a
heyecanliy1z” diye konustu.

“Giiclii bir takim olarak yarattigimiz
sinerjiyle basarimizi siirdiirecegiz"
Vaillant Group Tiirkiye Satigtan
Sorumlu Genel Miidiir Yardimcist Erol
Kayaoglu toplantida yaptig1 konugmada,
2021 yilinda farkindalik yaratmay1
hedefledikleri alanlarin altin1 ¢izdi.
Kayaoglu, “2021 yilina “Farkinda olmak
ayricaliktir” diyoruz. Bu yil sundugumuz
ayricaliklar noktasinda farkindalik
yaratmaya, temkinli bir iyimserlik
icinde isimize daha fazla odaklanmaya
devam edecegiz” ifadelerini kulland1.
2020’de miisterilerine kesintisiz hizmet
vermeye devam ettiklerini ve bunun
sonucunu aldiklarini belirten Kayaoglu,
“2020’de 25 bin yeni miisteri baglantisi
kurduk. 15 ilde 17 kampanya ile
hedeflerimizin oldukga izerinde satig
adetlerine ulastik. Pandemi doneminde
cok hizli bir sekilde evden caligma
sistemine gecirdigimiz 250 kisilik cagr1
merkezimiz ile 7/24 hizmet verdik,
vermeye de devam ediyoruz. 200’u
agkin servis teknikerimizle gerekli
mesafe ve hijyen sartlarini saglayarak
sahada olmayu stirdiirdiik. Bu donemde
glictimiizii ortaya koydugumuz en
onemli noktalar pandemiye hizla uyum
saglayarak kesintisiz devam ettirdigimiz
cagri merkezi ve servis hizmetleri oldu.
Satigta basar1 her zaman ekip isidir.

Giiclii bir takim olarak yarattigimiz
sinerjiyle basarinin 2021 yilinda da bize
gelecegine inaniyoruz” dedi.

“Inovasyonu ve yaraticihgi temel alan
goziimler sunacagiz"

Vaillant Group Tiirkiye Pazarlamadan
Sorumlu Genel Miidiir Yardimcis1 Ufuk
Atan toplantida yaptig1 konugmada, tiim
aksiyonlarda miisteriyi onceliklendirerek
hareket ettiklerini soyledi. Atan,
“Odagimiz her zaman oldugu gibi
miisterilerimiz. Bu anlamda bu yi1l ¢cok
daha proaktif olacagiz. Biitiinsel bir
yaklasim sergileyerek is ortaklarimizla
birlikte hem geleneksel hem de yeni

is alanlarinda daha odakli hareket
edecegiz. Veriye dayali hareket ederek
inovasyonu ve yaraticilig1 temel alan
¢oziimler sunacagiz” dedi. Marka
iletisim yatirimlarini artirarak bu yil

da siirdiireceklerini dile getiren Ufuk
Atan, “Vaillant Fit ve Vaillant Club
sadakat programimiz basariyla devam
ediyor. Dijitallesme giintimiizde artik
bir mecburiyet. Bu dogrultuda 6zellikle
bu alandaki 6nceliklere ve miisteri
deneyimine yatirim yapiyoruz. Marka
iletisimi alaninda 2020 yilinda sektorde
rekor olabilecek yatirimlar yaptik. 2021
yilinda da bu iletigimi arttirarak devam
ettirmeyi hedefliyoruz. ” ifadelerini
kulland1.

2020'nin yildiz yetkili saticilarina odiil
Online toplantida 2020 yilinda basarili
is sonuglarina ulasan yetkili saticilar
odiillendirildi. Yetkili saticilarin
“Performans”, “VRF”, “Yenilenebilir
Enerji”, “Kurumsal Yetkili Saticr”,
“Ttiiketici Memnuniyeti” “Vaillant Club
Tiiketici Kampanyas:” kategorilerinde
odiillendirildigi torende “2020 Yilt
Odiilleri” kapsaminda ciro siralamasina
gore her bolgenin ilk 3 yetkili saticis1 da
aciklanarak kendilerine 6diilleri takdim
edildi. “Aday Takim1” siralamasinda
Tiirkiye’'nin ikinci 11 Vaillant

yetkili saticis1 ve “Kalite Takimi”
siralamasinda ise Tiirkiye'nin ilk 11
Vaillant yetkili saticisina canli baglanti
gerceklestirilerek keyifli bir sohbet
esliginde odiilleri verildi.
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VitrA'YA JAPONYA'DAN MUKEMMELLIK ODULU

VitrA, kuruluslarin tretimde yiiksek verimlilik ve kalite elde etmesini saglamak amaciyla faaliyet
gosteren Japonya merkezli JIPM (Japan Institute of Planned Maintenance) tarafindan verilen
TPM Miikemmellik Odili'ni almaya hak kazand.

Eczacibas1 Yap1 Gereclerinin 6ncii
markasi VitrA, kuruluglarin iiretimde
yliksek verimlilik ve kalite elde etmesini
saglamak amaciyla faaliyet gosteren
Japonya merkezli JIPM (Japan Institute
of Planned Maintenance) tarafindan
verilen TPM Miikemmellik Odiilii’nii
almaya hak kazandi.

VitrA’nin Boziiyiik’teki seramik saglik
gerecleri liretim tesislerinde “Toplam

Uretken Bakim Yonetimi” olarak
2015 yilinda baglatilan ¢aligmalar,
daha sonra biitiin siiregleri kapsayacak
sekilde genigletildi. Toplam Verimli
Bakim Yonetimi (TPM) olarak
tanimlanan caligmalar kapsaminda
tiretim, kalite ve tiim is siireclerinde sifir
hatay1 amaglayan VitrA, bu alandaki
yetkinlikleri ve siire¢ iyilestirmedeki
kararliligiyla sektoriiniin kalite
kriterlerini belirlemeye devam ediyor.

Konuyla ilgili aciklama yapan Eczacibasi
Yapi Gerecleri CEO’su Ozgen Ozkan,
“Kalite, ¢ok fazla soziinii etmedigimiz,
kurumumuzun DNA’sina isleyerek

adeta refleks haline gelmis bir deger.
Att1gimiz her adimda dogal olarak
degerlendirdigimiz bu vazgecilmez
kriteri, uluslararasi standartlar
dogrultusunda tescil eden TPM
Miikemmellik Odiilii icin, tim VitrA
caligsanlarini goniilden kutluyorum” dedi.

VitrA'NIN EN YEN| KAROLARINA,
TASARIMIN EN ESKI ODULU

VitrA'nin en yeni karo serilerinden Atelier 01,
diinyanin en eski ve prestijli tasarim odiillerinden Red Dot'i aldl.

VitrA Tasarim Ekibi’'nden Tuba
Biiyiikkaraduman’in imzasin1 tagiyan
Atelier 01 karo serisi, tistiin tasarim
kalitesiyle Red Dot: Product Design
2021 kapsaminda odiile layik goriildii.
“Malzeme ve Yiizey” kategorisinde
odiillendirilen Atelier 01 karo
koleksiyonu, 20. yiizyilda tasarim

ve mimariye yon veren Bauhaus
akimindan ilham alan geometrik
formlariyla, her seferinde 6zgiin

bir tasarim yapilmasina olanak
taniyor. Hem yer hem de duvarlarda
kullanilabilen karolar, ¢evre dostu
Ecolabel ve GREENGUARD
sertifikalariyla da dikkat ¢ekiyor.

EDIDA, Design Innovation, Design
Plus, Good Design, Iconic Awards,
Interior Innovation, iF, Plus X, Red

Dot, Wallpaper gibi diinyaca iinlii
tasarim ve inovasyon odiillerine sahip
VitrA iiriinlerinin %601, kurumun
biinyesindeki tasarim ekipleri tarafindan
gelistiriliyor.



TURK YTONG, 2021TDE KESINTISIZ URETIM ICIN
BIRLIKTE BASARIYA ODAKLANDI

Tirk Ytong, 50. Ytong Yetkili Saticilar Toplantisi'ni online canli olarak diizenledi. “Diinden Yarina Daima
Yan Yana" temasiyla gerceklestirilen toplantida Tiirk Ytong Yetkili Saticilari ve Satis Pazarlama Ekibi,
2021 yiliigin belirledikleri hedefleri paylastilar.

Ytong Yonetim Merkezi'nden

canli yayinlanan 50. Ytong Yetkili
Saticilar Toplantisrnda 2020 yilinin
degerlendirmesi yapilarak, sirkete

ve sektore iligkin bilgiler paylasildi.
Sunuculugunu Kadir Copdemir’in
iistlendigi etkinlikte, Ytong’un ilk
Yetkili Saticilarindan Cemal Akkanlar
ile bir soylesi gerceklestirildi. Yilin en
bagaril1 sonuglarina imza atan Denizli,
Bursa ve Istanbul’daki Yetkili Saticilar
canli yayina konuk olarak odiillerini
aldilar. Toplantida ayrica Ytong ile uzun
yillar ig birligi yapan yetkili saticilar ile
2020 yilinda basarilara imza atan yetkili
saticilara odiilleri verildi.

Yonetim Kurulu Bagkan1 Fethi
Hinginar yaptig1 konusmada 2020 y1lin1
degerlendirerek, insaat sektoriiniin

son yillarda yasadig1 zorluklara

salgin hastaligin da eklenmesiyle tiim

sektorler gibi olumsuz etkilendigini
soyledi. Pandeminin basindan itibaren
fabrikalarda tiretime araliksiz devam
ettiklerini sozlerine ekleyen Hinginar,
“Ald1g1miz tedbirler sayesinde 2020
yilinin biitiin olaganiistii zorluklarina
kars1 bugiin Tiirk Ytong olarak
sapasaglam ayaktay1z ve 2021 y1l1 i¢in
de gelecege giivenle bakmaya devam
ediyoruz. Gelecege 151k tutacak, bizleri
ve iilkemizi daha iyiye tastyacak
projelerle basarilara yol alacagimiz bir
donem i¢in haziriz.” dedi.

Fethi Hinginar, Tiirk Ytong’un Yetkili
Saticilartyla birlikte 50. toplantiya imza
atryor olmasinin 6nemine deginerek
“Bu sene Cumhuriyetimizin 98. yilini
kutlayacagiz. 98 yilin 58’inde Tiirk
Ytong olarak bayragimizi gururla
tasidik ve bu iilkenin en giivenilir
kurumlarindan biri olduk. Attigimiz

adimlarla hep oncii olduk, lider olduk,
cagdas yagamin simgesi olduk. Sizlerle
birlikte biiyiik bir aile ve sektoriimiiziin
amiral gemilerinden biri olduk. Firtinaly,
dalgali denizlerde savrulmadan yan yana
yol aldik, almaya da devam edecegiz.”
dedi.

Genel Miidiir Yardimcist Tolga Oztoprak
da konugmasinda insaat sektoriine iliskin
onemli gostergeleri ve 2020 yil1 satis
pazarlama faaliyetlerini degerlendirdi.
2021 yil1 i¢in belirlenen hedefleri

paylast1.

Konugmalarin ardindan yapilan 6diil
toreninde ise 5 ile 35 yil arasinda
degisen siirelerde Ytong yetkili saticisi
olan girketlere kidem plaketleri verildi.
Ayrica 2020 yilinda satig basarilarina
imza atan yetkili saticilar 6diillendirildi
ve plaketleri verildi.
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EKONOMIK BELIRSIZLIK
KOSULLARINDA DEGISEN
PAZARLAMA STRATEJILERI

Covid-19’un kiiresel piyasalarda
olusturdugu belirsizlik tiim diinyay1
sarsmaya devam ederken, belirsizligin
yatirimlar, ekonomik biiyiime ve
tiikketim iizerindeki olumsuz etkileri

de her gecen giin artiyor. Bu olduk¢a
zor ve beklenmedik siirecte neredeyse
kiiresel ekonominin tamaminda
tiretim ve istihdamda biiyiik sorunlar
yasaniyor. Koronaviriis salgininin
diinyada yarattig1 belirsizlik ve panik
ortaminin, ekonomilerdeki arz ve talep
yonlii iyilesmenin beklenenden ¢ok daha
yavag ve uzun siirmesine neden olacagi
anlagiliyor. Tiim bu gelismelerin dogal
bir sonucu olarak tiiketim talebinin
diismesiyle ekonomilerin daralmasi
sonrasinda firmalarin nakde olan
ihtiyacinin yiikselmesi, finansman
dengelerini de bozuyor.

Ekonomik kosullarin 6nceden
ongoriilebilmesi pazarlama
faaliyetlerinin yiiriitiilmesi agisindan
son derece 6nemli. Buna gore pazarlama
kararlarinda giiclii bir pazarlama bilgi
sistemi ile mevcut pazar kosullarinin

ve tiiketici davraniglarinin 6nceden
bilinmesi halinde pazarlama yonetimi
acisindan bir belirlilik durumu

s0z konusu oluyor. Ayn1 zamanda
pazarlama kararlarinin sonucuna iligkin
yeterli pazar bilgisi varsa pazarlama
faaliyetlerinin siirdiiriilebilirligi ve
basarisi icin gerekli belirlilik ortaminin
devam ettigi soylenebiliyor. Bu

itibarla; Covid-19 kosullarinda oldugu
gibi ekonominin i¢inde bulundugu
dinamiklerin niteligi, pazarlama
programinin hedeflerine ulagmasinda
birinci derecede belirleyici oluyor.
Goriildiigii iizere, biiylime ve karliligin
igletmelerin varligini stirdiirebilmeleri
icin esas oldugu gerceginden hareketle,
tiikketicilerin mevcut yeni normalde
tilketim aligkanliklarina bir an 6nce geri
donebilmeleri hayati bir 6nem tasiyor.

Gelecekte de yeni tiirleriyle karsilagma
ihtimalimizin bulundugu viriislerle
miicadelenin ve saglik sisteminin her sey
demek oldugu bu yeni ¢agda, igletmeler

oncelikle ayakta kalabilmeyi basarmali
ve ardindan faaliyetlerini yeni normale
gore yeniden tasarlayabilmelidir. Bir
bagka ifadeyle; isletmelerin diinya
ekonomisinin tamamin1 doniistiiren

bu gelismelerin disinda kalabilmeleri
miimkiin degildir. Su hilde; isletmeler
isten ¢ikarmalar ve iflas riskine karsi
giinliik yagsamu biitiiniiyle etkileyen bu
olusumlar1 dogru okuyarak kendilerini
yeni diizene adapte edebilmelidir.
Salginin ilanindan bu yana is yapma
bi¢imlerinde kullanimi artan dijital
teknolojiler ve yasanan dijitallesme
karsisinda isletmelerin pazarlama
program, strateji ve uygulamalarinda
radikal degisimlerin yaganmasinin
kacinilmaz oldugu anlasiliyor.

Diinya Bankast’nin analizlerine

gore pandemi nedeniyle gelismekte
olan iilkelerin ¢cogunlugunda son 60
yilin en diisiik ekonomik biiyiimesi
yasanirken, kisi bas1 gelirlerde de
diisiisler bekleniyor. Bu tahmine gore;
kiiresel ekonomi 150 yilin dordiincii
biiyiik ekonomik daralmasini yasarken,
ayn1 zamanda ekonomiler 2. Diinya
Savasr’'ndan bu yana en kapsamli
resesyonu deneyimlemis olacaktir.
Ayrica olusacak kiiresel dl¢ekte
kiigiilme, tiiketici gelirlerinde biiyiik
diisiise neden olurken, talebin daha da
azalmasi ekonomik belirsizligin daha da
artmast anlamina gelecektir.

Post-pandemik donemde bugiin ve
gelecekte pazarlamayi etkileyen ve
pazarlamaya muhtemelen farkli bir yon
verecek olan gelismeler, ayn1 zamanda
mevcut ekonomik iligkiler sistematigini
ve tiiketim bi¢imlerini doniistiirecek
olan yeni bir gercekligi ortaya ¢ikarryor.
Post-pandemik siirecin i¢cindeki bu
yeni normal, pandemi sonrasinda farkl
bir pazarlama diinyasina isaret ediyor.
Pazarlama yaklagiminda goriilen bu
yeni gelismeleri anlayabilmek icin
pazarlama ¢evresindeki degisimlerin
cok iyi analiz edilerek yorumlanmasi
gerekiyor. Pazarlama yonetiminin
kontrolii disinda kabul edilen ¢evresel

PROF. DR. SERDAR PIRTINi

Marmara Universitesi

Isletme Fakilltesi
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faktorlerin bugiin birinci giindemi

yeni tip koronaviriis krizi olurken,
salgin yaln1z bir saglik sorunu olmanin
cok otesinde uluslararasi capta bir
ekonomik belirsizlige dogru evriliyor.
Boylesine hizli bir sekilde kiiresel
boyut kazanan c¢evresel etki kargisinda
igletmeler ancak mevcut gelismelere
gore dizayn edilmis giiclii pazarlama
politika, strateji, plan ve programlari ile
kendilerini koruyup krizin istesinden
gelebilirler.

Pandeminin tamamen ortadan
kalkacag1 zamana iligkin olarak
yasanan belirsizlik, igletmelerin
pazarlamada stratejik akli kullanarak,
eldeki olanaklarla kosullar1
ortiigtiirebilmelerini zorunluluk

haline getiriyor. Buna gore; isletmeler
pazarlama stratejisini kurarken, yarinin
diinyasin1 ongorerek, ellerindeki
olanaklarin dijital teknolojiler,

mevcut kosulun da koronavirtis

salgini oldugunu asla akillarindan
cikarmamalidir. Tiirk isletmeleri olarak
kiiresel pazarlarda gelecegin pazarlarini
yonetmek ve kazanmak igin stratejik
diisiinmeli ve ¢ag1 dogru okuyamaz,
stratejiyi yanlis kurarsak asla basariya
ulagsamayacagimizi bilmeliyiz. Bu
nedenle, stratejik diisiinme ve stratejik
Ongorii, pazarlama stratejisinin ve

buna bagli olan isletme performansinin
olmazsa olmazlar1 olarak, bugiin
gecmiste oldugundan daha giiclii olarak
on plana cikiyor.

"PAZARLAMA YAKLASIMINDA GORULEN BU YENI GELISMELER
ANLAYABILMEK IGIN PAZARLAMA GEVRESINDEKI DEGISIMLERIN
COK 1Yi ANALIZ EDILEREK YORUMLANMASI GEREKIYOR!
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B2B MARS'TAN
B2C VENUS'TEN

Pazarlama literatiiriinde iiriinler

iki gruba ayrilirlar: Hizmetler ve
Mallar... Bir takim insani ihtiyaclar1
karsilamasina ragmen elle tutulup
gozle goriilmeyen fakat insanlara fayda
saglayan faaliyetlere “hizmet” ad1
verilir. Hizmetler insan ihtiyaclarinin
giderilmesi ve yagamin kolaylastirilmasi
icin insanlar tarafindan iiretilir

ve organize edilirler. Uretildikleri

anda tiiketilmeleri sdz konusu olan
tasimacilik, haberlesme, turizm gibi
beseri faaliyetler ve miisteriye sunulan
bakim, onarim, montaj vb. faaliyetler
“hizmet” olarak adlandirilir.

Buna karsilik insanlarin maddi
ihtiyaclarimi gideren, fiziksel dzellige
sahip olan iiriinlere “mal” denir. Mallar
da kendi icerisinde “dayanikli ve

CLINT3

dayaniksiz mallar”, “tamamlayici ve
ikame mallar”, “menkul ve gayrimenkul
mallar”, “boliinebilen ve boliinemeyen
mallar”, “asli ve bagli mallar” gibi alt
gruplara ayrilmaktadir. Ama literatiirde
mallar ile ilgili en 6nemli ayrim
“Tiiketim Mallar1” ile “Uretim Mallarr”
arasindaki ayrimdir ki, bu yazinin
konusunu da bu farkli tipteki mallarin
marka yonetimindeki farkliliklar

olusturmaktadir.

Ihtiyaclar1 dogrudan dogruya
kargilayabilen mallara “Tiiketim
Mallar1” adi verilir. Grnegin; ekmek,
peynir, bisiklet gibi iiriinler tiikketim
mallaridir ve miisterisi tiiketicilerdir.

Bu tip iiriinlere pazarlama literatiiriinde
“B2C” yani “Business to Consumer”
(iireticiden tiiketiciye) ad1 verilmektedir.
B2C mallarda nihai tiiketici hedeflendigi
icin marka yonetimi ve pazarlama
iletisimi daha 6nem kazanmaktadir.
Ihtiyaglar1 ancak dolayli olarak
karsilamaya yarayan lriinlere ise
“Uretim Mal” denir. Bu tip mallara

da kisaca “B2B” yani “Business to
Business” (iireticiden iireticiye) ad1
verilmektedir. Bu tip mallar diger
iirlinlerin, yani farkli mal ve hizmetlerin
iiretimine girdi teskil ederler. Ornegin;
pamuk, pamuk ipligi, dokuma tezgihi,

torna makinesi, ham demir gibi... B2B
mallarda miisteri kitlesi gorece kiiciik
bir topluluk oldugu i¢in ne yazik ki
markalama faaliyetleri ve pazarlama
iletisimi genelde ihmal edilmektedir.

Bir de hedeflenen kitleye gére hem B2B
hem de B2C olarak tanimlanabilecek
mallar vardir ki tesisat ve ingaat
malzemeleri tam da bu gruba giren
mallardir. Bu tip iirlinler hem insaat
sektoriinde konut iiretimi yapan
sirketlere satilarak B2B karakterini
tagirlar, hem de evindeki iiriinleri
yenilemeyi hedefleyen nihai tiiketiciye
arz edilirler ki bu durumda da bir B2C
mal1 goriiniimiindedirler. Ayni marka
ile satilan bir iiriiniin, sunuldugu hedef
kitleye gore B2B ve B2C kanallarinda
farkli marka stratejileri ile rekabet
etmesi gerekir. Sadece liretim mal
olarak diger iiretici sirketlere sunulan
markalarin e§er miimkiinse mutlaka
B2C iiriinii olarak nihai tiiketicilere de
arz edilmesine ¢aba gostermek gerekir,
¢linkii bu durumda ayn1 malin karhilik
oran1 B2B’ye gore ¢ok daha yiiksek
olacaktir.

Tiiketicilere hitap eden B2C Marka
[letisimi faaliyetlerini bir bagka

yaziya birakarak, bu yazimizda

B2B Marka Iletigiminin, “Tesisat ve
Insaat Malzemeleri” piyasasinda nasil
tasarlanmasi gerektiginin birazcik daha
detayl1 bir sekilde lizerinde duralim.
Genelde endiistriyel iiriinlerin 6zelde
de tesisat ve ingaat malzemelerinin
pazarlanmasinda;

- hedef kitle daha kiigiik

- satig miktarlar1 daha fazla,

- fiyat ve iskontolar 6n planda,

- temel rekabet unsuru da miisterilere
sunulan yarar ve giiven

oldugu i¢in markanin konumlandirmasi
ve iletigsiminin de buna gére yapilmasi
gerekmektedir. Tesisat ve insaat
malzemeleri lireticileri ve bayilerinin,
ingaat gibi ¢cok dinamik ama krizlerden
cabuk etkilenen bir sektore hitap
ettikleri i¢in yarattiklart markanin
tutundurulmasinda da ekonomik

DR. SELGUK TUZCUOGLU

Bahgesehir Universitesi

Muhendislik ve Doga Bilimleri Fakdltesi

Ogretim Uyesi

selcuk tuzcuoglu@eas.bau.edutr

degiskenleri goz Oniinde tutmalar1
gerekmektedir. Diger biitiin endiistriyel
iirtinlerde oldugu gibi tesisat ve ingaat
malzemeleri pazarinda da uyumlu
miisteri iligkileri konusunda; sirket sahip
ve yoneticileri ile satig elemani ve satin
almacilar arasindaki kigisel iligkiler 6n
plana ¢ikmaktadir. Ust diizey yoneticiler
ve satin alma konusunda birlikte ¢aligan
alt diizey karar mercilerinin uyumlu
caligmast sirketin birinci 6nceligi olarak
tanimlanmalidir.

Pazarlama iletisiminde kullanilacak
kanallara gelince; AtL (above the
Line), yani televizyon, radyo, basin

ve outdoor gibi “Cizgi Ustii” iletisim
kanallari, endiistriyel iiriinlerin
pazarlama iletisiminde pek de fazla
bagvurulmayan yontemlerdir. Ciinkii
iletisim kurulmasi istenen kitle, bu
pahali kitle iletigim araclari ile ulagsmaya
degmeyecek kadar kiiciik bir gruptur.
Sadece markanin kurulug y1ldoniimii,
ya da uluslararasi bir basari elde etmesi
gibi durumlarda AtL iletisimi giindeme
gelebilir. Pazarlama literatiiriinde daha
kisith gevrelere hitap eden kanallara
BtL (belove the Line), yani Cizgi Alt1
Kanallar ad1 verilmektedir. Endiistriyel

SEKTOREL DERGILER, KONFERANS FUAR VE SERG
GIBI ETKINLIKLER HALIHAZIRDAKI MUSTERILERLE
ILETISIMI ARTTIRMA VE POTANSIYEL MUSTERI
ADAYLARI ILE BULUSMA ICIN IDEAL KANALLARDIR.



"B2B MARKA ILETISIMINDE BIRINGI ONCELIK
ELDEK MUSTERILERIN TATMINI, IKINCI ONCELIK DE
YENILERININ IKNASI OLMALIDIR”

irtinlerin asil iletisim kanal1 sektore 6zel
basili ve goriintiilii iletisim kanallart ile
organizasyonlardir. Sektorel dergiler,
konferans fuar ve sergi gibi etkinlikler
halihazirdaki miigterilerle iletigimi
arttirma ve potansiyel miisteri adaylari
ile bulugma i¢in ideal kanallardir.

Son yillarda B2B markalarin en ¢ok
kullandiklart iletisim kanallarindan biri
de dijital kanallardir. Tiiketiciye hitap
eden markalar dijital diinyada daha

¢ok goz oniinde bulunsa da gerek satig
yapma gerekse de pazarlama iletisimini
stirdirme bakimindan, dijital kanallar
B2B markalar agisindan da en az B2C
markalar i¢in oldugu kadar uygundur.
Endiistriyel tiriin ve hizmetler sunan
bir¢ok uluslararast marka temel iletisim
stratejilerini dijital kanallar tizerinden
yiirtitmekteler. 7/24 siirdiiriilmesi,
sinirlar otesi ulagimi, miisteriye

ozel interaktif imkanlar sunmasi ve
diger kanallara gore iletisimin ¢ok
daha ucuza yapilabilmesi, iiretici
sirketleri ve bayileri dijital ortama

yonlendirmektedir. Giiglii bir web edilebilir. Fakat B2B markalar zaten
sayfasi, miisterinin markaya ulagmasini kisithi sayida miisteri ile ¢alistiklari
kolaylastiran (Dikkat! Miisterilere icin miisteri kaybina tahammiilleri
marka mesaji gondermeye degil, onlar1 yoktur. Sadece bir miisterinin kayb1
dinlemeye yonelik) sosyal medya bazen cironun %20-30’nun kaybi
hesaplar1 ve ticari kaygilar giidiilmeden anlamina gelebilir. Bu sebeple B2B
Icerik Yonetimi (Content Marketing) marka iletisiminde birinci oncelik eldeki
anlayist ile tasarimlanan bir blog hesabi, miisterilerin tatmini, ikinci 6ncelik de
gliniimiizde B2B markalarinin en 6nemli yenilerinin iknasi olmalidir.

ihtiyact haline gelmis durumdadir.
Her ne kadar B2B ve B2C iiriinlerin

“Insam anlayan, ihtiyaclarim pazarlama iletisiminde farkliliklar olsa
kesfeden, tiiketim iiriinlerini de da endiistriyel iiriin iiretici ve bayilerinin
sanayi iiriinlerini de kolaylikla marka iletisiminde, diinyanin 6nde
pazarlayabilir.” gelen tiiketici tiriinleri firmalarindan
Tiiketicilere hitap eden markalarin ogrenecekleri cok sey var. Ciinkii eger
en biiyiik amaci miisteri sadakatini miisteri psikolojisini ve marka satin
saglamak, ait olduklar1 sektorde alma siireclerindeki asamalari iyi bir
alternatifsiz tek marka olarak sekilde anlayabilirseniz B2B ve B2C’nin
algilanmaktir. Endiistriyel tiriinlerin kurallari1 birbirine ¢ok benziyor. Bryan
pazarlanmasinda ise miisteri sadakati; Kramer’in de kitabinda dedigi gibi
tiikketim tirtinlerinden ¢cok daha “aslinda B2B ve B2C yok. Sadece H2H
fazladir. Ciinkii tiiketim {iriinlerinde var, yani Human to Human.” Insan1
milyonlarca miigteriye sahip olundugu anlayan, ihtiyaclarini kesfeden, tiilketim
icin bazilarinin sadakatsizlik gostererek iirtinlerini de sanayi tiriinlerini de

baska markalari tercih etmeleri tolere kolaylikla pazarlayabilir.
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"SORUN KIMDEYSE
GOZUM ONDADIR."

Neden bazi insanlar daglara tirmaniyor?
Bazilari ise metrelerce kosuyor?
Ve bazilar1 da sadece oturuyor?

Peki, milyonlarca insan her giin neden
ise gidiyor?

Tim l_)u sorularin cevabi:
“MOTIVASYON"

Motivasyon bir yagam ve yonetim
bicimidir, sayesinde insanlar zoru
basarabilir. Motivasyon insan
davraniglarini yonlendiren icsel giigtiir,
mevcudiyetinde insanlar1 daglara
tirmandirir, kilometrelerce kosturur,
yoklugunda ise saatlerce, giinlerce bir
koltukta bos bos oturtabilir. Motivasyon
insani belirli bir amaca dogru
yonlendiren bir giictiir.

Mart 2020°den beri iginde
bulundugumuz koronaviriis salgin1
nedeniyle yasanan pandemi donemi
¢ogumuzu mutsuz etti. Salgin hastalikla
tiim diinya miicadele ederken her giin
artan belirsizlik, degisen yasam ve
calisma sartlarimiz evden caligma
oranlarint arttird1 ve ig ve ailenin i¢ ice
gegmesi sonucunda da ¢atismalarimiz
artig gosterdi.

Esnek ve kismi ¢alisma modelleri ile
eskisinden daha fazla kendimize zaman
ayirdik ve diigtindiik. Diisiiniirken de
hayatimizi, se¢imlerimizi ve igimizi
tekrar tekrar masaya yatirdik:

@ Neden bu iste ¢calistyorum?

@ Hayat ne kadar anlamsiz...

@ Oliim bu kadar apansiz ve yakinken,
vaktimi sadece caligarak gecirmisim
yillarca.

@ Kendi isimi mi kursam?

@ Danigsman m1 olsam?

@ Calismadan sosyal medyadan
girisimcilik mi yapsam?

@ Yurt digina m1 gitsem?

@ Organik tarim m1 yapsam?

"HEPIMIZIN HAYATTAKI DENEYIM
VE ISTEKLERI FARKLI AMA ORTA
MUTLU OLMAK ISTIYORUZ. MUT

Son donemde en fazla duydugum

ve bana danigilan konu is ve kariyer
degistirme oldu. Hepimizin hayattaki
deneyimi, egitimi, secimleri ve istekleri
farkli ama ortak paydada hepimiz mutlu
olmak istiyoruz. Mutlu eden kriterler ve
mutluluga ulagma yollarimiz farkl.

Kimimiz aylik maas1 belli, sorumlulugu
fazla olmayan bir iste azicik agim
kaygisiz basim misali mutlu olurken,
kimimiz de her giin yeni firsatlarin ve
risklerin yasandig1, dinamik, hirsli ve
belirsiz ¢alisma ortamlarinda mutlu
oluyor. Hangi ¢calisma seklinin veya
ortaminin mutlu edecegini en iyi kiginin
kendisi bilir ama burada ihmal edilen
nokta su oluyor: Kendi se¢imlerimiz
sonucunda sahip oldugumuz isten mutlu
olmadigimizda harekete ge¢gmiyoruz,
sikayet etmeye ve mutsuz olmaya devam
ederek calistyoruz.

Insanlar1 diger canlilardan ayiran

en temel iki 6zellik; sahip olunan

akil ve iradedir. Kendi aklimizla ve
irademizle sectigimiz is zamanla bizi
iizen bir etkene doniisebiliyor. Sunlar1
dediginizi duyar gibiyim; “Ama yillar
icinde maagim ¢ok azald, bir tiirlii

terfi alamadim, hak ettigim degeri
bulamadim, torpilliler aldi yiiriidii ben
emek sarf ederek yerimde saydim...”

bu sozlerinizin hepsinde hakli
olabilirsiniz ama unutmayin hayatimizin
%80’ini kaplayan ¢aligma yagami tiim
yasamimizdaki mutluluga da yon
veriyor. Is yasamindaki mutsuzluk

ozel yasam1 da direkt olarak etkiliyor.
Peki, kritik soru sudur; maddi anlamda
da para kazanmaya ihtiyacimiz varsa
mutsuz da olsak caligmaya devam etmeli
miyiz?

Mevlana’nin ¢ok sevdigim bir sozii

var; “Sorun kimdeyse ¢6ziim ondadir.”
Yillardir hep soylerim isi en iyi sahibi
bilir ve herkesin mutluluk formiilii kendi
icinde gizlidir. Kendi ¢6ztimiiniiz ve
mutluluk formiiliiniiz kendi iginizde
gizli.

DR. OGR. UYESI
GULBENiZ AKDUMAN

Akademisyen, Egitmen, Yazar
gulbeniz@akduman.com

Simdi elinize bir kagit kalem alin;

1) Mevcut isinizde sizi memnun
etmeyen, mutsuz eden kriterleri tek tek
yazin.

2) Sonra bunlar1 degistirebilecekleriniz,
iyilestirebilecekleriniz ve kabul
edebilecekleriniz olarak kategorilere
ayirin.

3) Degistirebilecekleriniz icin neler
yapabileceginizi diistiniin.

4) lyilestirebilecekleriniz igin neler
yapabileceginizi diistiniin.

5) Kabul edebileceklerinizi ise
diisiinmekten ve bunlar nedeniyle
mutsuz olmaktan vazgegin.

6) Hemen degistirebilecekleriniz ve
iyilestirebilecekleriniz i¢in eyleme gegin.

7) Bir mucize beklemeyin, adim adim
ilmek ilmek ilerleyin.

8) Baktiniz her seye ragmen olmuyor;
halen bulundugunuz yerden memnun
degilseniz, hayat ¢ok kisa, zaman

hizla geciyor, sizlanmay1 birakin ve
harekete ge¢in. Unutmayin! Siz bir agag
degilsiniz.

|, EGITIMI, SECIMLER|
K PAYDADA HEPIMIZ
| U EDEN KRITERLER

VE MUTLULUGA ULASMA YOLLARIMIZ FARKLI"



SIRKETINIZIN
"DEGERINI" BILIN!

Sahip olduklarimizin degerini ne

kadar biliyoruz? Isletme sahipleri
acisindan baktigimizda girisimleri altin
yumurtlayan tavuk misali cok degerlidir.
Is sahipleri de bunun farkinda olarak
igletmelerinin biiyiimesi ve daha fazla
kér saglamasi i¢in ¢abalarlar. Ancak

bir isletmenin sadece sahibi i¢in kar
sagladigini diisiinmek yanilgidir. Ciinkii
igletmelerin gizli sahipleri de vardir.

Bu gizli sahipler o isletmeden fayda
saglayan tiim taraflardir. Calisanlar,
tedarikgiler, devlet, toplum vb. Bir
igletmenin sagladig1 degerin sonucu
olarak patron kar saglarken, ¢aligsanlar
maas, devlet vergi, toplum da iiriiniin
getirdigi fayday alir. Boylece isletme
herkesin menfaatine ¢alisan bir sistem
haline gelir.

Bu bilingle igletmelerin ayakta kalmasi
ve stirdiiriilebilirligi i¢in tiim taraflarin
topyekiin gayret gostermesi sarttir.

Peki boyle mi oluyor? Isletmelerin
sonsuza dek yasamasi, nesilden nesile
devam etmesi i¢in kim ne kadar ¢aba
sarf ediyor? Burada en 6nemli gorev
basarili bir sekilde girisimini gelistirmis
olan patrona diisiiyor. isletme sahibi
degil patron diyorum ¢linkii tiim
taraflarin igletmenin sahibi oldugunu
vurgulamistik. Bakin igletme sahibi
patronlardir demiyorum, tiim taraflar
igletmenin sahibidir. Yani isletme
herkese mal olmus bir varliktir. Ancak,
patron acisindan neler oluyor bakalim?
Isletmesini sifirdan belli biiyiikliik ve
degere kavusturan patron canla bagla
calistyor. Isleri yolunda giderse talep
artiyor o da talebi karsilamak icin biiyiik
bir gayret sarf ediyor. Tabii olarak
miikafatini altyor, para kazantyor.
Kazandigiyla daha da cok kazanmak

ve talepleri karsilamak i¢in yatirimlar
yapiyor. Calisan sayisi, kapasite derken
ig biiyiiyor, biiyiidiik¢e ihtiyaglar artiyor.

Biiyiime beraberinde yonetim
problemlerini de getiriyor. Planlama,
organizasyon, kadro gelistirme,
koordinasyon ve kontrol kavramlarinin
onemi gittik¢e anlagiliyor. Bu durum
suna benziyor: Tek basina c¢aligan bir

usta ortaya miikemmel isler ¢ikarirken
yanina ¢irak aldiginda iiriin kalitesinin
diistiigiinii gorebiliyoruz. Ciinkii artik
islerinin bir kismini ¢iragina delege
ederek gerceklestirmektedir.

Biiyiime siireci zaman zaman kesintiye
ugrar, bu donemlerde talep artan
egilimde olmaz. Iste bu donemler
sirketlerin kendilerini degerlendirmeleri
ve kurumsal gelisim kapasitelerini
arttirmalart icin firsat dsnemleridir. Oz
degerlendirme sadece bu donemlerde
yapilir anlami ¢ikarilmasin tabii. Ancak
zaman yonetimi agisindan bakildiginda
bu periyotlar daha ¢cok kurumsal gelisim
projelerine odaklanma imkani tanir.

Ulkemizde bircok isletme yonetim
sorunlarindan kaynaklanan zararlarla
karg1 karstyadir. Isletme yonetimi

bagsli basina bir yetenek ve yetkinlik
gerektirmekle birlikte zaman1 geldiginde
yonetimden ¢ekilebilmek veya gorevi
devredebilmek de meziyet gerektirir.

Bu arabaniz yolda giderken siiriicii
koltugunu bir bagkasina devretmenize
benzer. Ozellikle aile sirketlerinin
onlerinde agmalar1 gereken en biiyiik
engel yonetimin bir sonraki nesle
devridir. Bu sirket degerini siirdiiriilebilir
kilmak i¢in hayati 6neme sahip bir
konudur.

“Ugiincii nesle devir orani

aile sirketlerinde yaklasik %4
mertebesindedir.”

Ciinkii aile igletmelerinin mevcut
durumuna baktigimizda ortalama
Omiirlerinin 25 y1l oldugunu goriiriiz.
En 6nemlisi siirdiiriilebilirlik
problemleridir. Ugiincii nesle devir
orant aile sirketlerinde yaklagik %4
mertebesindedir. Bu rakamlar sunu
anlatmaktadir. Isletmeler, patronun
verimli calisma 6mriine paralel olarak
ayakta kalabiliyor. Sonrasinda kuzenler
isin icine girdiginde siire¢ yonetim
krizine doniisiiyor. Sirketin de sonu
geliyor.

Peki boyle bir durumda neler yasaniyor?
Aile, servetini kaybediyor. Calisanlar

DR. ATAKAN GENG

Endstri ve Sistem Muhendisi
agenc@stratejitek.com

maaglarini, devlet vergi gelirini
kaybediyor. Ancak bundan daha fazlasi
var; toplumun hafizasindan silinme. Bir
isletmenin markalasmasindaki en biiyiik
etken yillar boyu markasiyla toplum
hayatina kaliteli bi¢imde katki sunuyor
olmasidir. Bu da ortadan kalkinca olusan
boslugu yeni bir sirket doldurmaya
calisir ancak bu yeni sirketin ya da
sirketlerin de yolun basinda oldugunu
diisiinecek olursak ayni siireclerin
tekrar bir dongii icerisinde yasanacagini
tahmin etmek gii¢ degil.

“Her patron igletmesini kurdugunda onu
baska birine satacagini diigiinmeli."
Isletmelerin bu sorunlarin iistesinden
gelmesinde ve siirdiiriilebilir olmasinda
en etkili ¢oziim bence sudur: Her

patron girisimde bulunup isletmesini
kurdugunda giin gelip onu baska

birine satacagini diisiinerek sistem
gelistirmelidir, islerin onsuz da
yliriiyebilecegi bir sistem. Bunun igin
sermaye piyasalarina agilma sartlari
degerlendirilebilir. Bu vizyonla hareket
eden bir patron sermaye piyasalarina arz
olunabilmenin en 6nemli kurallarinin
kurumsal yonetim ilkeleri oldugunu bilir
ve iglerinde alt yapiy1 ona gore kurar.

 "ISLETMELERIN AYAKTA KALMASI VE
SURDURULEBILIRLIGH IGIN TUM TARAFLARIN
TOPYEKUN GAYRET GOSTERMESI SARTTIR”
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“STRES:
INSANLARIN ZAYIF TARAFLARINI
KABUL ETMEMELERINDEN
DOGAR."

Son yillarda ¢agimizin en biiyiik
hastalig1 olan stres ve beraberinde gelen
ofke krizleri bizi icten ice kemirmeye
devam ediyor. Unutmayalim ki; “Stres;
insanlarin zayif taraflarini kabul
etmemelerinden dogar.” Bu sebeple
oncelikle kendimizi tanimamiz ve
stresimizin nelerden kaynaklandigini
bilmemiz biiyiik onem tastyor.

Asagidakilerden hangisi sizin i¢in
en uygunsa liitfen onun kisaltmasini
cevaplarinizda kullanin:

1) ASLA - A

2) SEYREK OLARAK - SE
3) BAZEN - BA

4) SIK SIK - SIK

5) HER ZAMAN - HE

/

Hipokrat

Insanlar dort Kisilik tipine ayrilir:

Kolerik: Cabuk heyecanlanan.
Sanguine: Canli, hareketli.

M.O. 460-377 Phlegmatik: Sakin, kolay rahatsiz edilmeyen.

Melankolik: Zayif, heyecansiz.

Stres karsisinda yapilan deneylerde hayvanlar;
Cabuk heyecanlananlar: Vahsilesip kontrolden cikiyor.
Canlr olanlar: Heyecanlanir fakat davraniglar: daha bilingli ve kontrollii.
Sakin olanlar: Daha pasif bir tepki gosteriyor.
\ Zayiflar: Korkudan fel¢ oluyor.

Dilerseniz, gelin hep birlikte bizi en
fazla neyin strese soktugunu 6grenelim.

Degerli hocalarimizdan Prof. Dr. Acar
Baltas ve Prof. Dr. Zuhal Baltag’in
yazmis oldugu Stres konulu kitaplarda
yer alan 6fke analiz testlerinden ornekle
stres kaynagi dlctimlemesine baglayalim
ve ¢ikan sonuca gore farkindaligimizi
arttirarak bilingli ¢6ziimler gelistirelim.

FiZIKSEL CEVRE STRES
VERICILERI’ni
F

SOSYAL STRES VERICILERI’ni
S

IS HAYATINDAKI STRES
VERICILERI’ni
I

KENDINI YORUMLAMA
BICIMINDEN KAYNAKLANAN
STRES VERICILERI ni
KY

olarak adlandiralim.

F ‘FIZIKSEL’
@ Oturdugum yerdeki ¢evre
kirliliginden sikayet¢iyim
@ Oldukca giiriiltiilii bir yerde
calistyorum
@ Calistigim yerdeki koku beni rahatsiz
ediyor
@ Calistigim yerde ¢ok sigara igiliyor
@ Giiriiltiilii gevrem beni ¢ok rahatsiz
ediyor
@ Isyeri ortamim sikic1 ve rahatsiz edici
@ Isim ¢ok sicak ya da cok soguk
@ Iste siirekli ayaktayim yemek yemeye
bile zor zaman buluyorum

S ‘SOSYAL”
@ Cocuklarimla iletisim kurmakta
zorluk ¢ekiyorum

@ Ebeveynimin sagligi ile ilgilenmem
gerekli

@ Esimin benden istedikleri ¢ok fazla
@ Amirlerimle ¢atigmaya girmekten
ozellikle kaginirim

@ Astlarimla ¢atismaya girmekten
ozellikle kaginirim

ALMILA DALKILIC

Yonetim & Kisisel Gelisim

EGitmeni, Hitabet Kogu
amilad@gmail.com

@ Benden kiiciikler arasindaki bir
catismada hakemlik yapmaktan rahatsiz
olurum

@ Yasitlarimla ¢atigmaya girmem

@ Cocuklara ya da astlarima bir sey
soylemem zor olur

@ Fazla mesailer ve hafta sonunu da
icine alan is kosullarim ytiiziinden
ailemin baskisini hissediyorum

@ Birlikte calistigim insanlardan ¢ok az
kisisel destek aliyorum

g
@ Birlikte calistigim insanlarin yaptigim
is hakkinda fikirleri yok

@ Amirlerimle goriis ayriliklarim var

@ Iste zamanimi alan birbirleriyle
catisanlardir

@ Yoneticilik konusunda kendime
gilivenemiyorum

@ Kolay kolay inisiyatif almam

@ Yonetim, isim arasinda yeni taleplerde
bulunarak beni engeller

@ Calismam gerekenlerle benim
boliimiim arasinda anlagmazlik ve
iletisim kopuklugu var

@ Sadece yaptigim ig basarisiz olunca
hatirlantyorum

@ Beni etkileyecek olan kararlar bana
sorulmadan alinir

@ Yakin olarak calistigim arkadaslar
benden daha farkli alanlarda egitim
almiglar

@ Bir plan tizerinde ¢alismak yerine
vaktimi onunla ilgili giicliikleri yenmek
icin harciyorum

@ Karmasik igler canimui sikar



KY ‘KENDINi YORUMLAMA’
@ Hissettiklerimi soylemekte giicliik
cekiyorum

@ Kendi kendime zaman sinirlamalar:
yapiyorum
@ Zaman asla bana yetmiyor

@ Fazlasiyla milkemmeliyet¢iyim

Birinci Derece Stres

@ Kisisel ihtiyaglarim igyerim ile
catisma yaratryor

@ Bir is tizerinde dikkatimi toplamakta
zorlantyorum

@ Yapacak cok igim ve ¢ok az zamanim
var

@ Istediklerimi yapip yapamayacagim
konusunda siiphe duyarim

Ikinci Derece Stres

@ Isimde tiim niteliklerimi kullandigim1
diistinmiiyorum

@ Su sirada yapmakta oldugum is igin
yetersiz oldugum diigiincesindeyim

@ Yaptigim isten daima daha iyisini
yapabilecegimi diisiiniiyorum

Bu testin ardindan, stres kaynaginizin
kacinct derece olduguna bakalim mi1?

I"J(;iincii Derece Stres

Aglama Yiiksek tansiyon Siddetli depresyon
Zaman zaman uyku bozukluklar1 Kalict uyku bozukluklar1 Panik ataklar
Alinganlik Mide bagirsak sorunlari Kalp krizleri

Konsantrasyon bozuklugu

Konsantrasyon bozukluklar1

Diger ciddi hastaliklar

Asir1 kilo alma veya verme

Kazalar

Intihar girigimleri

Ugiincii bir kisiye yonelik siddet
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“TURKIYE, ARTAN NUFUSU VE
BUYUYEN KENTLERIYLE

'SU FAKIRI' OLMA YOLUNDA ILERLIYOR."

Yasamin devami igin ihtiyag duydugumuz tath su miktari her gegen giin azaliyor, artan niifus,
kontrolsiiz tarim uygulamalari ve daha birgok farkli neden yiiziinden kuraklik riski giderek biiyiiyor.
Su krizine dikkat cekmek amaciyla WWF-Tiirkiye tarafindan hazirlanan igerigi siz degerli
okurlarimizla da paylagmak isteriz. Bireysel onlemlerle ekosistemin devamliligina
katkida bulunabilir ve kolektif bilingle biiyiik degisimler yaratabiliriz.

Su, diinyam1z ve tiim canlilar i¢in en
onemli dogal kaynaklarimizdan biri
olmasina ragmen oldukga kisitli. Diinya
haritasina baktiginizda gordiigiiniiz
maviliklerin sadece %2,5’1 tatli su
kaynaklarindan olusuyor. Bu suyun
%70’1 ise buzullarda yer aliyor. Yerkiire
tizerindeki suyun tamamui 5 litrelik

bir siseye konulacak olsa, insanlarin
erigebilecegi tatli su miktari, yalnizca

1 yemek kagigina denk gelirdi. Bagka
bir deyisle erisilebilir tatli su miktari,
diinyanin toplam su varliginin %1’inden
bile az.

Yeterli miktarda ve kaliteli bir suyun
varligy, tatli su ekosistemlerinin
oldugu kadar, gida giivencesinin ve
stirdiiriilebilir kalkinmanin, dolayisiyla
insanligin geleceginin de temel kosulu.
Tatli su kaynaklarini1 korumak, bu
yilizden ¢ok onemli.

Gida giivenligi ve enerji giivencesi,
ekonomik biiylime, iklim degisikligiyle
miicadele ve biyolojik cesitliligin
azalmasi gibi bir¢ok konunun temelinde
su kaynaklarinin stirdiiriilebilirligi
konusu yer aliyor. Bu nedenle su
kaynaklarinin kisitli olmasi veya

astr1 kullanimi, sadece bu konuyla
ilgilenenlerin sorunu olmaktan ¢ikarak
herkesi ilgilendiren bir hale geldi.

Ne kadar su kullaniyoruz?

Dogrudan kullandigimiz suyun yani
stra bir iiriiniin tiim yasam dongiisii
boyunca kullanilan (ve/veya kirletilen)
su miktarina “sanal su” denir. Sanal su
dikkate alindiginda kisi basina diisen
su miktar1 5416 litreye kadar varryor.
Ornegin her giin giydigimiz pamuklu
bir tigortiin su ayakizi, yaklasik 2500
litredir. Ciinkii pamuk bitkisi, genel
olarak cok sulanarak yetistirilir. Ayni
zamanda asir1 kimyasal ve giibre
kullanimi, yeralt1 sularin1 kirleterek
pamuk bitkisinin su ayakizini artiriyor.
Sanal suyu dikkate aldigimizda bir adet
hamburgerde sakli olan su miktari, 2400
litre. Bunun nedeni ise et iretimi icin

gerekli olan hayvan yemi iiretiminde ¢ok
fazla su kullaniliyor olmasi.

Bir fincan sade kahvenin son kullaniciya
ulagsana kadar gecirdigi siirecler soyle
tanimlanabilir: Kahve bitkisinin
yetistirilmesi, hasadin yapilmasi,

rafine edilmesi, nakliyesi, kahve
cekirdeklerinin paketlenmesi, kahvenin
satilmast ve fincana koyulmasi. Biitiin
bunlar i¢in harcanan su miktari1 bir
fincan kahve i¢in 130 litredir. Bu kahve,
kagit bardakta, siit ve seker eklenerek
tilketildiginde ise harcanan su miktar1
ortalama 208 litreye ¢ikar. Dolayisiyla
ictigimiz bir fincan kahve icin, 208 litre
su harcanmis olur.

Tiirkiye’'de kisi basina diisen su

miktar1 216 litre iken, kisi bas1 giinliik
su tiiketimimiz -sanal su dikkate
alindiginda- 5416 litreye kadar variyor.
Bu degerleri goz oniinde bulundurursak;
1 y1l kullanmaniza yetecek tek bir su
deponuz olsaydi, giinliik su tiiketiminiz
ile bu depoyu 2. haftanin sonunda
bitirirdiniz.

"ERISILEBILIR
TATLI SU
MIKTARI

DUNYANIN

TOPLAM SU

VARLIGININ
ARINIEN
BILE AZ"

Tiirkiye, sanilanin aksine su zengini bir
iilke degildir. Yilda kisi basina diisen
1.519 m?liikk su miktar1 ile “su sikintisi
¢eken” bir tilkedir. Tiirkiye niifusunun
2030 yilinda 100 milyona ulasacag: ve
kisi basina diisen su miktarinin

1.120 m%e gerileyecegi ongoriiliiyor.
Diger bir deyisle Tiirkiye, artan niifusu
ve biiyiiyen kentleriyle “su fakiri” olma
yolunda ilerliyor.

Tiirkiye’de 25 su havzasi bulunuyor.
Her havza kendi icerisinde farkli
dinamiklere ve sorunlara sahip.
Ornegin, Biiyiik Menderes ve Ergene
havzalarinda kirlilik sorunu daha 6n
plandayken, yar1 kurak iklime sahip
Konya Kapali Havzasr’'nda tarimda agir1
su kullanimi1 veya havzalar arasi su
transferi konular1 6ne ¢ikryor.

Bagka iilkelerde gordiigiimiiz su

miktari ile niifusun oransal dagilimi
arasindaki esitsizlik sorunu Tiirkiye’de
de mevcut. Ulkemizdeki toplam niifusun
%281 Marmara Bolgesi’'nde yasarken,
buradaki havzalar toplam su akiginin
sadece %4’liik kismini topluyor. Merig,
Ergene, Gediz, Biiyiilk Menderes, Burdur
Golii, Akargay, Konya ve Asi Nehri
havzalarinda yiizey ve yeralt1 suyu
kullanimi, su kaynaklarinin kendini
yenileyebilme kapasitesini agmis
durumda. Bu durum havzalar tizerindeki
baskiy1 arttirarak, dogal ekosistemler
icin biiyiik bir tehdit olusturuyor.

Iklim degisikligi ile beraber iilkemizin
karsilagacagi baslica problemlerden
birinin de kuraklik olacag1 ongoriiliiyor.
Kuraklik, sadece yagislarin az olmasina
bagli degildir ayn1 zamanda yagislardaki
diizensizlik ile de iligkilidir. Tiirkiye’de
yagig miktarinin artmasi ya da uzun
stire yagisin olmamasi ekosistemleri

ve sosyal hayati olumsuz yonde etkiler.
Olast1 su sikintilarini azaltmak hem

de kuraklikla miicadele etmek i¢in
iklim degisikligine yonelik tedbirlerin
alinmasi onemlidir.

Kiiresel olcekte giderek artan su talebi



"SANAL SU DIKKATE ALINDIGINDA
KISl BASINA DUSEN SU KULLANIM
5416 LITREYE KADAR VARIYOR!

ve iklim degisikliginin beraberinde
getirdigi kuraklikla birlikte, su
kaynaklar1 tizerindeki baski her gegen
giin siddetlenmekte ve sektorler kadar
bireylerin ve diger tiim canlilarin kars1
karstya oldugu su riski de artmaktadir.

Bireysel olarak neler yapilabilir?

Banyoda:

@ Bir musluktan dakikada 14 litre su
akar. Ellerinizi yikarken, dislerinizi
fircalarken ve tirag olurken muslugu
kapatabilirsiniz.

@ Su tasarrufu saglayan dus basliklarini
tercih edebilir ve musluklara perlator
takabilirsiniz. Bu, suya hava karistirarak,
%30’a varan oranda tasarruf saglar.

@ Damlayan musluklar giinde 4 litre
kadar suyun bosa gitmesine neden
olur. Damlayan musluklar1 tamir
edebilirsiniz.

@ Sifonlarda kiiciik hazne tercih ederek
yilda ortalama 3.750 litre su tasarrufu
saglayabilirsiniz.

@ Dus siiresini miimkiin oldugunca
kisa tutabilir, gerekmedigi durumlarda
muslugu kapatabilirsiniz.

@ Sicak su borularinin yalitkan
malzeme ile kaplanmasini
saglayabilirsiniz. Bu, borularin
1sinmasini beklerken muslugun agilip

suyun bosa harcanmasini 6nler.

Mutfakta:

@ Bulagiklarin elde yikanmak yerine
bulasik makinesine koyabilir ve
bulasik makinesini tam dolu halde
calistirabilirsiniz. Boylece hem daha
az enerji hem de daha az su ve deterjan
tiikketimi olur.

@ Bulagiklar elde yikamak gerektiginde
muslugu kapal1 tutabilir, su dolu bir legen
kullanarak daha az su tiiketebilirsiniz.

@ Sebze ve meyveleri akan suda
yikamak yerine su dolu bir kasede
yikayabilir, biriken suyu bitkilerinizi
sulamada kullanabilirsiniz.

@ Sebzeleri harli ateste kaynatmak
yerine diidiiklii tencerede ya da kisik
ateste az suyla pisirmek hem sebzelerin
besin degerini korumaya hem de daha az
su tilketmeye yardimeci olur.

@ Dondurulmus yiyecekleri muslugun
altinda suya tutarak ¢cozdiirmek yerine
mikrodalga firin kullanmak ya da
onceden buzluktan indirerek ¢oziilmesini
beklemek su tasarrufu saglar.

Bahgede:

@ Bitki sulamak i¢in ¢ok su tiiketen
fiskiyeler yerine yagmurlama ya da
damla sulama gibi daha etkili yontemleri
tercih edebilirsiniz.

@ Bahgenizi sabahin erken saatlerinde

ya da gece sulayarak suyun
buharlagmayla bosa harcanmasinin
Ontine gegebilirsiniz.

@ Bahgenize bir fic1 yerlestirerek
yagmur suyu depolayabilir ve
bitkilerinizi bu suyla sulayabilirsiniz.

@ Geri doniigebilir atiklar1 uygun
sekilde ayristirarak su tiiketiminizi
azaltabilirsiniz.

@ Bozulan egyalarinizin yerine
yenisini almak yerine tamir ederek
kullanmaya devam edebilirsiniz.

@ Ikinci el esyalar satin alabilirsiniz,
her yeni egya, iiretiminde harcanacak
tonlarca su demek.

@ Enerji ve su tasarrufu saglayan
iirtinleri tercih edebilirsiniz.

@ Su kaynaklar1 konusunda
calisan sivil toplum kuruluslarina
destek vererek ortak cabaya katki
saglayabilirsiniz.

Kisacasi, ihtiyacin iistiinde
tilketimden kacinmak bireysel
olarak alabilecegimiz en iyi
onlemdir. Ciinkii, su biterse herkes
susar! Suyumuzu korumak icin,
hepimize diisen gorevler var. Kiiciik
adimlar, su damlalarindan okyanus
yaratabilir.

iKLIM KRizi /
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Bir senedir devam eden pandemi
siirecinde hepimiz evlerde kapali
kaldik ve ister istemez 6zglir
olmayi, disarida dolasabilmeyi
ozledik. Bu nedenle bu sayimizda
sizi ev hapsinden kurtaracak
ancak pandemi sartlarina da
aykiri olmayacak bir oneri sunmak
istedik, sehre yakin ancak sehrin
cok otesinde gibi, doganin biitiin
glizelliklerinin bir araya geldigi
Yedigoller aklimiza ilk gelen ve
icimize en ¢ok sinen secenek
oldu. Bolu bolgesinde yer alan
Yedigoller, her mevsimi ayri giizel
bir tabiat harikasi, istanbul gibi
yakin illerdekilerin de vazgegilmez
kacamak noktasi. Bolu'dan 40 metre
uzaklikta boylesi bir yere rastlamak
her seferinde sasirtiyor ve mutlu
ediyor, umarim sizlerde ziyaret
etme firsati bulur ve bizim gibi
memnuniyetle ayrilirsiniz.
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Yedigoller bolgesi, ismini yer
altindan dip kagaklariyla birbirine
baglanan irili ufakli yedi adet gdlden
aliyor, bolge sadece golleriyle degil
yemyesil dogasiyla da gorenleri
kendine hayran birakiyor. Bolgeye
ulagmak igin otobiis, tur ve 6zel
arac tercih edilebiliyor. Ancak
otobiisler yalnizca Bolu'ya kadar
devam ettiginden ve sonrasinda
Yedigoller igin toplu ulagim
sistemi olmadigindan 6zel aragla
gidemeyenlerin tur sirketlerini
incelemelerini tavsiye ederiz. Bir
golden digerine yiiriiyerek ulagim
¢ok fazla mesafe olmadigi igin
miimkiin olsa da yolun engebeli

ve yokuslu olmasi durumu biraz
zorlastirabiliyor, bu nedenle 6zel
arag veya tur otobiisii konforlu bir
tatil icin gerekli olacaktir. Bolu'dan
Yedigoller'e kadar devam eden yol
bol engebeli ve dolambagli olsa da
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etrafi yesilliklerle kapli oldugundan
yolculuk oldukga keyifli gegiyor.

Yedigoller Milli Parki igerisinde
konaklama igin birkag farkli segenek
sunuluyor, kamp yapmak isteyenler
icin ayrilmis 6zel alanlarin yani

sira bungalovlar ve bir misafirhane
mevcut. Ancak bolgeye talep
yogunlugu fazla oldugu igin
rezervasyonunuzu aylar éncesinden
yaptirmanizda fayda var. Bir diger
onemli nokta da bungalovlarda
kalmak isterseniz oncesinde tesisin
neleri sagladigini net bir sekilde
ogrenmek gerekiyor ¢iinkii Milli Park
icerisinde aligveris yapilacak bir
tesis bulunmuyor. Son aligverisinizi
Bolu merkezde tamamlayarak milli
parka giris yapmaniz sonrasinda
sorun yagamamaniz adina faydali
olacaktir. Eger kamp yapmak ya da
bungalovlarda konaklamak sizin igin
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merkezde bulunan otellerden size
uygun birini de segebilirsiniz.

Yedigoller Milli Park'i 100'iin
tizerinde kus tiiriine ev sahipligi
yapiyor bu nedenle geziniz
esnasinda bir¢ok farkli sese

tanik olarak doganin koynunda
oldugunuzu daha iyi anlayacaksiniz.
Bdlgeye gelmisken 500 yildir
varligini siirdiiren Anitgam'i ve
Yedigoller Selalesi'ni de gormenizi
tavsiye ederiz. Selale ¢ok biiyiik
olmasa da ozellikle yaz aylarinda
etrafa yaydigi rahatlatici serinlikle
ziyaretgilerin kalbini kazanmay
basariyor.

Yedigoller'de yemek yemek
istediginizde gok fazla bir
seceneginiz olmuyor, alabaligin
hemen hemen tek segenek oldugunu

dahi sdyleyebiliriz. Tiirkiye'nin i
alabalik iiretim istasyonu da bolgede
hala faaliyetlerini stirdiiriiyor. Eger
kendi baliginizi kendiniz tutmak
isterseniz de yaninizda oltaniz

olmasi durumunda belirli bir

ucret karsiliginda bu istediginizi
gerceklestirebilirsiniz. Alabalik
disinda sucuk ekmek de bolgede

en cok tercih edilen seylerden biri
olarak one ¢ikiyor. Yemeginizi bir
tesiste yemek istemezseniz de Bolu
merkezden ihtiyaglarinizi temin

edip piknik i¢in ayrilan masalari
kullanabilirsiniz, bu noktada bolgede
mangalin yasak oldugunu hatirlatmak
isteriz. Eger glizel gegen bir giiniin
sonunda iyi bir yemek yemek
isterseniz de ascilariyla tinlii Bolu'da
sizi birgok secenek bekliyor olacak.

Yedigoller'i bir de yiiksek bir
tepeden seyretmek ve manzaranin

dini cikarmak isterseniz size
onerebilecegimiz 2 seyir terasi var,
ilki daha biiyiik olan ve gogunlukla
tercih edilen Kapankaya Seyir Terasi,
digeri de Atmaca Seyir Terasi.
Kapankaya Seyir Terasi'na ulagsmak
icin yaklasik 5 dakika boyunca
merdiven ¢ikmak gerekse de sundugu
manzara bu zorlugu unutturuyor

ve bolgeye gelenlerin ¢ogu bu seyir
terasini tercih ediyor. Eger sisli

bir giine denk gelmezseniz seyir
terasindan Yedigoller'in ormanlarini,
Biiyiikgol'l, Deringol'ii ve Nazhgol'ii
ayni anda izleyebiliyorsunuz.
Kapankaya Seyir Terasi'na 1,5 km
uzaklikta yer alan Atmaca Seyir Terasi
da daha ufak bir alana sahip oldugu
icin daha az tercih ediliyor olsa da
sundugu manzara agisindan tatmin
ediyor, yine de Kapankaya Seyir
Terasi'nda mola verdiyseniz Atmaca
Seyir Terasi'ni es gegebilirsiniz.
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YENi RENAULT CAPTUR
TEST SURUS iZLENIMLERI

Otomobil gazetecisi ve test pilotu Murat
Tosun Yeni Renault Captur’'u TIMDER
Dergisi okurlar1 icin degerlendirdi:

Yeni Renault Captur formunda goriinen
bir ara¢ tasarimina sahip. Yollara
¢iktig1 anda dinamik ve formda olan
yapistyla dikkatleri tizerine ¢ekiyor.
Onu test ettigim siire boyunca

ozellikle kompakt SUV kullananlarin
merakl1 bakislarini iizerine ¢ekmesi,
boyutlarinin biiyliyen yapisinin yollara
da tam olarak yansidiginin 6nemli bir
gostergesi oldu. Daha atletik ve dinamik
hatlara sahip Yeni Captur, giiclendirilen
SUV kimligi ile goze hitap ediyor. D1s
tasarimda gerceklestirilen doniisim
sayesinde modelin cizgileri daha
modern, kendine 6zgii ve etkileyici hale
gelmis. 4,23 metre uzunlugu ile 6nceki
modele kiyasla 11 cm daha uzun. On

ve arka tarafta kullanilan ve son derece

farkli goriinen Full LED C aydinlatma
elemanlar1 ve dekoratif krom detaylar
dikkat cekici. Modelin ayirt edici
ozelliklerinden olan ¢ift renkli gévde,
Yeni Captur’de de oldukga basarili bir
sekilde sunuluyor. 8 farkli ana govde
renk seceneginin yani sira, tavan govde
ile ayn1 renkte veya kontrast olugturacak
sekilde Yildiz Siyah, Atacama Turuncu
ve Antik Beyaz olmak tizere 3 farkli
renkte sunulabiliyor.

Yerini aldig1 modele gore daha genis ve
daha rahat kullanilan bir yasam alanina
sahip. Bu onun daha fazla ilgi gérmesinin
en onemli nedenlerinden biri olacaktir.

Ic mekanda teknoloji de oldukga iist
seviyeye ¢ikarilmis. Oncelikle bugiine
kadar gordiiklerim arasinda en iyi
gosterge panellerinden birine sahip.

Hem cok kolay bir sekilde takip ediliyor
hem g1k goriiniiyor hem de eglenceli

detaylar sunuyor. Akill1 kokpitin bagrol
oyuncusu olan 9,3 in¢ multimedya ekrani
segmentinin en biiyiik dikey tablet
ekran1 olarak dikkat cekiyor. {1k bakista
bu heybetli ekran biraz korkutsa bile
sonrasinda kolay kullanimina aligiliyor
ve hayatin degismeyecek pargalarindan
biri olacagini net bir gekilde ortaya
koyuyor. Hafif kavisli dikey tablet,
yolcu bolmesine modern bir goriiniim
kazandirirken, hafif egim sayesinde
ekranin okunabilirligi artiyor. Siiriiciiye
dogru doniik yeni Renault Easy Link
multimedya sistemi sayesinde, tiim
multimedya, navigasyon ve bilgi-eglence
hizmetlerinin yan1 sira Multi-Sense
ayarlarina ve siiriis yardim sistemlerinin
parametrelerine de kolayca erisilebiliyor.
Esya gozleri, kullanilan malzemelerin
kaliteli olusu, kiigiik sinif kalibina
sikismayan biiyiik bagaji, iddial1 bag
mesafesiyle Captur begenimi kazandi.



Yeni Renault Captur’un, tamami turbo
yeni benzinli ve dizel motorlariyla sinif
atladigin1 diistiniiyorum. 5 ileri manuel
vites kutusunun yani sira 7 vitesli

cift kavramali otomatik vites kutusu

ile sunulan motorlar, optimize yakit
tilketiminin yani sira diisiik emisyon
seviyeleri sunuyor. Yeni Captur, uzun
menzillerde ara¢ kullanan siiriiciilerle

2 farkli dizel motor segenegini
bulusturuyor. 1.5 litre motorlardan

95 beygir olan1 240 Nm tork iiretirken,

6 ileri manuel sanziman sunuyor. 115
beygire sahip dizel motor ise 260 Nm tork
iretiyor. Bu motor segenegi ise 7 ileri
otomatik EDC sanziman ile sunuluyor.

3 farkli benzinli motorla Tiirkiye’ye gelen
Yeni Captur’de, 100 beygirlik 1.0 TCe
motor 5 ileri manuel vitesle sunuluyor.

7 ileri otomatik EDC sanzimanla sunulan
1.3 litrelik TCe motorlardan ilki 130,
ikincisi ise 155 beygir giictinde. Test
konugum bu motor segeneginin

130 beygir gii¢ iireten versiyonu ald1.

Bana en ¢ok sorulan sorularin basinda
performans geliyor. Aciklanan
fabrika verilerine bile bakmadan sunu

sOyleyebilirim: Hem sehir hem de otoyol
kullanimlarim sirasinda performans
bana hi¢ sikint1 yagatmadi, hatta onu
kullanmaktan keyif almami sagladi.

100 km karma yol parkurunda yaptigim
yakit tiikketim testinden de 6.9 litre gibi bu
tip bir aracgtan tam istedigim sonucu elde
ettim. Fabrika verilerinde 0-100 km/s
hizlanmast i¢in 9.6 saniyenin yeterli
oldugu belirtiliyor ve bu sonuca
ulagabilecegini de testler sirasinda ispat
ediyor. Ac¢iklanan son hiz verisiyse

193 km/s. Elbette bu limitlerde test
etmedim ama 7 ileri oranli otomatik
sanzimanla nefesi kesilmeyen bir
performans sunuyor.

Yeni Renault Captur konfor konusunda
adin1 hem sinifinda hem de bir {ist
sinifta ¢ok rahat bir sekilde iist siralara
yazdirir. Renault bu isi gercekten ¢ok iyi
yapmaya bagladi ve sonuglarini da elde
ettigi bagarili satig rakamlariyla aliyor.
Arag i¢inde 4 kisi olarak yaptigimiz
uzun stireli yolculuklar sirasinda ortaya
koydugu konfor herkesi memnun edecek
tiirdendi. Yalittm konusunda da yerini
aldig1 modele gore ¢ok daha iyi bir

is ortaya koymuslar. Yiiksek hizlara
¢ikildiginda bile giiriiltii rahatsiz edici
bir duruma gelmiyor. Arka koltuklarin
tipk1 6n koltuklar gibi hareket edebiliyor
olmasi yagsam alaninin en sevdigim
ozelliklerinden oldu. Bu sayede bagaj
hacmi de 422 It ile 536 It arasinda o anki
stiriis kosullarina gore kullanilabiliyor.
Arka koltuklar yatirildigindaysa ortaya
1275 litrelik bir kullanim alan1 ¢ikiyor.
Teknolojik stiriis yardimcilarinin
destegini yanina alan Yeni Captur

stiriis giivenligi konusunda da adin1 en
iyiler arasina zorlanmadan yazdiriyor.
Sert ¢ukur gecisleri sirasinda verdigi

iyi tepkileri bol virajli hizls siiriisler

sirasinda da ayni sekilde gerceklestiriyor.

Direksiyon sisteminin konfor odakl1
calisma karakteri biraz daha dinamik
stiriigler isteyenler i¢in aliskanlik
gerektirecektir. Yumusak ayarlara
sahip olan yonlendirme sistemi gehrin
kalabalik caddelerinde yaptiginiz
stirtigler sirasindaysa ¢ok ise yariyor.
Direksiyon simidinin tisten ve alttan
basik olan yapisi da biraz alismay1
gerektiren detaylar arasinda yer aliyor.
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ACQUA DORO YAPI MALZEMELERi SANAYi TICARET LTD. STi.

MUHAMMED SERIO

Omerli Mh. Seciye Sk. No: 5/1 Arnavutkdy, Istanbul
T: (0212) 485 9190

F: (0212) 485 9190

www.acquadoro.com.tr

ADINSA YAPI MALZEMELERI SAN. VE TiC. LTD. STi.

OZKAN YETIM
Tekeler Mh. Cevre Yolu Cd. No:166 54100 Adapazari, Sakarya
T: (0264) 281 9494
F: (0264) 281 9594
www.adinsa.com.tr

AKAYDIN YAPI MALZEMELERI SAN. VE TiC. LTD. STi.

MURAT AYDIN
Sogukpinar Mh. Barbaros Cd. No:68/1 Cekmekdy, Istanbul
T: (0216) 312 0181
F: (0216) 312 0180

AKFA ENERJI SISTEMLERI SAN. VE TiC. A$.
FATIH AKSOY

Seyitnizam Mh. Demirciler Sit. No:1/7 Zeytinburnu, Istanbul

T: (0212) 558 2070

F: (0212) 558 2075

Sube: Atatiirk Mh. Tekel Sk. No: 2 C-Blok 4 Nolu Isyeri Liileburgaz, Kirklareli
T: (0288) 417 8375

www.akfaenerji.com

ASA GROUP DIS TICARET LTD. STi.

SALIH GUL

Yesilkoy Mh. Atatiirk Cd. Egs Business Park B3 K:10 D:340 Bakirkdy, Istanbul
T: (0212) 465 0020

www.asagroup.com.tr

BASCO YAPI SANAYI IC VE DIS TICARET LTD. STI.
BASSAM ALSIBAI

Bogazkdy Istiklal Mh. Ismet Inonii Cd. No:38/1 Arnavutkdy, Istanbul
T: (0212) 685 2923

F: (0212) 526 2367

www.bascovanity.com

BIEL YAPI MALZEMELERI iNSAAT TEKSTIL SAN. VE TiC. A.S.
FARUK ELVAN

Fuatpasa Mh. Biiyiik Sanayi Cd. No: 3 Merkez, Kiitahya
T: (0274) 231 8394

F: (0274) 231 8694

www.bielbanyo.com



GC SERAMIK VE INSAAT MALZEMELERI TICARET LTD. STi.
FGE UYAR

Manavkuyu Mh. Yiizbasi Ibrahim Hakki Cd. No: 46/2B Bayrakli, Izmir
T: (0232) 438 3038
www.gcseramik.com

KESKIN YAPI MARKET VE ELEKTRIK MALZ. SAN. VE TIC. LTD. STI.
TALIP GEYIK

!S Binbirdirek Mh. Peykhane Sk. No:16/A Cemberlitas, Fatih, Istanbul
KESKIN YAPL  1(0212) 542 4061-63-64

F: (0212) 542 4062
www.keskinyapimarket.com.tr

NUMAN KALELI YAPI TESISAT VE INSAAT MALZEMELERI TICARET A.S.
CEM KALEL]
Uriinlii Mh. Izmir Yolu 10.Km. No:435/C (Uludag Unv. Karsisi) Niliifer, Bursa

ﬁo NUMAN K AL.ELI T: (0224) 413 2504
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AIRFEL MAESTRO SMART PREMIX
"DAIMA SENDEN YANA'

“Daima Senden Yana” mottosuyla
iklimlendirme sektoriindeki iiretimlerine
iistiin teknolojili tiriinlerle devam eden
Airfel, yeni tirtinii ‘Maestro Smart
Premix’ tam yogusmali kombi ile
sektdre yepyeni bir anlay1s getiriyor.
Tiirk ve Japon miihendislerinin ortak
Ar-Ge calismasiyla iiretilen 6zel
esanjor ve elektronik karta sahip olan
cihaz, kompakt yapis1 ve goz alici
cam paneliyle estetik bir goriiniim
sergilerken, iistiin 0zellikleriyle de
dikkat cekiyor.

Airfel ailesinin yeni iiyesi Airfel Maestro
Smart Premix dahili online kontrol

ve oda termostati ile uzaktan kontrol
edilebilen akilli modlara sahip bir

cihaz olarak daima teknolojiden yana.
Cihaz, Airfel Scala Digital Termostat
irlinle birlikte tiiketiciye sunuluyor.
Bunun i¢in ekstra bir ddemeye gerek
kalmiyor. Akilli telefonlara indirilebilen
Airfel aplikasyonu (Airfel App) ise

tiim Ozelliklerin kullanilmasina olanak
taniyor. Bu uygulama ile haftalik/giinliik
programlamalarin yapilmasi, evde olup

olmama durumuna goére cihazinizin
uzaktan ayarlanabilmesi, dig hava
sicakliginin takip edilebilmesi, tasarruf
miktarini grafik olarak goriilmesi

ve ayarlanan mesafeye gore cihazin
otomatik olarak acilip-kapanmasi
miimkiin oluyor.

Airfel Maestro Smart Premix,

28 kW’da 1:7 genis modiilasyon aralig1
ile de rakiplerinden ayrisiyor. Ihtiyaca
gore briilor giicliniin ayarlanmasi
anlamina gelen bu 6zellik, cihazin
dur/kalk ¢aligmasini engelleyerek

1sitma konforunu artirtyor ve sistem
kayplarini minimize ediyor. Sistem ayni1
zamanda atesleme sirasinda ekstradan
olusan zararlt madde emisyonlarini
etkisizlestirirek daimi konfor ve tasarruf
sagliyor.

ErP’ye gére %94 verime sahip olan
Airfel Maestro Smart Premix, hizli ve
kolay bakim avantaji, kolay anlagilabilir
ve rahat kullanilabilir kumanda paneliyle
tiikketici ve ¢evre dostu bir cihaz olarak
one cikiyor. Konvansiyonel kombilere

gore karbon emisyonu diisiik olan cihaz
cevreyi korurken, ayn1 nedenden dolay1
da %30 daha tasarruf sagliyor.

62 cm yiikseklik, 41 cm genislikteki
kompakt yapisi ve estetik goriintiisiiyle
bulundugu ortama uyum saglayan
Maestro Smart Premix, frekans kontrollii
pompa ve fani sayesinde tasarruf ve
verim avantaji sagliyor. Genis baca
kullanimina sahip olan Airfel Maestro
Smart Premix, 24 kw ve 28 kW kapasite
seceneklerinde dakikada 12 It ve 14 1t
sicak su vererek konforu en iist diizeye
¢ikariyor. Bulundugu iklim kosuluna
gore degismekle birlikte, ortalama 250
metrekareye kadar olan konut ya da
ofislerdeki 1sitma ve sicak suya ihtiyacini
tasarruflu bir sekilde saglayan {iriin,
yasam kalitesine biiyiik bir konfor
katiyor.

Tiiketicisine giivenli, estetik ve teknolojik
acidan iistiin cihazlar sunan Airfel, yeni
tirtinii Airfel Maestro Smart Premix ile
“Daima Senden Yana” sloganini hayata
gecirmenin hakli gururunu tagtyor.



KORONAVIRUS
RISKINE
KARSI

KURAL

Ellerinizi sik sik su ve sabun ile
en az 20 saniye boyunca
ovarak yikayin.

Soguk alginhgi belirtileri
gosteren Kisilerle araniza
en az 3-4 adim mesafe koyun.

Oksiirme veya hapsirma sirasinda
agiz ve burunu tek kullanimhk
mendille kapatin. Mendil yoksa
dirsegin i¢ kismini kullanin.

Tokalasma, sarilma gibi
yakin temaslardan kacinin.

Ellerinizle g6zlerinize,
agziniza ve burnunuza
dokunmayin.

Yurt disi seyahatlerinizi
iptal edin ya da erteleyin.

Yurt disindan donuiste
ilk 14 gunu evinizde gecirin.
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Bilgi icin: www.saglik.gov.tr

Bulundugunuz ortamlan
sik sik havalandirn.

Kiyafetlerinizi 60-90°C’de
normal deterjanla yikayin.

Kapi kollari, armatirler, lavabolar
gibi sik kullandiginiz ylizeyleri su ve
deterjanla her gun temizleyin.

Soguk alginhigi belirtileriniz varsa
yashlar ve kronik hastaligi olanlarla
temas etmeyin, maske takmadan
disari cikmayin.

Havlu gibi kisisel esyalarinizi
ortak kullanmayin.

Bol sivi tiiketin, dengeli beslenin,
uyku diizeninize dikkat edin.

Dusmeyen ates, oksuruk ve
nefes darliginiz varsa,
maske takarak bir saglk
kurulusuna basvurun.

KORONAVIRUS

ALACAGINIZ TEDBIRLERDEN

DAHA GUCLU DEGILDIR.
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Artema, su tasarrufu yaptiran
ileri teknolojiyle donatilmis
armatiirleriyle A sinifi su
verimliligi sunuyor. Armatiirlerin
su tiiketim seviyesini gostererek
tiiketicileri tasarruf konusunda
bilin¢lendiren “Avrupa Birlesik
Su Etiketi’nin Tiirkiye’deki ilk
sahibi Artema’nin Brava ve Juno
armatiirleri, A sinif1 su verimliligi
getiriyor. Ozel perlatorii
sayesinde dakikada en fazla 5
litre su kullanilmasin1 saglayan
armatiirler, konutlarda %60’a
kadar su tasarrufu yapilmasina
olanak tanyor.

Sik ve tasarruflu

Brava armatiir serisi, ince ama
kendinden emin keskin hatlaryla,
banyolara zarafet katiyor.
Yuvarlak formulu Juno serisinin
ise krom, altin ve bakir renk
secenekleri bulunuyor. Artema’nin
Brava ve Juno serileri, yalniz

stk tasarimlariyla degil, suyun
akisini kisitlayan ozel kartuslari
sayesinde dakikada en fazla

5 litre suyun akmasini saglayan
teknolojisiyle dikkat cekiyor.

AR VA



BANYOLARDA KONFORUN ADRES
ARTEMIS'TEN GECIYOR!

Evlerde gecirilen vakitlerin daha da
artmast, hijyenin daha da 6nemli oldugu
bu giinlerde banyolar énemli bir alan
haline geliyor. Yogun bir giiniin sonunda
soluklanmalk, stresi geride birakmak ve
ayn1 zamanda kisisel temizlik i¢in en
¢ok vakit gecirilen yerlerden biri olan
banyo yikanma alanlari, artik en 6nemli
yasam alani olmug durumda. Artemis
bu noktada banyolar1 birer yasam alan1
haline getirirken konforu ve tasarimi da
beraberinde {iiriinleriyle sunuyor.

Islevselligiyle dusakabin, gériiniimiiyle
banyo!

Banyolar1 daha ferah tutarak ergonomik
kullanim saglayan dusakabin Ares

Serisi hem ice ve hem de disariya
acilarak tiiketicilere rahatlatict

¢oziimler getiriyor. Herkesin rahatlikla
kullanabilmesi i¢in tasarlanan
“katlanabilir dusakabin” yash ve engelli
kullanimi i¢in de ergonomik ve pratik
¢Oziimii banyolara yansitiyor. Ayrica,
lavabo ve klozet ile dolap alanlar1
korunurken mevcut alanin en verimli
sekilde kullanilmast saglantyor. Diger
taraftan, katlanabilir dug kabini acilirken
cevresinde bulunan nesnelere de temas
saglamayarak; dar ve kiiciik banyolarda
kullanilabilecek kapi ¢oziimiinii sunuyor.

Banyonu yapisina gore iceri veya

disar1 katlanarak acilip kapanan Ares
Serisi, hareketli camlarin kapanmasiyla
yikanma alani, kapanmasi ile de banyo
alaninin biitiinliigli devam ediyor.

Bauci ile banyolar daima 6zgiir!

Artemis kiivetleri, banyolarda gegcen
zamani1 daha keyifli kilmak i¢in farkli
zevk ve ihtiyaglara hitap eden yeni
formlarla goze carpiyor. Hem dinamik
hem de klasik sevenlerin vazgeg¢ilmezi
olmaya devam ediyor. Hareketli formlar
ve yenilik¢i detaylartyla banyolar yasam
alan1 haline geliyor. Bagimsiz, 6zgiir
kiivetlerle banyolarda ferah, genis bir
alan elde edilirken, yapisal niteligi ile

uzun siire konforlu bir kullanim sunuyor.

Banyo yasam alaninin vazgecilmezi
olan kiivetleri de farkl tasarim ve
renklerle bulusturuyor. Konforun
adeta tasarimla bulustugu 6zgiir kiivet
modelleri sadece banyolarda degil
yasam alanlarinin da vazgecilmezi
konumunda.

Leonia ile hem renkli hem de
antibakteriyel!

Artemis, Solid Surface ile hayalinizdeki
cizgileri, tasarimlara doniistiirerek
modern banyolara onciiliik ediyor.

Banyo yikanma alanlarinda akillt hijyen
ozelligi ve tasarimindaki farkliligini
oOne siiriiyor. Bakteri liretmeyen ve

kolay temizlenebilen lavabolar, canli
renklere sahip olmasiyla banyolarda
yepyeni bir alg1 olusturuyor. Modern
cizgilerini, lacivert ve siyahin yani sira
turuncu, kirmizi gibi sicak renklerle

de birlestirerek, goriiniim ve deneyim
cesitliligi sagliyor. Dekore edilen yagam
alanlarinda rengiyle ve tasarim formuyla
banyolarda uyumu yakaliyor.

Hem saglik hem masaj keyfi...

Dusun ve masajin birlikte yer aldig1
hidromasajli kiivetler estetik durus ve
pratik kullanimui ile banyo yapmay1
keyfe doniistiiriiyor. Hayatin dinamigi
icerisinde banyo yikanma alanlarinda
daha fazla vakit gecirmenizi saglayan
hidromasajli kiivetler, teknolojiyi
banyolara tagiyor. Sicak su ve hava yolu
ile viicuda masaj uygulayan kiivetler ayni
zamanda 2021 yilinin en yeni 6zelligi ile
heyecan uyandiriyor. Trendi yakalayan
hidromasjal1 kiivetlerde masaj keyfi

ile birlikte ruhu dinlendiren miizikler
dinlenebilecek bluetooth ses sistemi ile
merak1 uyandiriyor. Su ile gelen saglik,
Artemis kiivetlerinde keyif ve konfora
biiriiniiyor.
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GEVRE DOSTU SOFBEN
BAYMAK BH 12
KONFORDAN
ODUN VERMIYOR

Baymak BH 12 sofben, yiiksek verim saglayan calisma prensibi ile
benzerlerinden ayrisiyor. Avrupali 1s1 esanjori ile 1s1y1 kusursuz
bicimde ileterek yiiksek verim sagliyor. Enerji verimliligi
yonetmeligine de uygun olarak iiretilen BH 12 sofben, maksimize
edilmis XL kullanim suyu profiliyle A enerji sinifinda yer aliyor.
Yiiksek konfor i¢in cihaza entegre edilen akis sensorii kesintisiz ve
dengeli sicak su sunuyor. Baymak BH 12, yiiksek enerji tasarrufunu
kesintisiz sicak su konforuyla birlestiriyor.

Sofbenin emniyet dzellikleri de sinifinin en iyisi: BH 12, alev
modiilasyonu ve elektronik atesleme 6zellikleri ile son derece
giivenli. Cihaz, alt1 farkli emniyet sistemine sahip giivenli
tasarimi ile olas1 bir arizada uyari sistemini devreye sokuyor, LCD
ekran tizerindeki hata kodu gostergesi ile kullanicilar1 uyariyor.
Baca tikanmasina karg1 emniyet sistemi, 1s1 emniyet termostati,
elektronik modiilasyonlu gaz valfi ve iyonizasyonlu alev kontrol
sistemi sayesinde kullanicilarina giiven veren Baymak hermetik
sofben, kompakt boyutlar1 ve 4 mt’ye kadar dikey ve yatay baca
imkan1 ile montaj kolaylig1 sagliyor.

Baymak BH 12 sofben, diisiik voltaj gerilimlerinde dahi (min. 170
V) tiim fonksiyonlarini eksiksiz yerine getirecek sekilde tasarlandi.
Sofben esanjorii tizerinde yer alan 6zel tasarim NTC sensorii,
donma koruma fonksiyonunu yerine getirirken, ilave baglanti
ekipmanina ihtiya¢ duymadan giines kolektorii solar sistemi ile
entegre calisabiliyor. BH 12 ayrica enerji yonetmeligine uygun Low
NOx teknolojisi sayesinde emisyonlar1 azaltarak ¢evreyi koruyor.

Kaliteyi en {ist seviyede tutma prensibiyle yola ¢ikan Baymalk,
sofbenlerde kullandig1 ana komponentleri diinyanin 6nde gelen
tireticilerinden tedarik ediyor. Baymak BH 12 sofbenler 49 db ses
seviyesi ile kullanim konforunu iist seviyeye tasirken, yeni nesil
ekran ve kullanic1 dostu ara yiiziiyle dikkat cekiyor.

KATI YAKITLI

KAZANLARDA VERIM VE

GUVEN IGIN BAYMAK
LINYIT COMFORT

Baymak, her ihtiyaca cevap veren genis liriin gamini
yenilemeye devam ediyor. Yeni iriinlerini gelistirirken
hem AR-GE ve teknolojiden yararlanan hem de
tiikketici geribildirimlerini dikkate alan Baymak, simdi
de kat1 yakitli kazan serisini yenileyerek bu segmentte
sundugu hizmetleri iist seviyeye tasidi.

Baymak’in yeni Linyit Comfort serisi kazanlari,
glicilinii celikten, sikligin1 6zenli tasartmindan
aliyor. Linyit Comfort serisi kazanlari, biri manuel,
elle yiiklemeli ve stokerli, digeriyse otomatik yakit
yiiklemeli olmak iizere, iki farkli konfigiirasyona
sahip. Uriiniin kapasitesi ise 20.000 kcal/h ile 80.000
kcal/h arasinda degisiyor.

Linyit Comfort serisi kazanlar benzerlerinden ayrisan
ozellikleri ile dikkat gekiyor. Yari silindirik govde
yapis1 ve kompakt tasarimiyla one ¢ikan Linyit
Comfort kazanlar sik govdesi ile farklilagtyor. Genis
yakit yiikleme agz1 ve sokiilebilir davlumbazi temizlik
ve bakim sirasinda kolaylik saglarken, duman borulu
gecis ve tiirbiilatorleri yiiksek yanma verimi sunuyor.
Cihaz govdesi iizerindeki 50 mm aliiminyum folyolu
cam yiinii yiiksek 1s1 izolasyonu yaratiyor. Fonksiyonel
kontrol paneli ve ayarlanabilir fan hiz1 ise kullanim
kolayligin1 dnemli ol¢iide artirryor.

Ote yandan Linyit Comfort tiiketiciye, dokuz
kademeli baca klapesi ile konfor; ¢ift kademeli kazan
kapag: kilidi ile giivenli kullanim imkani1 sunuyor.

Baymak Linyit Comfort, tiim Baymak bayileri ve
Orange Store’larda satigta.



BIEN 'MAGICLEAN'
BANYODA HIJYENI
TASARIMLA
BULUSTURUYOR

COVID-19’dan korunmak icin birincil oncelik
hijyenden geciyor. Bu yiizden de evlerdeki yasam
alanlarinin siklikla temizlenmesi ve dezenfekte
edilmesi biiyiik dnem tastyor. Hijyenin yani sira
estetige de onem verenlerin markasi Bien, evlerin
en sik kullanilan boliimleri arasinda yer alan
banyo ve tuvaletleri, Tiirkiye’de ilk olan Magiclean
ylizey teknolojisi ile bulusturuyor. Anti-mikrobiyel
ozellikli Bien tasarimina sahip banyolar hem
goriiniimii hem de temizligiyle g6z dolduruyor.

Alman Hygiene-Institut ve Yeditepe Universitesi
Genetik ve Biyomiihendislik Boliimii onayl
Magiclean, 6zel formiiliiyle banyo ve tuvaletlerde
mikrop barindirmiyor.

Cevre dostu Bien’in Magiclean teknolojisi 1slak
mekanlarda hijyeni en st diizeye ¢ikariyor. Boylece
banyo ve tuvaletler omiir boyu maksimum hijyene,
ayn1 zamanda piiriizsiiz yiizeylere kavusuyor.
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BIEN'DEN BUYUK EBATL
OZEL KOLEKSIYONLAR

Bien tarafindan gelistirilen alternatif bilyiik ebatli koleksiyonlar, tasarlanacak alanlarda birbirinden zengin renk ve desen segenekleri
ile mekanlar icin genis bir alternatif sunuyor. Full lappato 6zelligi ile cam gibi parlayan yiizeyler sunan Newport, Brunella, Gris,
Morado, Maestro koleksiyonlari ile mat yiizey tercih edenler i¢in sunulan Concept koleksiyonunun 120*180 cm boyutunda biiyiik
ebatli karolari, iddial1 biitiinsel mekan tasarimlari ile goz alict mekanlar yaratmaniza olanak sagliyor.

Mermerin dikkat ¢ekici goriiniimiiniin dayaniklilig: yiiksek teknik porselenle birlestigi bu 6zel koleksiyonlar yogun yaya trafiginin
oldugu oteller, aligveris merkezleri, hava alanlari, ofisler gibi genis alanlarda giivenle kullanilabilir.



DIZAYN ODULLU BOSCH CONDENS 7000i W ILE
MEKANLARINIZA SIKLIK KATIN

Condens 7000i W uygun boyutlar1
sayesinde ¢ok az yer kapliyor. On kapagi
tamamen dayanikli ve kirilmaz camdan
yapilan Condens 7000i Yogusmali kombi
modern tasarimi ile dikkat ¢ekiyor.
Siyah ve beyaz olmak iizere iki farkli
renk secenegi bulunan Condens 7000i W
diinyanin prestijli tasarim odiilii
Reddot’in da sahibi.

Condens 7000i W Yogusmali Kombiler,
hem oda sicaklig1 hem de dis hava
sicakligina gore ayarlanabilen CT100
akill1 oda kumandasi ile kullanilabiliyor.
Bu kumandanin en dikkat ¢ekici 6zelligi,
mobil telefona ya da tablete yiiklenen bir
uygulama ile kombiyi, istenilen yerden
istenilen anda agip kapatabilmesi.

Bu uygulama sayesinde ev ya da
igyerlerindeki Condens 7000i W,
kilometrelerce uzaktan bile istenilen
ortam sicakligina ayarlanabiliyor.
Boylece, 1sitma sezonu boyunca gerekli
olan 1sitma ihtiyaci kadar 1s1 iiretilirken,
hem yakit tasarrufu hem de 1sinma
konforu bir arada saglaniyor

BOSCH TERMOTEKNOLOJI CONDENS 2200i W iLE
HER IHTIYACA UYGUN GOZUMLER

Hayat1 kolaylastiran teknolojiler

sunan Bosch Termoteknoloji, tiiketici
ihtiyaglarini goz oniinde bulundurarak
Bosch Condens 2200i W cihazinin 20kw
ve 24kW 1sitma kapasiteleriyle tasarrufu
evinize getirirken; enerji verimliligi
skalasinda da A sinifinda yer aliyor.

Bosch Termoteknoloji'nin yeni nesil
yogusmali duvar tipi kombisi Condens
22001 W, genis modiilasyon aralig1 ile
cok diisiik 1s1 ihtiyaclarinda bile yiiksek
tasarruf sagliyor. 1:5 modiilasyonlu
briilorii, anlik 1s1 ihtiyaciniza gore
kendisini otomatik olarak ayarliyor.
Cihaza ihtiya¢ olmadig1 durumlarda,
cihaz kapasitesini 5’te 1’i kadar
kendiliginden kisabiliyor ve boylece
gereksiz gaz tiikketiminin Oniine geciyor.

Bosch Condens 22001 W yogusmali
kombisi, yepyeni bir tasarima ve
kompakt boyutlara sahip. Bosch’un
“Roundagon” adi verilen yuvarlak
hatl1 tasarimina sahip olan cihaz,
hafifligiyle kolay kullanim ve montaj
olanagi sagliyor. Ayni zamanda 7 tuslu
yeni ara yiizli ve yeni nesil LCD ekrani1
sayesinde, kullanim kolayli§1 sunuyor.

ErP (Enerji iligkili iirtinler)
yonetmeligine gore Condens 22001 W;
20 kW ve 24 kW kapasiteli modelleriyle
%94 mahal 1sitma verimligi sagliyor. A
sinif1 yeni nesil yogusmali kombiler;
modiilasyonlu ve dis havaya gore calisan
bir oda kumandastyla kullanildiginda,
bu 6zelliklere sahip oda kumandalarinin
getirdigi ilave 4 puan ile toplam

sistem verimliligi %98’e ¢ikarak enerji
verimliligi sinift A+’a ulastyor.

Bosch Termoteknoloji profesyonelleri
dogal gaz faturalarinda daha fazla
tasarruf elde etmek i¢in modiilasyonlu
oda kumandasi ile kullanabilen
sistemleri Oneriyor.
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CREAVIT'TEN
BANYOLARDA PATARA RETROSU!

Sira dist renkleri ve mat dokusu ile retro
tarza sahip Patara, modern tasarim
trendini zamansiz banyolara tagtyor.
Govde, ayna ve boy dolabinda yesil,
cappucino ve beyaz renk alternatifleri
sunan Patara, ayaklar1 ve kulplarinda
kullanilan masif ahsap ile miikemmel
tasarim biitiinliigii sagliyor.

Patara’nin 100 ve 60 cm’lik 6l¢ii
alternatifleri ile hem dar banyolara hem
de kalabalik ailelerin beklentilerine
¢oziim iireten Creavit, ¢ift kapakli genis
boy dolab1 sayesinde de ekstra saklama
alanina ihtiya¢ duyanlara hitap ediyor.

Patara, ol¢ii ve renk alternatifiyle
birlikte, lavabo ve ayna seciminde de
kullanicilarina diledikleri kombinasyonu
yapabilme olanag1 sunuyor. Alt modiilde
kullanilan Creavit’in en yeni ultra ince
lavabo serisi Loop, 40 cm’lik dikdortgen
ve yuvarlak formlarda tercih edilebiliyor.
Tamami dokunmatik led aydinlatmaya
sahip aynalarda, 4 farkli 6l¢ii ve 2
formda alternatif sunan Creavit, lavabo
ve aynada yuvarlak ya da koseli hatlar1
sevenler i¢in serbest se¢cim olanagi
sunuyor.
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GANAKKALE SERAMIK TEN
MINIATILE KOLEKSIYONU ILE
YASAM ALANLARINA RENKLI VE DINAMIK DOKUNUS

Kiiciik ebatlt minimalist tasarimlari
sevenler icin hazirlanan Miniatile
Koleksiyonu, konut i¢i, banyo, tezgah
arasi, otel, kafe, restoran gibi farkl
yasam alanlarina renkli ve dinamik bir
dokunus kazandiriyor.

Miniatile Koleksiyonu’ndaki seriler;
farkli yorumlarla tasarlanan rolyefleri,
retro stili modern dokunuslarla
tanimlayan sikl181 ve mekanlara canlilik
katan parlak goriiniimiiyle her zevke
hitap ediyor.

Yasam alanlarinin yani sira ticari alan ve
dig mekanlar icin bircok farkli alternatif
sunan genis koleksiyon 10x30 ve 10x40
cm’lik karolarla duvarlarinizda hayranlik
uyandiran goriiniimler sunuyor.

MOONLIGHT

El yapimu1 hissi veren durusuyla 6n plana
cikan Moonlight, parlak goriiniimii ve
rolyefli dokusuyla egsiz yagam alanlar1

yaratiyor. Etkileyici renk gecisleriyle
donatilan seri; beyaz, gri, acik mavi,
koyu mavi ve yesil renk alternatifleriyle
farkl1 zevklere hitap ediyor. 10x40cm
ebadiyla her mekanda 6zgiirce
kullaniliyor.

WINDSOR

Her zevke uyum saglayacak bicimde
tasarlanan Windsor Serisi, estetik
goriintimiiyle gbz dolduruyor.

Banyo, tezgah arasi, kafe ve restoran gibi
farkli mekanlarda kullanilan Windsor,
10x30cm ebadi ile retro ve modern
bir ambiyans yarattyor. Mix&Match
konseptiyle tasarlanan seri, 9 farkli
renk secenekleriyle kisisellestirilmig
mekanlar sunuyor.

WINDSOR FRAME

Windsor serisinin rolyefli versiyonu
olarak tasarlanan Windsor Frame,
yasam alanlarina modern bir boyut
kazandirtyor. Hem mutfakta hem de

banyoda kullanima uygun, farkli
renklerle kullanabileceginiz, 9 renk
alternatifiyle genis bir yelpazeye sahip
olan seri, rolyefli formuyla dikkat
¢ekici goriintimler olusturuyor. Birlikte
ve ayr1 kullanilabilen rengarenk
karolariyla 6n plana ¢ikan seri,
mekanlara zengin tasarim alternatifi
sunuyor.

METRO

Parlak yiizeyiyle seramigin 1s1ltisini
yasam alanlarina tagtyyan Metro serisi,
pastel tonlariyla sakin ve yalin bir
goriiniim olusturuyor.10x40 cm’lik
dikdortgen formuyla, farkli renk
kombinleriyle dikkatleri iistiine ¢ekiyor.

AVENUE

Kentin 1s1ltisin1 yansitan, 10X30

cm ebatlara sahip ve modern stilde
olusturulmus 4 temel renk secenegini
bulunduran Avenue; parlak yiizeyleriyle
keyifli mekanlar vaat ediyor.
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KELEBEK ILE

MUTFAKTA AKILLI TEKNOLOJILERI KESFET!

Giiniimiizde teknoloji ve inovasyonun
onemi tartistlamaz boyuta ulasti.
Evlerin bircok alanina dahil olan ve
yasami kolaylagtiran teknoloji artik
mutfaklarda... Yogun tempolu is
hayatinda hayati kolaylagtiran ¢oziimler
sunan Kelebek Mutfak, bluetooth
hoparlor sistemi ile mutfakta yenilen
aksam yemeklerini daha keyifli bir hale
getiriyor.

Cep telefonuna kurulan uygulama ile
ayarlanabilir 151k diizeyi ve renk ile
mutfaginizin atmosferini degistiren

Kelebek Mutfak, dolap igerisinde yer
alan serit aydinlatmalar ile sik bir sunum
sergiliyor. Tezgah arasi sensorlii 151k
seritler sayesinde de 15181 ag1p kapatmak
artik oldukga kolaylagtyor. Klasik ve
modern mutfak modellerinden hepsine
uygulanabilen akilli teknolojiler,
mutfakta hem klasikten vazgegemeyenler
icin hem de modern dokunuslar1 sevenler
icin tercih edilebiliyor.

Covid-19 siireciyle birlikte dijital
yatirimlarina hiz veren Kelebek
Mutfak, miisterilerinin mutfaklarini

tasarlamasina firsat taniyor. Ucretsiz
Projelendirme ile Kelebek, miisterilerinin
magazaya gitmeden yeni mutfaklarinin
nasil olacagini ve ne kadar biitceyle
yaptirabilecekleriyle ilgili teklif
alabilmelerini sagliyor. Miisterilerin
yapmast gereken tek sey ise web sitesi
tizerinde form doldurarak istedikleri
mutfak modelin fotograflarini ve yagsam
alanlarinin dlgiilerini girmek. Doldurulan
form Kelebek Mutfak uzmanlarina
ulastiktan sonra hizlica proje ciziliyor ve
48 saat icerisinde hayalinizdeki mutfaga
ulagmanin kapilar1 aralaniyor.



DOGAL KAYNAKLARA SAHIP GIKAN
MINIMALIST TASARIM: E.C.A. NIOBE

Cevre hassasiyeti dogrultusunda
gelistirdigi teknolojileri sektore
kazandiran E.C.A.’nin Niobe Serisi
lavabo ve eviye armatiirleri, mutfak ve
banyo alanlarindaki ideal ergonomisiyle
dikkat cekiyor. Serinin farkli
ozelliklerdeki 14 iiriinii biitlinliik ilkesi
dogrultusunda iiretilirken, liriinlerin her
parcasinin birbiri arasindaki uyumu,
devamlilik hissi yaratarak mekanlarin
estetik goriiniimiiniin tamamlayici
unsuru oluyor.

Dogal kaynaklarin korunmasina yardimci
su tasarrufu ozelligi

E.C.A. serilerinin hepsinde oldugu gibi
Niobe Serisi'nde de su tasarrufu 6zellikli
iirlinler yer aliyor. Gergeklestirilen
tasarruf ile kullanictya ekonomik fayda
saglanirken, su kaynaklarinin tiikenmesi
riskine kars1 dogal kaynaklarin
korunmasina katki sunuluyor. Plus X
tasarim Odiiliine sahip ve sabit kullanima

uygun olarak {iiretilen lavabo armatiirii,
360 derece donebilen ¢ikis uclu kugu
borulu lavabo armatiirii ve farkli rozet
tercihleri bulunan ankastre lavabo
armatiirleri, Niobe Serisi’nin igcerisinde
yer aliyor. E.C.A. Niobe Lavabo
Armatiirleri evde kullanimin yani1 sira
okul, kafe, restoran ve is yerleri gibi

kalabalik yerlerde de tercih edilebiliyor.

Minimal govdeler kullanim alanindan
kazang sagliyor

Minimal govdeleri ile kullanim
alanlarindan 6nemli miktarda

kazang saglayan E.C.A. Niobe Eviye
Armatiirleri, ¢ikis ucundaki mafsal
alternatifi ve sahip oldugu 360

derece donebilen cikis uglari ile rahat
kullanim olanag1 taniyor. Duvara
monte edilebilen aplike eviye armatiirii
secenegi de bulunan E.C.A. Niobe
Eviye Armatiirleri, 3 farkl: tasarimi ile
kullanicilarin begenisine sunuluyor.

E.C.A. Niobe Ankastre Lavabo, Dus
ve Banyo Armatiirleri ise ev, spor
salonu, otel gibi farkli alanlarda
kullanilabilirken goz alici goriiniimii
ile bulundugu mekanlara estetik katk1
sagliyor.

E.C.A. tiim iiriinlerinde yillara dayanan
kalitesi ve tecriibesini kullanicilariyla
paylasirken, miisterileriyle yillarca
beraber olmay1 hedefliyor. Cevresel
siirdiiriilebilirlik ilkesi dogrultusunda
suyun ve yasamin devamliligini
korumak i¢in su tasarruflu iiriinlerini
pazara sunan E.C.A., aldig1 COVID-19
Giivenli Uretim & Giivenli Hizmet
Belgeleriyle de hijyen hususuna
maksimum dzen gosteriyor.

Ayrica E.C.A. Serel markalari,
gelecek nesillere daha iyi bir diinya
birakabilmek igin baslattig1 Tyilestirme
Hareketi kapsaminda bilin¢lendirme
kampanyalar1 da yiiriitiiyor.
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E.C.A. NEM HAZNELI RADYATORLER ILE
KURU HAVAYA MARUZ KALMAYIN

Inovatif teknolojilerle 1sitma-sogutma
sistemlerini giincelleyerek tiiketici
beklentilerine iist diizeyde cevap veren

E.C.A., panel radyatorlerine nem haznesi

ekledi. Uriinlerinde kullandig1 nano-

seramik kaplama teknolojisi ve daldirma

yas boya ile korozyona karst miitkemmel
dayanim vurgusuna saglik boyutunu da
ekleyen E.C.A., gelistirdigi nem haznesi
ile panel radyatorleri kullanicilarina
sunuyor.

Igonforlu, dekoratif ve saghkh
Ogzellikle kig aylarinda yasam

alanlarimizda kullandi§imiz 1sitma
sistemleri nem oranini ciddi oranda
diigiirerek havanin kurumasina

neden oluyor. Nem dengesinin kaybi
insan viicudunda, mobilyalarda,
zeminde ya da duvar kagitlarinda

pek ¢ok sorunu beraberinde getiriyor.
Radyatoriin iist kapag: ile biitiinlesik
tasarima sahip nemlendirme haznesi,
tizerindeki dekoratif buhar delikleri
sayesinde, yasam alanlarindaki havay1
nemlendirerek, kullanicilarin kuru bir
ortama maruz kalmalarini onliiyor.
Kuru havadan kaynaklanan kuru cilt,

kuru oksiiriik, bas agrisi, burun
tikaniklig1, dudak catlamasi gibi
saglik problemlerinin 6niine gegmek
lizere gelistirilen nem hazneli panel
radyatorler, kullanim ortami agisindan
da bir ¢ok hasarin dniine gegiyor.
Dekoratif bir tasarima sahip nem
haznesinin buhar delikleri, radyator
kapagini agmadan rahat bir bicimde
hazneye su doldurulmasina olanak
veriyor. Ote yandan nem haznesi
kolayca radyatorden ¢ikartilip

elde veya bulagik makinesinde
yikanabiliyor.



HIJYEN VE TASARRUFUN UST DUZEY BIRLESIMI:

Saglik gerecleri iiretiminde 30 yil1
agkin bir deneyimle faaliyetlerini
yiiriiten SEREL, {iriin gaminda bulunan
Nita Serisi’yle banyolara farkli bir
yorum kazandirtyor. Etajerli lavabo,
klozet ve klozet kapagi ile seriye
ozel tasarlanan banyo mobilyalar1
olmak iizere icerisinde 11 farkl: iiriin
barindiran Nita Serisi, geleneksel ve
SEREL Purewash yikama sistemi
secenegi sunarken, zengin iiriin
yelpazesi sayesinde farkli kullanim
ihtiyaclarina ideal sekilde cevap
verebiliyor.

SEREL NITA SERIS|

Maksimum temizlik ve tasarrufun sirn
“Hygiene + plus” teknolojisinde
Hijyen kavramini hayatimizin ilk
sirasina koydugumuz bugiinlerde

Nita Serisi’nin sahip oldugu Hygiene
+ teknolojisi, maksimum temizlik

ve tasarrufu bir arada sunuyor. Seri
son kullanicilar tarafindan evlerde
rahatlikla kullanilabilirken; okul,
restoran, kafe gibi niifusun yogun ve
hijyenin maksimum diizeyde 6nemli
oldugu toplu alanlarda da tercih
edilebiliyor. Ayrica icerisinde yer alan
banyo dolaplar1 da depolama ihtiyacina

ECOSTAR'DAN
YEN| ECO SERiSi
SANAY| BRULORLERI

Endiistriyel ve proses briilor
uygulamalarinin 6ncii markalarindan
ECOSTAR, ECO serisi sanayi
briilorlerini yeniledi.

Duoblok govde yapisina sahip
ECOSTAR ECO serisi sanayi briilorleri;
sicak su kazanlari, buhar kazanlar1
(skog, su borulu, akigkan yatakli,
1zgaral1 kazanlar), kizgin yag kazanlari,
kurutucular (asfalt plent vb.), start up
(0n 1s1tma) uygulamalari ve sicak hava
jeneratorlerinde kullanilmaktadir.

Dogalgaz, LPG, fuel oil, motorin, biogaz

ve kombine yakitla caligsabilen ECO

serisi 1,9 MW ‘dan 40,8 MW kapasiteye
kadar genis kapasite aralifina sahiptir.

Farkli yanma baglig1 tasarimlar1 ve
opsiyonel alev borusu uzunluklar1

ile farkli yanma odalarinda ve
modernizasyonu gerceklestirilen
uygulamalarla da uyumlu ¢alisabilirler.
Prosese uygun yakma havasi fanlar1
ile kolay adaptasyon saglarlar. Ozel
uygulamalar i¢in sicak yakma havasi
ile caligma olanag1 vardir. Yeni

seri briilorlerde gozetleme caminin
biiyiitiilmesiyle yanmanin ve i¢
yapinin izlenmesinin rahat bir sekilde

tam anlamiyla karsilik verebiliyor.

Farkl1 ihtiyaclara ¢oziim saglamak
amaciyla tasarlanan SEREL Nita
Serisi, T.C. Cevre ve Sehircilik
Bakanlig: tarafindan layik
goriilen Sifir Atik Belgesi'ne sahip
olarak ¢evresel siirdiiriilebilirligi
benimsedigini tiim kullanicilarina
gosteriyor. SEREL, sahip oldugu
COVID-19 Giivenli Uretim &
Giivenli Hizmet Belgeleriyle de tiim
iirtinlerinde hijyen hususuna son
derece dikkat ediyor.

yapilmasi saglanmistir. Govde hava
yonlendirmesini iyilestirme amacl
arka kapak egik dizayn edilmis

ve yanma veriminde iyilestirme
gerceklestirilmigtir. Kimyasal
dayanim istenen prosesler icin
tamamen paslanmaz celik olarak da
iiretilebilmektedir.
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KULLANIM KONFORU VE ESTETIGI BIR ARAYA GETIREN
TASARIM: GEBERIT' TEN MONOLITH

150 yildir sihhi tesisat sektoriinde
yer alan Geberit, son 5 yildir vitrifiye
sektoriinde de tasarim odakl
irlinleriyle hem duvar 6niinde hem
de duvar arkasinda uzmanligini
kanithiyor. Geberit, tasarimi
fonksiyonla bulugturarak pazara iist
segment iiriinler sunmay siirdiiriiyor.
2010 IF Design Awards, 2011 Plus X
Award, Interior Innovation Award 2012
sahibi Geberit Monolith Rezervuar
Modiilii, fonksiyonel kullanimai,
minimal dizayni1 ve akill1 altyapisi
ile sira dis1 bir fikri konfor alanlarina
dahil ediyor.

Dokunmatik tuslarla desarj-yikama
aktivasyonu, modiile entegre edilmis
koku alma iinitesi ve LED 151k
ozelligine sahip Monolith Plus, hem
yeni ingaatlarda hem de renovasyonlarda
kullanicisina biiyiik avantaj sagliyor.
Montaj1 esnasinda banyoda yapisal

bir degisiklik gerektirmeden duvara
kolayca monte edilen modiil, 101 ve 114
cm’den olugan 2 farkh yiikseklikteki
modele sahipken asma ve yere oturan
klozetler ile Geberit AquaClean Akilli
Klozet‘e de uyum sagliyor. Geberit
Monolith’in yiiksek kaliteli dayanikli
camdan liretilmis 6n paneli beyaz, siyah,

toprak rengi ve bej renk alternatifleriyle
hemen hemen her stildeki banyo
dekorasyonunda ¢arpici bir etki
yaratiyor.

Modiil ile 2016 yilinda Fransiz
Sarayr'nda diizenlenen Mimarsiv
Selection’a katilim gosteren Geberit;
mimar, i¢ mimar, tasarimci, yatirimet,
akademisyen, 0grenci ve nitelikli
mimari malzeme markalarini agirlayan,
entelektiiel oturumlar1 ve 6zgiin konsepti
ile fark yaratan bu seckin mimarlik
bulusmasinda gordiigii yogun ilgiyi hak
ediyor.



GF HAKAN PLASTIK ILE
AKILLI YAPILARA, AKILLI GOZUMLER

Giintimiizde enerji maliyetlerinin
diisiirtilmesinde alternatif kaynaklarin
kullanimi, A veya A+ elektrikli
irtinlerinlerin tercih edilmesi gibi
secenekler tizerinde durulurken;
binalarda 1s1 kayiplarinin en aza
indirilmesi i¢in catidan, cepheye,
pencereden zemine kadar yalitimin
onemine dikkat ¢ekiliyor. Akilli Binalar
da enerji verimliligi sistemleri ile
giderek 6nem kazaniyor.

Maksimum yarar, islev ve tasarruf
yapilmasi amaglanan Akilli Binalar
malzeme secimi ve depreme karsi direng
gibi ozelliklerinin yani sira iletisim,
giivenlik ve enerji verimliligi saglayan
otomasyon sistemleri ile donatiliyor.
Teknolojinin getirdigi kolayliklar
donatilarin kisgisel tercihlere gore
kullanimina izin veriyor.

GF Hakan Plastik yetkilileri bu
nedenle Akilli Binalar i¢in yerden
1sitma sistemleri kullaniminin enerji
tasarrufu acisindan daha avantajli
sistemler oldugunu vurguluyorlar.

Is1 pompasi ve giines enerjisi gibi
alternatif 1sitma sistemleri ile uyumlu
olan GF Yerden Isitma Sistemi ile

farkli ekipmana ihtiya¢ duyulmaksizin
1sinmanin saglanabildigini belirtiyorlar.
Radyatorlii sistemlerin 70-80 °C sicak
su ile caligmasina karsin yerden 1sitma
sistemlerinin 40-50 °C sicakliga ihtiyag
duymasinin daha az enerji kullanimi1
sagladigini; ayrica borularin yere
sabitlenmesinin ve 1s1 izolasyonu i¢in
zemine serilen panellerin de enerjinin
verimli kullanilmasina katki sagladigini
ifade ediyorlar.

Yerden 1sitma sistemlerinde
projelendirmenin ¢ok 6nemli oldugunu
belirten yetkililer, proje asamasinda
istenen ozelliklerin dogru sekilde
aktarilmasinin, 1s1 kayiplarina gore her
mahalin boru modiilasyonlarinin dogru
hesaplanmasi ve otomasyona uyumlu
ekipmanlar kullanilmasi i¢in gerekli
oldugunu vurguluyorlar.

Kullanic1 konforunu artiran bir

ozellik olan otomasyonla kullanicinin
ihtiyacina gore sistem, cep telefonlar1
ve tabletler ile uzaktan kumanda
edilerek programlanabiliyor. Bu,
kollektore ve yasam alanina takilan
parcalarla saglaniyor. Kollektore takilan
debimetrelerle her mahalin sicaklik

kontrolii yapilabiliyor; yine kollektor
tizerindeki mini vanalar ile 1sitilmak
istenmeyen alanlar kapatilabiliyor.

Ist iletkenligi daha az olan parke ve
ahsap kaplamalarin yani sira fayans,
seramik, mermer gibi malzemelerle de
kullanilabilen sistemler, doseme sicaklig1
maksimum 26-27 °C olacak sekilde
konfor alani olusturuyor. Daha diisiik
sicaklikta ¢alisan, klasik radyotorlere
gore %15’e yakin tasarruf saglayan
sistem, cevresel etkiler agisindan da
tercih nedeni oluyor.

Sadece konutlar i¢in degil, isyeri,

okul, hastane, vb. alanlar i¢in de

tercih edilen yerden 1sitma sistemleri,

ilk yatirim maliyetini kisa zamanda
amorti edebilecek, geri doniisii yiiksek
bir yatirim olarak degerlendiriliyor.
Diisiik 1sitma suyu sicakligi (50 °C’nin
altr) enerjiden tasarruf edilerek 1sitnma
maliyetlerinin azalmasina katki sagliyor.
Standartlara uygun sekilde iiretilip,
uygun sartlarda ek par¢a bulundurmadan
dosenmesi durumunda bina 6mrtii ile
esdeger kullanim 6mrii sunuyor. Bu da
bakim maliyetleri acisindan kolaylik
getiriyor.
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MODERN, MINIMALIST VE FONKSIYONEL:
GROHE BAULINES AKILLI GOK YONLU BATARYA

Baulines banyo bataryalarinin
yeniden lansmani yapilan tasarimi
sayesinde, kullanicilar artan konfor
alanindan faydalaniyorlar. Konik
¢ikis ucunun genigletilen agisi, daha
kullanigh bir su akigini giivence altina
alarak, ellerinizi yikarken etrafa su
sigramasinin oniine gegiyor.

Dahasi, iirtin giivenlik ve saglik
acisindan daha bagka avantajlar da
sunuyor: Tayland’in Klaeng sehrinde
bulunan ve Giineydogu Asya’daki
en siirdiiriilebilir fabrikalar arasinda
yer alan LIXIL fabrikasindaki
yenilik¢i ¢inko pres dokiim iglemi
sayesinde, batarya giivenli su keyfi
sagliyor. Batarya, kir girmesini
engelleyen piiriizsiiz sekilde kapali

ylizeyinin yani sira, suyun kursun ve
nikel icermemesini saglayan 6zel i¢ su
yollarina da sahip. Bunun 6tesinde, i¢ su
yollarinin govde malzemesi ile herhangi
bir temasi olmamasi, sicak su ve dig
ylizey arasinda bir bariyer olusturulmasi,
boylece sicak yiizeylere temasin yol
actig1 yanmadan kacinilmasi anlamina
geliyor. Bu ise, dzellikle ¢cocuklarin
bulundugu evlerin daha da giivenli
olmasin1 sagliyor.

Tiiketicilerin daha eko-bilingli yagamlar
yasamasina imkéan vermek, GROHE nin
stirdiiriilebilirlik konusundaki en

biiyiik kaldiraci olmasiyla yeni
iirtinlerin gelistirilmesinde GROHE
icin 6zellikle onemli. Iste bu yiizden,
yeniden lansmani yapilan Baulines

banyo bataryalari, su tasarrufu
saglayan GROHE Ecoloy teknolojisi
ile donatiliyor. Bir akis sinirlayici, su
tiilketimini dakikada on litreden bes
litrenin biraz tizerine diisiiriiyor. Bir
perlator, suyu hava ile zenginlestirerek,
geleneksel bataryalar ile ayn1 hacimli
deneyimi sagliyor. Bu sekilde, herkes
konfordan taviz vermeksizin, giinliitk
yasamda su tasarrufu saglamak i¢in
kendi katkisini kolaylikla yapabilir.

GROHE Baulines lavabo bataryasinda
karar kilan herkes, uyumlu Bau Seramik
ve Bau Aksesuarlarini secerek eksiksiz
bir banyo konsepti yaratabilir. Form ve
fonksiyonda birbiri ile uyumlu olan tiim
ogeler, birlikte ev spaniz i¢in ahenkli bir
entegre ¢coziim olusturuyor.



DEMIRDOKUM ISOMIX ILE
AKILLI ISINMA DONEMI BASLIYOR

DemirDokiim, yenilikte hiz kesmiyor.
Cevreye saygili, siirdiiriilebilir
ekonomiye uygun ve yenilik¢i
yogusmali iiriin grubuyla tiiketicilerin
dogalgaz faturalarini kontrol altina
alan DemirDokiim, Tiirkiye'nin yeni
akilli kombisi IsomiXi tiiketicilerin
begenisine sundu. Yogusmali kombileri
ile diinyanin en prestijli endiistriyel
tasarim odiillerinden Good Design ve
Green Good Design 6diiliinii bircok kez
Tiirkiye’ye kazandiran DemirDokiim’tin
yeni nesil yogusmali kombisi isomiX,
tistiin ozellikleriyle yiiksek metrekareli
daire ve villa tipi genis mekanlar igin
uygun bir ¢6ziim olacak.

Tasarruf kurallarini yeniden yaziyor
DemirDokiim’lin yenilikg¢i tasarim

dilini yansitan, 30 kW 1sitma ve

34,8 kW sicak su kapasitesine sahip

olan IsomiX, kullanicisina yiiksek
verimlilik ile tasarrufun yani sira yiiksek
sicak su konforu sunuyor. Migo akilli
oda termostati ile kullanildiginda %98
sezonsal verimlili§ine ulagabilen Isomix,
FlameFit teknolojisi ile degisken gaz

kalitesine gore hava-gaz karisimini
maksimum derecede optimize ediyor.
Bu sayede yiiksek verimliligi ve diisiik
emisyon degerleri ile yakit tasarrufunu
artiran IsomiX, akilli 1stnma déneminin
de kapilarin1 aralayacak. Yiiksek verimli
pompast sayesinde tesisat ihtiyacina
gore pompa hizini otomatik olarak
ayarlayan yeni nesil kombi, bu sayede
elektrik sarfiyatini azaltabildigi gibi,
1:10 degerindeki yiiksek modiilasyon
oraniyla farkli 1sitma ve sicak su kapasite
ihtiyaclar1 i¢in de ideal giicii kullanarak
iist diizey tasarruf sagliyor. Uriin

ayrica 42 litrelik entegre boyleriyle de
kullanicisinin sicak su talebini hizlica
karsiliyor.

Dogal gaz, elektrik ve su sarfiyati kontrol
altinda

Dort adet sicaklik sensorii sayesinde
kullanim suyunda olusabilecek sicaklik
dalgalanmalarini otomatik olarak
algilayan IsomiX, ¢ok diisiik debide bile
hizl1 sekilde sicak su saglayip gereksiz
su sarfiyatini da onleyecek. Yenilik¢i
ozellikleriyle adindan sik¢a soz ettirecek

olan IsomiX, kullanicisinin 1sinma ve
sicak su aligkanligini yakindan takip
edecek. Haftalik Zaman Programi
ozelligiyle kullanicisinin haftalik 1stnma
sicakligini bir seferde ayarlayabilen
tiriin, Akill1 Sicak Su fonksiyonuyla da
15 dakikada bir kullanim suyu miktarini
ol¢iip giinliik kullanim aligkanligini
takip ederek daha verimli, yiiksek sicak
su konforu sunacak.

Cift iglemcili ana kart1 sayesinde

yiiksek giivenlikli, kullanic1 dostu
cihazlar arasinda o6n siralarda yer alan
liriin, modern ara yiize ve yliksek
¢oziiniirliige sahip TFT kontrol paneli,
yeni dokunmatik tus takimai ile kullanim
karmasasini tarihe karigtiracak. 15

y1ila karsilik gelen zorlayici kullanim
sartlartyla test edilerek iretilen IsomiX,
diisiik ses seviyesi ile yagam alanlarinda
ses kirliligine son verecek. Giiniin her
saati yiiksek sicak su konforu sunan ve
DemirDokiim Migo akilli oda termostati
ile calisabilen IsomiX, kullanicisina cep
telefonu ile uzaktan kontrol imkani da
sagliyor.
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PASTEL TONLARININ SICA_KI_IGINI BANYOLARA
TASIYAN, YALIN VE MINIMALIST TASARIM:
KALE BANYO DOVE 2.0

Pastel tonlarin, yalin ve minimalist hatlar
ile bulustugu Dove 2.0 klozetler, zarif
cizgileri ve farkli renk alternatifleriyle
banyosunda uyum ve farklilik
arayanlarin begenisine sunuluyor.

Pastel tonlarinin rahatlatici etkisini
banyolara tagtyan Dove 2.0 serisindeki
Ultra Slim Smart Kapak ile uyumlu;
Mat Beyaz, Mat Antrasit, Mat Siyah,
Siyah, Mat Inci, Mat Vizon ve Beyaz
secenekleri arasindan ozgiirce
seciminizi yaparak banyonuzun stilini
tamamlayabilirsiniz.

Kale Banyo’nun tiim vitrifiye liriinlerine
uyguladig1 SmartHijyen teknolojisine
sahip Dove 2.0 klozetler, kanalsiz
yapilar1 ve SmartYikama teknolojisi ile
kir ve bakterilere karg1 etkin koruma
sagliyor. Ayrica taharet muslugu
entegreli ( sicak / soguk termostatik)
secenegi ile de kullanicilarin se¢imine
sunuluyor.

Kale Banyo markali lavabo, klozet ve
klozet kapaklarinda standart bir sekilde
sunulan SmartHijyen teknolojisi 6miir
boyu koruma sagliyor. SmartHijyen

teknolojisinin i¢eriginde bulunan nano
boyuttaki giimiis iyon, mikroplarin hiicre
duvarlarina zarar vererek, DNA ve RNA
yapilarini bozuyor. Bu da mikroplarin
Olmesini saglarken yeni mikroplarin
olusmasinin 6niine geciyor.

Ozel jet tipi yikama sistemi
SmartYikama, suyu digar1 sicratmadan
her yere esit yayarak yikarken, ozel
mentese sistemiyle calisan Kale
SmartKapak ise yavag kapanir ve ses
¢ikarmaz ve tak-cikar 6zelligi sayesinde
kolayca temizlenebilir.



KALEBODUR'DAN YUZEYLERDE \/iRUS VE BAKT_ERi
OLUSUMUNU ENGELLEYEN YENI TEKNOLOJI:
KALEGUARD DEFENCE

Insanlig1 etkileyen kiiresel salgin ile
birlikte hijyen artik herkesin olmazsa
olmaz1 haline geldi. Ozellikle Covid- 19
pandemisi ile birlikte yiizeylerdeki viriis,
bakteri ve mikroplarin insan saglig1
tizerindeki olumsuz etkilerini en aza
indirebilmek, uzmanlarin iizerinde en
¢ok calistig1 konulardan biri oldu.

Tiirkiye’ye bugiine kadar kazandirdigi
pek cok inovatif iiriinii ile sektore
onciiliik eden Kalebodur, bu kez de
ylizeylerin hijyen kalitesini arttirmak
icin kollar1 stvadi. Yiizey koruma
teknolojisini 2011 yilinda hayata geciren
ve diinyada bu teknolojiyi uygulayan

ilk marka olan Kalebodur; uzun ve

titiz caligmalarin ardindan tehlikeli
mikroorganizmalara karg1 2 yila kadar
hijyen garantisi sunan Kaleguard
Defence iiriin grubunu tasarladi. Natech
laboratuvarlarinda gelistirilen Kaleguard
Defence; uygulandig yiizeylerde bakteri,
viriis ve mikroplarin tutunmasina,
yerlesmesine ve iiremesine izin
vermeyerek, tiim ortam1 hijyenik ve daha
saglikli hale getiriyor.

Uzmanlara gore, tiim diinyay1 etkileyen
Covid-19 viriisii, oda sicakligindaki
aliiminyum ylizeylerde 2-8 saat, metal
yiizeylerde 5 giin, ahsap yiizeylerde

4 giin, cam yiizeylerde 4 giin, kagitta
4-5 giin, plastik yiizeylerde 9 giin ve
aerosol icinde kuru yiizeylerde de 6 giine
kadar aktivitesini siirdiirebiliyor. Gozle
goriinmeyen bu mikroorganizmalar,
yiizeylerde uzun siire yasayarak ve
bulastiklar1 yerlerde ¢ogalarak insan
sagligini tehdit eder hale geliyor. Bu

kez de sorunun oniine ge¢gmek adina
yasam alanlarindan daha fazla kimyasal
temizlik iiriiniinii kullanmaya baglaniyor.
Kimyasal temizlik malzemeleriyle
yapilan agir1 temizlik ise, insan derisi
tizerinde kalic1 hasarlara ve cigerlerde
yanmalara sebep olmasinin yaninda ayni
zamanda yiizeylerin {izerindeki renk,
kayganlik, dayaniklilik gibi 6zelliklerini
zaman i¢inde bozulmasina neden oluyor.

Kaleguard Defence teknolojisi ise, tiim
bu sorunlara giivenli ve saglikli bir
¢Oziim getiriyor. Silverzone is bilirligi ile
gelistirilen yiizey soliisyonu sayesinde

Nano Giimiis Iyonlarin yer aldig:
antimikrobiyal yiizeyli seramikler, Covid-
19 dahil bir¢ok zararl viriis ve bakteriyi
yok ederek; gozle goriilmeyen tehlikelere
kars1 koruma sagliyor. Ozellikle mutfak,
banyo, salon, havalimani, hastane, okul,
otel, havuz- SPA, spor salonu ve AVM gibi
insan sirkiilasyonu ve kullanimin yogun
oldugu alanlarda bulunan Kaleguard
Defence teknolojisi, maksimum hijyene
sahip saglikli mekanlar yaratiyor.

Uygulandig tiim yiizeylerde siz ve
sevdikleriniz i¢in giivenli yagsam
alanlar1 olusturan Kaleguard Defence,
goriinmeyen tehlikelere kars1 ylizeylere
giivenle dokunabilmeyi sagliyor. Bakteri
ve viriislerin hiicre zarina zarar vererek,
yapisal olarak bozunuma ugratmasinin
yaninda, mikroplarin yapisinda bulunan
protein zincirlerini de bozarak enerji
tiretimlerini durduruyor. Aktif oksijenleri
etkinlestirerek, mikroplarin oksidatif
bozunumuna neden olan teknoloji,
patojenlerin genetik materyallerini yani
DNA’larin1 bozarak, cogalmalarini
engelliyor.
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NG KUTAHYA SERAMIK'IN FARK YARATAN
BOOKMATCH TASARIMLARI

NG Kiitahya Seramik’in bookmatch
koleksiyonu, tasarima inovatif bir
yaklasim getiriyor. Birbirini uyum iginde
takip eden kreatif desenler, giintimiiz
trendleri dogrultusunda mekanlara
benzersiz dekorasyon alternatifleri
sunuyor. 120x240 cm ebadindaki
bookmatch seramikler, i¢ ve dig mekéan
tasarimlarinda boyut avantajiyla
birlikte uygulama kolaylig1 da sagliyor.
Bookmatch tasarimlarin uygulama
esnasinda derz araliklar1 az oldugundan
mekanlarda oldukg¢a dogal bir goriiniim
elde ediliyor. Mermer, ahsap, beton

ve dogal tas dokulu tasarimlarini

yasam alanlarina tasiyan NG Kiitahya
Seramik’in 6zgiin koleksiyonu, sektor
profesyonelleri tarafindan mimari
projelerde de yogun talep goriiyor.
Bahceler, caligsma alanlari, 1slak
hacimler, oturma alanlari, oteller vb.
mekénlarda kullanilabilen bu tasarimlar,
yasam alanlarina derinlik hissi katarken

sik, dogal, modern ve estetik bir
goriiniim kazandiriyor.

MAREA

Dogal mermer goriiniimiinii zarafetle
yorumlayan 120x240 cm Marea, ilham
veren bookmatch efektiyle rafine
mekanlar yaratiyor. Mareanin g1k

ve estetik ¢izgisi yasam alanlarinda
kusursuz ve biitiin bir goriintii sunuyor.

ALBATROS

120x240 cm Albatros’un kendine 6zgii
benzersiz tasarimi zamana meydan
okurken, yenilik¢i yorumu yasam
alanlarinda ¢agdas ve giiclii bir etki
yarattyor. Dogadan ilham alan seri, tiim
kullanim alanlarinda huzur ve rahatlama
hissi yasatryor.

BLUETTA
Farkl1 ve goz alic1 ¢gizgileriyle
mekanlarda tarzini ortaya koyan

120x240 cm ebadindaki Bluetta,
mimarlara se¢imlerinde serbestlik
sunuyor. Yasam alanlarina derinlik
katarak mekanlar1 oldugundan daha
biiyiik gosteren Bluetta, bookmatch
tasarimiyla zarafeti gozler oniine seriyor.

ALAVYA

120x240 cm Alavya, beyaz yiizeyinde
dans eden siyah ¢izgileriyle mermer
sikligin1 mekanlara tasiyor. inovatif
tasarimlariyla ve gercekei yiizey efektiyle
dogallig1 yansitan Alavya, siyah ve beyaz
renklerini muhtesem bir uyumla sunuyor.

BARBADOS

Bookmatch tasarimin en iddial1
seramiklerinden Barbados’un fark
yaratan dinamik yapis: kesfedilmeye
deger. 120x240 cm Barbados, ilgi ¢ekici
renkleri ve bookmatch tasarimiyla
yasam alanlarina sanatsal bir yenilik
kazandirtyor.



MODERN VE RUSTIK TARZ BANYOLARDA BULUSUYOR:
ORKA BANYO GALIA

Dogal ve konforlu yapisiyla yasam
alanlarinda sicak bir atmosfer olusturan
rustik dekorasyon tarzi, ORKA
Banyo’nun modern ¢izgisiyle yeniden
yorumlaniyor. Galia iiriiniinde modern
rustik tarzi banyolara uyarlayan ORKA
Banyo, dogaya ve dogal olana 6zlemi

modern tasarim ¢izgisinde bulusturuyor.

ORKA Banyo Tasarim Merkezi
tarafindan tasarlanan ve Only
Koleksiyonu'nda yerini alan Galia,

ahsap kalitesinin yani sira genis
depolama alanlar1 ve kullaniglt
yapisiyla dikkat cekiyor. Ahsabin
dogal ve sicak goriintiisiiyle birlikte
gliclii ve tok bir goriintii saglayan
Galia, ORKA Banyo’nun fonksiyonel
tirlinleri arasinda yerini aliyor.
Kendinden kulplu genis cekmecenin
yan1 sira soft close ray ve mentese ile
tamamlanan Galia, goriiniisiiniin yan1
sira fonksiyonelligiyle de banyolarda
konforu yasatiyor.

Biitiinsel tasarim yaklasimi ile
kullanim kolayligini konforla
bulusturan ve sadece banyo
mobilyalar1 sektoriinde iiretim
gerceklestiren ORKA Banyo, yeni
donem banyo tasarim trendlerini
kucaklayan yeni koleksiyonunu
‘sonsuzluk’ temasi iizerinden
kurguluyor. Only, Rate, Karma ve
Amorf serilerinden olugan yeni
koleksiyon, banyolar1 yeni nesil
tasarim anlayist ile bulusturuyor.
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21. YUZYILIN MODERN BANYOLAR|,
ROCA INSIGNIA ILE YENIDEN SEKILLENIYOR

Banyo alanlari i¢in armatiir, lavabo,
klozet ve dus sistemleri gibi yenilik¢i
¢Oziim Onerileri sunan Roca, Insignia
Armatiir ile her stilde ve ol¢ekte
banyo mekanina esneklik ve farkli
kombinasyonlar yaratma imkani
sunuyor.

Modern banyolarin yeni imzasi
Dayaniklilik, konfor ve zarafeti bir
araya getirerek giiclii bir kompozisyon
yaratan Roca, Insignia Armatiir’iin
titizlikle hazirlanan ayricaliklartyla
standartlar1 farkli bir boyuta tagtyor.
Yumusak hatlar1 banyonun diger
unsurlariyla gorsel bir gegis yakalarken;
banyolarda modern, giiclii ve eklektik
bir siliiet elde edilmesini sagliyor. Ince
yan kumanda kolu ile fark yaratan
bataryalar, modern banyolar i¢in harika
bir segenek sunuyor.

Cold start ozelligiyle enerjide tasarruf
devri baghyor

Estetik yoniiyle oldugu kadar islevsel
ozellikleriyle de sasirtmaya devam
eden Insignia Armatiir, cold start
ozellikli bir kartusa sahip. Armatiiriin
en ¢ok kullanilan orta konum acilis
pozisyonunda 1lik su ile degil soguk su
ile caligmasini sagliyor. Bu da kombinin
anlik/stirekli calismasini onliiyor.
Enerji tasarrufu saglamakla kalmayip
su israfinin Oniine gecerek dogaya ve
gelecege sahip ¢ikiyor.

Yeni nesil miihendislik anlayisiyla su
tasarrufu saghyor

Ekolojik hassasiyetle hazirlanan bu
serinin bir diger ozelligi ise genel
kullanimda su tasarrufuna katki sunan
cevreci bir tasarima sahip olmasi. Ustiin
miihendislik anlayigtyla gelistirilen

armatiir, piyasa muadillerinin cogu
8-121t/ dk. akis saglarken 5 litre akis giicii
ile ciddi oranda su tasarrufuna destek
oluyor.

Banyo alanlari i¢in gii¢lii performans
gosterecek olagantistii hafiflikte kompakt
malzemelerden elde edilen Insginia
Armatiir, bir¢ok 6zelligi sayesinde
kullanim kolaylig1 sagliyor. Hayat1
kolaylastiracak modern ¢oziimler i¢in
fonksiyonel bir perspektif gelistiren
armatiir, SoftTurn kumanda kolu sayesinde
yumusak doniis sagliyor. Kumanda
kolunda yer alan 6zel kartus mekanizmasi
konforlu bir deneyim firsat1 sunuyor. Ozel
Ni/Krom kaplama kalinliklarina sahip
kaplama teknolojisi olan Evershine yiizey
ozellikli Insignia, korozyon olusumunu
Onleyerek her zaman banyolarin
vazgec¢ilmezi olmay1 amacliyor.



YENI, ODULLU
TERMO TEKNIK EVOMAX?
DUVAR TiP]
YOGUSMALI KAZAN SERIS|

Isitma Sektoriiniin kokli kurulusu

Ideal Boilers tarafindan Ingiltere’de
tasarlanan, basta Ingiltere ve Bat1
Avrupa iilkeleri olmak tizere, diinyanin
farkli tilkelerinde ve Tiirkiye’de
begenilerek kullanilan Duvar Tipi
Yogusmali Kazan serisi EVOMAX’1in
yeni modeli EVOMAX?2, Tiirkiye’'de
kullanicinin begenisine sunuldu. Satig ve
servis destegi Termo Teknik tarafindan
verilen EVOMAX2'nin, ihtiyag halinde,
ek kontrol paneline ihtiya¢ duymadan,
master kazan iizerinden 16 adet

kazana kadar kaskad baglant1 saglama,
dahili atik gaz geri akim giivenlik
klapesi ve %10 daha hafif olma gibi
yeni 6zellikleri bulunuyor. Isitma ve
havalandirma endiistrisinde “Yenilik,
miikemmellik ve basariya destek odiilii”
olarak verilen Ingiltere merkezli “HVR
Awards”a, Ticari-Endiistriyel Isitma
Uriinii” kategorisinde sahip olan
EVOMAX2, ErP yonetmeligine uygun
olarak Tiirkiye’de iiretiliyor.

En iyi daha iyi oldu

Termo Teknik Tiirkiye Satig ve
Pazarlama Miidiirti Salim Cetinkursun,
EVOMAX kazanlarin 2013 yilindan
itibaren 6zel ve kamu projelerinde,
apartman, toplu konut ve villalarda
begenilerek kullanildigini soyledi.
EVOMAX2 kazanlarin da, “En iyi
daha iyi oldu” mottosu ile tasarlanip
tiretildigini ve daha gelismis 6zelliklere
sahip oldugunu vurgulayan Cetinkursun
sunlar1 soyledi:

“EVOMAX duvar tipi yogusmali
kazanlar kurulum, bakim, kullanim
kolaylig1 ve yiiksek verimlilikleri ile
dikkat cekiyor. Tiirkiye’de piyasaya
stirdigtimiiz yeni EVOMAX2 kazanlar
ile miisterilerimize daha etkin bir 1sinma
deneyimi yasatacagimiza inantyoruz.
Bilinen EVOMAX kalitesine yeni
ozelliklerin eklenmesi ile ortaya cikan
EVOMAXZ2’ler daha yiiksek kapasiteli
bir 1sinma saglayarak, kullanicilarin
memnuniyetlerini daha yiiksek
seviyelere cikartacaktir.”

Maksimum verimlilik

Miikemmel tasarimi ile duvara monte
edilebilen, az yer kaplayan sik bir
goriiniime sahip olan EVOMAX?2
kazanlar dar alanlarda rahatlikla

kullaniliyor. 42, 65, 90, 105, 125 ve 160
kW kazan kapasite degerlerine sahip
olan EVOMAX?2’ler ile 1s1 talebine ve
sistem ihtiyacina bagl olarak kaskad
kontrol paneli veya “Varican” destegi
ile 16 adet kazana kadar (Toplam 2560
kW/h) sistem kontrolii saglanabiliyor.
Sistemde havuz 1sitmasi, giines enerjisi
ile uyumlu calisma, klima santrali,
nem alma santrali, kat istasyonu gibi
boliimler oldugunda kaskad kontrol
paneli ile; sadece radyator ve boyler
bulunan tesisatlarda ise kazanlar arasi
haberlesme imkani saglayan Varican
destegi ile sistem ¢alistirilip, kontrol
edilebiliyor. Thtiyaca uygun olarak
farkli kapasitelerde calisan EVOMAX2
kazanlar olaganiistii teknolojileri ve
esnek caligma prensipleri ile %110’a
varan verimlilik sagliyor.

Birden fazla kazanin uyumlu bir
bicimde caligmasini saglayan Kaskad
sisteminde, gerekli 1s1 ihtiyacini
karsilamak ve yiiksek verim degerinden
faydalanmak i¢in, toplam kapasite kazan
sayisina boliinerek tiim kazanlarin

sira ile devreye girmesi saglantyor,
ihtiyaca gore kapasite degerleri %100‘e
kadar yiikselebiliyor. Bahar aylarinda
tesisatta dolasan suyun sicakligini
sensorler vasitasi ile algilayan

kazanlar kapasitesinin %20’sine kadar
diiserek maksimum enerji tasarrufu
saglanabiliyor.

Uzaktan erigim ozelligi

EVOMAX?2 Duvar Tipi Yogusmali
Kazanlar; kurulum, bakim ve kullanim
kolaylig1 saglayan bircok 6zelliginin
yaninda Tiirk¢e karakterli kullanict ara
ylizii ve uzaktan erisim (web server)
secenekleriyle maksimum sistem
yonetimine olanak veriyor.

EVOMAX ile kurulan uzaktan erisimli
sistemler, merkez servis, yetkili servis
ve kullaniciya mail ile hata mesaji
gonderebiliyor. Boylelikle, heniiz
kullanicinin talebi dahi olusmadan
yetkili servisin sisteme miidahale
etmesine olanak saglantyor.

Uzaktan erigim imkanin1 kazan
dairelerinde uygulayabilmek icin sadece
modemden panele ethernet hattinin
cekilmesi ve statik bir IP ‘nin alinmast

yeterli oluyor. Kurulum sonunda ilave
maliyet getirmeyen igletim sistemi,
1sitma sisteminin diizenli kontrollerinin
yapilmasini saglayarak, ¢zellikle
mevsim gegiglerinde yiiksek tasarruf
olanag1 sunuyor.

ErP'ye uygunluk

Avrupa Birligi (AB) iilkelerinde
asamali olarak uygulamaya konulan
ErP (Energy Related Products - Enerji
Iliskili Uriinler) yonetmeligi, enerji
tiilketimi yapan cihazlarda bir dizi
standard1 zorunlu hale getirdi.

Tiirkiye’'de, 21 Nisan 2018 tarihinde
yiirtirliige giren yonetmelik 400 kW
1sitma giiciine kadar konvansiyonel
kombi ve kazanlarin iiretim ve
ithalatin1 yasakladi. Ayrica, yeni
diizenleme ile 0 — 70 kW kapasite
araligindaki sivi ve gaz yakitl
cihaz 1sitma iiriinlerinin enerji
verimliliklerini gosteren iiriin
etiketlerinin detayl olarak hazirlanarak
iiriin ve/veya ambalaj iizerinde
konumlandirilmast ve bu iirtinlerin
NOx emisyonunun 56 mg/kWh’nin
altinda olmasi zorunlu hale geldi.

Tiirkiye’den ¢ok once ErP
yonetmeligini uygulayan Ingiltere’de
tasarlanan EVOMAX?2 kazanlar,
ErP’nin gerektirdigi 6zelliklerin
izerinde niteliklere sahip. EVOMAX2,
40mg/kwh’nin altinda NOx emisyon
degeri ile en diisiilk emisyon sinifi
olan “Class 6”da bulunuyor.
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Banyolar viriis ve mikroorganizmalarin
¢ogalmalari i¢in en elverigli ortamlardir.
Temizlemek i¢in giiclii kimyasallar
kullanilsa da bu kimyasal temizleyiciler,
hem mikroorganizmalar1 tamamen
ylizeyden uzaklastiramazlar hem de bir
sonraki temizlige kadar hizla cogalirlar.

Tiim yasam alanlarinda hijyenin

¢ok onem tasidig1 bugiinlerde,
Seramiksan’in gelistirdigi yeni ylizey
teknolojisi Seramiksan HYGIENE
saglikli yasam i¢in saglikli banyolar
sunuyor ve insan sagligini koruyor.
Iceriginde bulunan nano boyuttaki
glimiis iyonlar, mikroorganizmalarin
hiicre yapisini bozarak yok ediyor ve
yeni mikroplarin cogalmasini %99.9
oraninda engelliyor. Ustelik etkisi bir
Omiir boyu devam ediyor. Seramiksan
HYGIENE teknolojisinin kullanildig1
tiim tirtinler, minimum su ve deterjan

SERAMIKSAN

HERKES ICIN HIJYEN

miktar1 ile maksimum hijyen saglayarak
dogay1 koruyor. Tiirk Akreditasyon
Kurumu tarafindan akrediteli, bagimsiz
laboratuvar SANITER ve Alman
Hohenstein Enstitiisii tarafindan test
edilip onaylanan Seramiksan HYGIENE
teknolojisi ile isi uzmanina birakin.

Su tasarruflu yeni nesil vitrifiye serileri
Siirdiiriilebilir ve kullanici dostu

banyo ¢oziimleriyle tiiketicilerin
ihtiyacin1 kargilayan Seramiksan’in, su
tasarrufuna yonelik gelistirdigi cevreci
vitrifiye serileri, sagladig1 su ve enerji
tasarrufuyla gelecek nesillere temiz bir
diinya birakmaya katkida bulunuyor.
Seramiksan’in giiclii Ar-Ge ve tasarim
caligmalar1 sonucu olusturdugu, Terra
ve Volcano Rim-out asma klozet serileri,
kanalsiz tasarimi sayesinde kir ve
bakterilere karst daha hijyenik ve kolay
temizlenme o6zelligi ile dikkat ¢ekiyor.

2,5-4,5 litre su ile fonksiyon yapan
Rim-out klozetler bakteri olusumunu
engelleyerek minimum su ile maksimum
hijyen sagliyor.

Seramiksan "Aura Koleksiyonu" ile
banyolara yepyeni bir soluk getiriyor
Son yillarda oldukca popiiler olan renkli
lavabo ve klozetlerin ortaya ¢ikmasiyla
beraber banyolarda hijyenden sonra,
dekorasyon da 6n plana ¢ikiyor. Yasam
tarzinin yansitildigi, konforlu ve keyifli
yasam alani olarak tasarlanan giiniimiiz
banyolar1, sinirsiz hayal giicii ile
bambaska mekanlara doniisiiyor.

Aura Koleksiyonu icerisinde yer alan,
Dies, Alto ve Lucida tezgahiistii lavabo
serileri, 6zgiin formu ve beyaz, antrasit,
siyah, kahve, turuncu, kirmizi, yesilden
olusan yedi farkli renk alternatifiyle
hayal edilen 6zgiin ve sira dis1 banyolar
olusturuyor.



VAILLANT TAN TOPRAK, SU VE HAVA KAYNAKLI
YENILIKCI ISI POMPASI: flexoTHERM

Tasarruflu ve uzun 6miirlii irtinlerle
tilke ekonomisine katkida bulunmay:1
amaglayan Vaillant Tiirkiye, teknolojiye
yatirim yaparak miigterilerinin

hayatin1 kolaylastirmaya devam ediyor.
Vaillant Tiirkiye, kombinin yani1 sira

1s1 pompalarinda da cevreci ve akilli
sistemler sunarak hem ¢evreyi koruyor
hem de miisterisine iistiin konfor
sunuyor. Vaillant’in 146 yillik deneyimi
ve teknolojisiyle Green iQ konseptinde
iretilen premium segmentteki yeni 1s1
pompast flexoTHERM; kullanicilarina
minimum enerji tiiketimi ile en yiiksek
derecede i¢ mekan konforu sunuyor.
Toprak, su veya hava kaynakli olarak
kullanilabilen cevreye duyarli bir iiriin
olan flexoTHERM, bu yoniiyle sektordeki
tek iiriin olma 6zelligi gosteriyor.

Green iQ triinlerinde verimliligi,
stirdiiriilebilirligi ve akilli

baglant1 imkanini bir arada sunan
Vaillant, “flexoTHERM exclusive” ve
“flexoCOMPACT exclusive” olmak
tizere iki iiriinden olusan flexoTHERM’i
farkli cevre 1s1 kaynagini kullanacak
sekilde yapilandirdi. Almanya’da
tasarruflu ve siirdiiriilebilir bir gekilde
tiretilen “flexoTHERM exclusive” ve
“flexoCOMPACT exclusive”, yenilik¢i
konseptiyle ii¢ enerji kaynaginda da
yiiksek tasarruf vadediyor. Toprak
kaynakli kullanimlarda dikey veya
yatay borulama kullanilarak evsel 1sitma
icin topraktan alinan diisiik sicaklik

ile stirekli ve yiiksek verimde calisan
flexoTHERM, su kaynakli kullanimda
ise kaynak igindeki enerjiyi alarak evsel

1sitmada daha verimli ¢alistyor. Hava
kaynakli kullanimda ise aroCOLLECT
iinitesi ile birlikte dis mekanda
calisabilme 6zelligi gosteriyor.

Vaillant portfoyiindeki en verimli 1s1
pompalar1 arasinda olan flexoTHERM
exclusive ve flexoCOMPACT
exclusive, ¢ok diisiik ya da ¢ok yiiksek
sicakliklarda bile sorunsuz olarak
calistyor. Isitma ve sicak su ihtiyaci
icin kompakt olarak en yiiksek
konforu sunan flexoTHERM iirtinleri,
geleneksel radyatorler ile kombinasyon
halinde de kullanilabiliyor.
flexoCOMPACT exclusive 171

litre boyler hacmine sahip iken
flexoTHERM exclusive iiriin grubunda
boyler bulunmuyor.
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_Villeroy & Boch'UN ROCKY.ART.
DOGA VE SANATIN BUYULEYICI ESTETIGI

Villeroy & Boch’'un ROCKY.ART duvar ve yer karolari, dogayla sanat1 zarif ve modern bir sekilde bir araya getiriyor. Dogal tas ve
betonun uyum igerisinde yeniden yorumlandig1 porselen karolar, sanatsal ve biiyiik ¢icek desenli dekorlarla bulusarak gorkemli bir
tarz sunuyor. Sar1 ve yesil tonlarinin canlilik kattig1 ortanca cicekleri ayrintilariyla etkilerken, dogal ve taze bir atmosfer yaratiyor.
Ozgiin, yaratic1 ve modern mekanlara imza atan ROCKY.ART’1n 6zel cam isciligiyle elde edilen dekorlari, mekanlara giiclii bir
dokunusg getiriyor.

BANYOYA SANATSAL BIR DOKUNUS

Villeroy&Boch’un Patrick Frey’in imzasini
tastyan Finion banyo koleksiyonu, estetik ve
esenligin yeni standartlarini belirliyor. Yalin
tasarimyi, zarif hatlari ve ince is¢iligiyle
dikkat ceken Finion’la 151l 1511 banyolar
yaratilabiliyor. Aynalarin etrafina, raflarin
icine, hatta kiivetin zeminle birlestigi noktaya
yerlestirilen aydinlatma iiniteleri, banyoya
sanatsal bir dokunug getiriyor.

iF tasarim 6diiliine sahip Finion’un 200t
agkin mobilyasi, banyonun sikligina siklik
katiyor. Mat - parlak siyah ve beyaz lake ile
ceviz ve mese kaplama secenekleri bulunan
banyo mobilyalarinda; zeytin, sakayik, kum
gibi dogadan esinlenilen renkler de sunuluyor.



VitrA
ATELIER 01 ILE
HER MEKANA

OZGUN BIR TARZ

VitrA'nin Atelier 01 karo koleksiyonu, dokulu
bir kagida renkli kalemlerle boyanmis gibi
goriinen desenleriyle, kullanicilar1 denemeye,
oynamaya ve yaratmaya davet ediyor. 20.
ylizyilda tasarim ve mimariye yon veren
Bauhaus akimindan ilham alan geometrik
formlariyla Atelier 01, her seferinde 6zgiin
bir tasarim yapilmasina olanak taniyor. Hem
yer hem de duvarlarda kullanilabilen karolar,
cevre dostu Ecolabel ve GREENGUARD
sertifikalariyla da dikkat ¢ekiyor.

Farkli doseme kombinasyonlariyla sayisiz
tasarima ilham verecek bir yapida gelistirilen
Atelier 01, 4 renk ve 2 ana desenden yola
cikryor. Koleksiyonun 15x15 cm boyutundaki
porselen karolariyla, modern bir sanat
galerisinden ¢ikmis gibi goriinen yiizeyler
yaratilabiliyor. Mimar ve tasarimcilara
zengin bir yaraticilik paleti sunan Atelier
01’de, 11 farkli tasarimda 9 desen ve 2 fon
renginde mat yiizeyli karolar bulunuyor.
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'WILO'DAN
TEMIZ SU TEMININDE
YENILIKGI TEKNOLOJI

Niifusun biiyiik bir hizla artmasi biiyiik sehirlerde etkisini yogun

bir sekilde hissettirirken, yasamin temel kaynagi olan igme suyunun
temini son zamanlarda yasanilan kurakligin da etkisiyle giin gectikce
¢ok daha fazla 6nem tagimaya bagliyor. Kentsel niifus oraninin
artigtyla beraber metropollerde temiz su ¢oziimlerine duyulan ihtiyac,
teknolojinin bu ihtiyaca cevap verecek sekilde kullanilmasini zorunlu
hale getiriyor. Enerji kaynaklarinin akilli ve verimli kullanildig: bir
diinya i¢in ileri teknoloji ¢oziimler sunan dncii pompa iireticisi Wilo,
stirdiiriilebilirlik ilkesiyle gelistirdigi su temini uygulamalartyla bu
noktada 6n plana ¢ikiyor. Doga ve insan dostu ¢oziimler, siirecler ve ig
modelleri benimseyen Wilo, yeni iiriin serisi Medana CHI1-L ile igme
suyu temininde de yenilikgi teknolojiler sunuyor.

Wilo, ACS ve WRAS onayl1 icme suyuna uygunluk sertifikasina
sahip yeni iiriin serisi Medana CHI-L serisi ile insanligin en 6nemli
ihtiyaclarinin basinda gelen temiz su temini alaninda son teknoloji
¢oziimler sagliyor. Cok kademeli yatay santrifiij pompa sinifinda
olan bu iiriin, en yiiksek hidrolik giiclere bile sorunsuz bir bicimde
ulasabiliyor. Su tedarigi, basin¢landirma, demineralizasyon, sulama
ve tiim endiistriyel siireclerde kullanilabilen iiriin serisi; yerden
tasarruf saglayan kompakt dizayni, rakorlu baglantisi, monofaze
veya trifaze akim motoru ve entegre edilmis termik motor korumali
sistemleriyle sorunsuz bir ¢aligma vadediyor.

Yiiksek sicakliklarda bile kesintisiz galigma saghyor

Korozyona kargt KTL koruma ile tasarlanan Medana CHI1-L, d1s
ortam sicakliginin 50 °C seviyelerine kadar ¢ikti§1 durumlarda

bile kullanilabildigi i¢in genis uygulama alanlarinda ¢alismaya
olanak sagliyor. Uriiniin kataforez kaplamasi, korozyona dayanikli
braket yapis1 ve PPS malzemeden yapilmis sabit aginma halkasi
maksimum performanst minimum ses seviyesiyle bir arada sunuyor.
Yiiksek hidrolik giicii sayesinde yiiksek verimlilik sunabilen
Medana CHI1-L, sahip oldugu genis emis ve basma agz1 sayesinde
pompalarin doldurulma ve bosaltilma siireclerini ¢cok hizli bir
bicimde gerceklestirmeye imkan taniyor. 77 mSS maksimum basma
yiiksekligi ve 17 m3/h maksimum debiye sahip, 120°C’ye varan
akigkan sicakligina dayanabilen Medana CH1-L iiriin serisi, uygulama
alanlarina maksimum uyumluluk saglayacak sekilde gelistirilmis
tasarimi ve hidrolik performansiyla zorlu kosullarda bile sorunsuz
bir ¢alisma performansi gosteriyor. Igme suyu uygulamalari igin
oldukga elverigli olan Medana CHI-L iiriin serisi, domestik alanlarda
tek basina kullanildig: gibi toplu yerlesim yerlerinde, yliksek debi
ihtiyacinda veya yedekli isletimlerde, frekans konvertorlii veya sabit
devirli paket hidrofor olarak da kullanicilara ¢oziim sagliyor.

YUKSEK
DUVARLAR ICIN
YTONG
BOLME PANEL]

Yap1 malzemesi sektoriiniin oncii ve yenilikgi

sirketi Tiirk Ytong, biiyiik olcekli ingaat projelerinin
maliyetlerini diiglirmek ve ingaatlarin daha hizli

bir sekilde tamamlanmasini saglamak i¢in Ytong
Bolme Paneli’ni tasarladi. Ytong Bolme Paneli, kat
yiiksekliginin fazla oldugu insaat projelerinde, 6
metre yiikseklige ve istenen uzunluga kadar hatilsiz
duvar imalatina olanak sagliyor. Ytong teknolojisinin
getirdigi saglamlik, yangin giivenligi ve yiiksek enerji
verimliligi, projelere deger katiyor.

Hizl kurulum

Ytong Bolme Paneli, son derece saglam ve biiyiik
boyutlu bir yap1 elemanidir. Ytong’un iistiin 6zellikleri
ile donatilmisg bu {iriinler, projeye uygun statik
ozelliklerde ve celik donatil1 olarak iiretilir. Binalarin
oda, depo ve koridor gibi tiim alanlarinda giivenle
kullanilir. Zeminden tavana tek parga olarak tasarlanan
paneller, duvarlarin hizla tamamlanmasina olanak
saglar. Boyu 6 metreye ulasan paneller ile yatay hatil
gerekmeksizin 6 metreye kadar yiiksek duvarlar, diisey
hatil yapilmadan istenen uzunlukta duvarlar yapilabilir.
Kuru montaj teknigi ile uygulandig: i¢in kurulum
pratiktir. Kisa siirede cok biiyiik alanlar kapatilabilir,
bu sayede iscilik ve zamandan tasarruf imkani sunar.

Darbelere dayanikli ve yanmaz

Ytong Bolme Panelleri, yiizey sertligi ve yiik tagima
kapasitesi ile son derece saglamdir. Uzerine agir esyalar
asilabilir. Yiizeyinin diizgiin, darbelere dayanikli ve
beyaz renkli olmasi nedeniyle, sanayi yapilarinda ya

da endiistriyel goriiniimiin benimsendigi tasarimlarda
stvasiz olarak da birakilabilir. Yiiksek 1s1 yalitimi ve
hava s1izdirmazlig saglar. “Al sinifi yanmaz” olmasi
ile sanayi tesisleri, lojistik yapilar1 gibi biiyiik ol¢ekli
binalarda yanginin ilerlemesini ve yayilmasini onler.

Nemden etkilenmez, kiif tutmaz

Mineral esasl1 ve ¢evre dostu olan Ytong Bolme
Panelleri, nemden etkilenmez, kiif olusumunu 6nler,
performansini zamanla yitirmez. Nefes alan yapisi

ile cok sayida insan tarafindan ziyaret edilen AVM,
hastane, okul gibi yapilarda, i¢ ortam kalitesine olumlu
katk: saglar. Akustik performansi ile sessiz ve huzurlu
bir ortam yaratir.
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